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VÝŽIVA OBYVATELSTVA SVĚTA

NUTRITION OF THE WORLD POPULATION

J. Hrubý

Prague, Czech Republic

ABSTRACT: The importance of the nutrition of the population, the terminology and history of the problem are discussed. 
The fundamentals of the nutrition-situation are analysed: world-population development, economic level, food production. 
The differences between the developing and the developed areas are pointed out. The situation in the developing areas is 
then followed with regard to: the level of consumption, numbers of undernourished people. Till now, only a very small 
improvement has been reached what leads to a mildly optimistic outlook to the solution of this priority global problem.

Key words: nutrition of the population, demographic development, economic level, food production, food consumption, 
number of undernourished people

ABSTRAKT: Je diskutován význam výživy, terminologie a historie problému. Jsou rozebrány základy výživové situace: 
vývoj světové populace, ekonomická úroveň, výroba potravin. Je poukázáno na rozdíly mezi rozvojovými a rozvinutými 
oblastmi. Situace je pak sledována jednak na úrovni spotřeby, jednak na počtu podvyživených lidi v rozvojových oblastech. 
Dosud je prokázáno jen velmi malé zlepšení, což vede к mírně optimistickému výhledu na řešeni tohoto prioritního 
globálního problému.

Klíčová slova: výživa obyvatelstva, demografický vývoj, ekonomická úroveň, výroba potravin, spotřeba potravin, počet 
podvyživených lidi

ÜVOD

Výživa člověka spoluurčuje podle Maška (1971) 
stav jeho tělesných a duševních sil, jeho odolnost a vý­
konnost. Věda o výživě, která se ve 20. století rozvinu­
la v převážné většině zemí (existuje Mezinárodní unie 
nutričních věd - IUNS), přinesla řadu poznatků, které 
dovolují vyjádřit optimální způsob výživy. Podle Can- 
nona (1992) nacházíme v těchto doporučeních značnou 
shodu. Jejich porovnání se skutečností ukazuje, že do­
chází jak к nedostatečné výživě (podvýživa, hlad), tak 
к nadměrné výživě. Vysoký podíl podvyživovaných 
osob ve světové populaci je považován za velmi vážný 
světový, globální problém. I opačný jev - nadvýživa 
nabývá na významu (Stöckl 2000). Problém podvýživy, 
která úzce souvisí s chudobou, zůstává i v současné 
době globalizace v popředí zájmu, jak ukazuje časopis 
Work in progress (1999) Univerzity Spojených národů.

Nejprve je nutné věnovat pozornost několika termi­
nologickým a historickým poznámkám. Castro (1956) 
rozeznává ve své klasické knize „Zeměpis hladu“ dvě 
formy hladovění: nedostatečný příjem energie (hlad, 
podvýživa) a nedostatečný příjem dalších výživových 
faktorů (specifický, skrytý hlad), který je většinou spo­
jen s hladem, ale může být i jevem samostatným. 
V publikacích Světové organizace pro výživu a země­
dělství (FAO) se setkáváme s termínem „undernouris­
hed“ (podvyživení) a „food security“ (potravinová bez­
pečnost) ve smyslu zabezpečení dostatečného příjmu

energie. V obou termínech se jedná o hlad, nikoli hlad 
specifický. Výživa lidstva a její omezení se prolínají 
celou historií lidského rodu i historií novodobou. Cépě- 
de (1970) správně poznamenává, že „historie civilizace 
je historií hledání potravy“. Svět se rozdělil na oblasti 
rozvojové a rozvinuté. Rozvojové oblasti se vyznačují 
rychlejším tempem demografického vývoje při výrazně 
nižší délce života, nižší ekonomickou úrovní. Při tom 
podle Jonssona (Hrubý 1985) „se stal hlad od doby, 
kdy se přerušily mechanismy tradiční místní potravino­
vé bezpečnosti, téměř neoddělitelným od chudoby“. 
Rozvinuté oblasti jsou také hlavními vývozci potravin 
(Hrubý 1990) - USA, Kanada, Austrálie, Evropské 
hospodářské společenství, i když ti neplatí obecně, pro­
tože mezi vývozce patří i země, které jsou podle Food 
balance sheets (1991) považovány za rozvojové - Ar­
gentina, Brazílie, Thajsko. Fenomén hladu (Hrubý 
1997) byl uznáván za rozhodující moment světové vý­
živové situace již před 2. světovou válkou, kdy Společ­
nost národů ustavila komisi odborníků, která vypraco­
vala výživová doporučení. Po této válce byla založena 
Světová organizace pro výživu a zemědělství (FAO), 
která má ve své chartě úkol „zvýšit úroveň výživy a ži­
votní úroveň“. Tato organizace věnovala od svého 
vzniku otázce hladu velkou pozornost svou kampaní 
.freedom from Hunger“ (Osvobození od hladu) a je­
den z generálních ředitelů FAO Boerma (1975) mluvil 
proto s oprávněním o „třicetileté válce“ této organizace 
proti hladu. Tato válka však zdaleka neskončila přes
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rezoluce o vymýcení hladu (FAO 1975) či snížení poč­
tu podvyživených osob na polovinu (FAO 1996). Otáz­
kou podvýživy se zabývaly i další mezinárodní organi­
zace jako již zmíněná Univerzita Spojených národů či 
Mezinárodní ústav aplikované systémové analýzy (HASA).

Výživová situace obyvatelstva světa je dána jeho 
počtem, jeho ekonomickou úrovní a úrovní zemědělské 
výroby. Tyto tři skutečnosti jsou spolu s novými infor­
macemi a dlouholetým zájmem o tuto problematiku dů­
vodem tohoto pojednání.

ZÁKLADY VÝŽIVOVÉ SITUACE

Vývoj počtu obyvatel světa

Počet obyvatel světa se za 40 let zdvojnásobil (tab. I) 
a podíl obyvatel rozvojových kontinentů (Afrika, Jižní 
Amerika, Asie) se zvýšil ze 72 % v roce 1960 na 82 % 
v roce 1997. Právě pokračující populační exploze na 
rozvojových kontinentech je nejzávažnějším rysem ne­
jen demografického vývoje, ale i vývoje v dalších uka­

zatelích. Je třeba předeslat, že metodika vymezení roz­
vojových oblastí je velmi nejednotná. Podrobnější po­
hled na devadesátá léta naznačuje určitá zlepšení situa­
ce, ovšem kromě Afriky. Vzestup počtu obyvatel 
v Asii je pomalejší než vzestup světové populace na 
dalších dvou kontinentech. Vzhledem к rozhodujícímu 
podílu Asiatů na světovém obyvatelstvu je to zjištění 
důležité. Situace v Jižní Americe odpovídá celosvěto­
vému vývoji. Kritickou oblastí je Afrika, kde se v po­
slední dekádě zvýšil počet obyvatel o 20 % a roční 
přírůstek z 2,4 na 2,7 mil.

Ekonomická úroveň

Mezi rozvojovými a rozvinutými zeměmi podle 
Světové banky (World Bank Atlas 1999) existují ob­
rovské rozdíly, jak to pro rok 1997 ukazuje tab. U, a to 
i mezi jednotlivými rozvojovými oblastmi. Členění po­
užité v tabulce není možné promítnout do dalších sta­
tistických informací a uváděná data jsou jen základní 
ilustrací. Oblasti v tabulce jsou seřazeny vzestupně 
podle hrubého národního produktu na obyvatele. Nej-

I. Vývoj počtu obyvatel světa a rozvojových kontinentů (v mil.) - Development of world population and developing continents population 
(mill, persons)

Území1
Období2 Roční přírůstky3 (%)

1960 1970 1980 1990 1995 1997 1960-64 1990-95
Svět4 3 003 3 702 4 447 5 282 5 687 5 849 1.8 1.5

i index 100 195

index 100 111
Rozvojové kontinenty5 2 149 2 795 3 476 4 251 4 634 4 788

index 100 223

index 100 113
Podíl na světové populaci v %6 72 76 78 80 82 82
Afrika7 ГП 364 476 629 719 758 2,4 2,7

index 100 274

index 100 120
Jižní Amerika8 213 284 359 438 477 492 2,8 1.7

index 100 231
index 100 112

Asie9 1 659 2 147 2 641 3 184 3 438 3 538 1.8 1,5
index 100 213
index 100 108

Pramen - source: Demographic Yearbook 1965 a 1997, UN New York 1966 a 1999

’area, 2period, 3yearly increases in %, 4world, 5developing continents, 6share in world population in %, 7Africa, 8South America, 9Asia

II. Hrubý národní produkt na obyvatele a rok v roce 1997 v US $ - GNP per capita per year in 1997 in USD

Oblast1 Jižní Asie2 Afrika jižně od 
Sahary3

Východní Asie 
a Pacifik4

Střední východ 
a Severní 
Afrika5

Latinská 
Amerika 
a Karibik6

Země 
s vysokými 

Příjmy7
HNP na obyvatele v US $8 380 510 970 2 070 3 940 25 890

Pramen - source: World Bank Atlas 1999

’area, 2South Asia, 3Africa in south of Sahara, 4East Asia and the Pacific, 5Middle East and North America, ^atin America and the Caribic, 
high income countries, 8GNP per capita in USD
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nižší ekonomickou úroveň vykazuje Jižní Asie, údaj 
pro Východní Asii a Pacifik je dvojnásobný, pro Latin­
skou Ameriku a Karibik dokonce desetinásobný. Dru­
hou oblastí je Afrika jižně od Sahary, která dosahuje 
pouze pětinu úrovně v oblasti Středního východu a Se­
verní Afriky. Detailnější pohled na rozvojové země 
umožňuje publikace FAO The State of Food and Agricul­
ture (1998), která rozděluje 96 sledovaných rozvojových 
zemí do čtyř skupin podle příjmu na obyvatele (tab. 1П).

Výroba potravin

Třetím rozhodujícím faktorem výživové situace je 
výroba potravin. Indexy této výroby, jak je sestavuje 
FAO (tab. IV) pro jednotlivé dekády (Year production 
1970, 1981, 1987, 1999), ukazují trvalý vzestup Světo­
vé zemědělské výroby, přičemž od roku 1980 je kromě 
Afriky tempo tohoto vzestupu rychlejší než je tomu 
u vývoje počtu obyvatelstva. V souvislosti s vývojem 
výroby potravin, která sice předstihuje populační vý­
voj, ale nemůže sama vyřešit světovou výživovou situ­
aci, je zajímavý závěr výzkumného projektu IIASA 
(Parikh, Tims 1985): „Hlad bude omezen, bude-li libe­
ralizován obchod s potravinami v rozvinutých zemích 
a prostředky na podporu domácích zemědělců v těchto 
zemích budou použity na pomoc zemím rozvojovým 
nebo odstraněn, bude-li tato pomoc redistribuována u-

vnitř těchto zemí. Toto opatření přinese prospěch 
i spotřebitelům v rozvinutých zemích“ (volně přeloženo).

VÝŽIVOVÁ SITUACE

Spotřební vývoj

Poslední statistika FAO, která poskytuje údaje 
o spotřebě potravin v rozvojových a rozvinutých oblas­
tech v jejich souhrnu (Food Balance Sheets 1991), uvá­
dí sice období 1986-88 jako poslední, ale může doku­
mentovat vývoj za 25 let. Jedná se tedy o data starší 
než jsou v ostatních tabulkách. V tab. V je na jedné 
straně významný vzestup příjmu výživových faktorů 
v rozvojových zemích, kdy indexy u energie a bílkovin 
jsou vyšší než 120 a u živočišných bílkovin a lipidů 
dokonce dosahují téměř 160. Na druhé straně se však 
rozdíly mezi rozvojovými a rozvinutými oblastmi sni­
žují jen v malém rozsahu.

Závislost spotřebního vývoje na ekonomické úrovni 
ukazují data FAO (State of Food and Agriculture 1998) 
v tab. VI. Zatímco ve skupinách zemí s nízkou ekono­
mickou úrovní (A a B) se příjem energie za čtvrtstoletí 
nezměnil nebo jen opatrně, ve skupinách zemí se střed­
ní ekonomickou úrovní vzrostl. Tím se nutně zvýšil 
i rozdíl mezi skupinami zemí, rozdíl mezi skupinami A 
a D vzrostl z 24 na 40 %.

III. Rozdělení 96 rozvojových zemí do 4 skupin podle příjmu na obyvatele — Division of 96 developing countries into 4 groups according 
to per capita income

Skupina zemí1 Příjem na obyvatele v US $2 Počet zemí3

A s nej nižším příjmem4 < 300 20
В s nízkým příjmem5 300-760 . 32
C s nižším středním příjmem6 760-3 035 31
D s vyšším středním příjmem7 >3 035 13

Pramen - source: State of Food and Agriculture 1998

1 group of countries, 2per capita income, 3number of countries, 4with the lowest income, 5with low income, 6with lower middle income, 
7with higher middle income

IV. Indexy výroby potravin FAO (a) a odpovídající indexy vývoje obyvatelstva (b) — FAO food production indices and the relevant 
population development indices

Oblast1
Období2

1961-65
(b 1960) 1970 1980 1990 1998 

(b 1997)
Svět3 a 100 120 126 124 117

b 100 123 120 119 111
Afrika4 a 100 117 120 127 121

b 100 131 131 132 121
Jižní Amerika5 a 100 125 144 127 128

b 100 133 126 122 103
Asie6 a 100 123 132 144 117

b 100 129 123 121 103

Pramen - source: FAO Yearbook Production 1970, 1980, 1986, 1998, Demographic Yearbook 1965, 1999

'area, 2period, 3world, 4Africa, 5South America, 6Asia
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V. Výživová situace v rozvojových oblastech na obyvatele/den a absolutních číslech (a); v % spotřeby rozvinutých zemích (b) - Nutrition 
situation: in developing areas per capita per day and in absolute numbers (a); in % of intake, in developed countries (b)

Výživové faktory1
Období2

1986-88
(1961-63 = 100)1961-63 1979-81 1986-86

Energie (kcal)3

b

1 943

63

2 324

70

2 442

72

126

Bílkoviny (g)4

b

49,4 

54

56,4 

57

59,8 

58
121

Bílkoviny živočišné (g)5

b

8,4

19

11,4

20

13,2

22

157

Lipidy (g)6 a

b

28,9

30

39,2

32

46,0 

36

159

Pramen - source: Food Balance Sheets 1991
1 nutrition factors, 2period, ’energy in kcal, 4proteins in grammes, ’animal proteins in grammes, 6fats in grammes

VI. Denní průměrný příjem energie ve skupinách zemí podle ekonomické úrovně (kcal/obyv./den) - Daily average energy intake in the 
groups of countries according to economic level - kcal per capita per day

Skupiny zemí1 Počet2
Období3

1969-71 1990-92 1994-96

abs.4 ret5 abs.4 rel.5 abs.4 rel.5

A 20 2 100 100 2 000 95 2 100 100

В 32 2 200 100 2 250 102 2 250 102
C 31 2 250 100 2 600 116 2 600 116

D 13 2 600 100 2 800 108 2 950 113

Pramen - source: The State of Food and Agriculture 1998
členění skupin zemí podle tab. Ill - structure of countries according to Table III. 
’groups of countries, ’number, ’period

Počet podvyživených

Spotřební charakteristiky však nejsou jedinými 
zdroji informací o výživové situaci. Řada autorů si pře­
je, aby spotřební data byla nahrazena sledováním počtu 
podvyživených osob - Joy, Payne (1975), Hay (1978). 
Otázka určeni počtu podvyživených osob zaměstnává 
odborníky již řadu let, především ve FAO, jehož odha­
dy se budeme zabývat. Je však třeba poznamenat, že 
někteří odborníci přicházejí s odhady vyššími - Reutlinger, 
Sclowsky (1976) nebo naopak nižšími - Clark (1977).

V tab. VII jsou uvedeny údaje FAO ze čtyř období, 
která se však liší jak hodnotícími kritérii, tak rozsahem 
zemí zahrnutých do odhadu. V odhadu pro rok 1970 je 
kritériem nedostatečný příjem energie (nižší než 1,5 
BM, což je fyziologická jednotka, bazální metabolis­
mus, která vyjadřuje potřebu energie pro prostou exi­
stenci) a bílkovin. Odhad je proveden pro rozvojové 
země bez asijských zemí s centrálně plánovaným hos­
podářstvím (tj. i bez Cíny). V odhadu pro období

1974-76 bylo na jedné straně hodnotící kritérium sní­
ženo na 1,2 BM, tedy o plných 20 %, na druhé straně 
byl počet zemí významně rozšířen, mimo odhad byly 
jen Korejská lidová republika, Kambodža, Laos a Viet­
nam. Konečně v odhadech pro devadesátá léta jsou za­
hrnuty všechny rozvojové země v počtu 98.

Přes tyto poznámky ke srovnatelnosti dat je zřejmé, 
že počet podvyživených osob je obrovský. Představuje 
zhruba 15 % obyvatelstva světa. Podíl těchto osob na 
obyvatelstvu v rozvojových oblastech zůstává vysoký. 
Vzestup absolutních čísel je dán jednak obecně růstem 
počtu obyvatelstva, který se za 40 let téměř zdvojnáso­
bil, jednak tím, že v prvních obdobích nebyl výčet roz­
vojových zemí úplný. К tomu je třeba přidat 28 mi­
lionů, uvažovaných pro rok 1970 v rozvinutých zemích 
nebo 30 milionů Američanů - podle odhadu americké­
ho ústavu Bread for the World (Chléb pro svět), uve­
řejněného v tomto roce (Mladá fronta Dnes 2000).

Pokud se týká jednotlivých oblastí rozvojových ze­
mí, jsou tyto v použitých pramenech vymezeny odlišně

Vil. Odhad počtu podvyživených osob v rozvojových oblastech (a = mil., b = v % obyvatelstva) - Estimate of the undernourished people 
numbers in developing areas (a - mill, persons, b - in % of population)

1970 1974-76 1990-92 1994-96
a b a b a b a b

434 25 414 22 822 20 828 19

Pramen - source: Food and Nutrition 1975, Agriculture toward 2000, The State of Food and Agriculture 1998
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VIII. Odhad počtu podvyživených osob v jednotlivých rozvojových oblastech (a = v mil., b = v % obyvatelstva) - Estimate of the 
undernourished people numbers in the individual developing areas (a - mill, persons, b - in % of population)

Ubaoor
Oblast1 1970 1974-76 1990-92 1994-96

a b a b a b a b
Afrika3 67 25 68 22 - - - -

subsaharská4 - - - i- 196 40 210 39
Severní a Blízký východ5 — - - í- 34 11 42 12

Latinská Amerika6 36 13 41 13 64* 15* 63* 13*
Asie7

Dálný východ8 301 30 286 27 - - - - i
; Blízký východ9 30 18 19 11 - - - -

Východní a Jihovýchodní10 -p -. n - 289 17 258 15
Jižní11 - - - - 231 21 254 2! i

Prameny tab. VII - sourse see tab. VII
Latinská Amerika + Karibik - Latin America + Caribic

'area, period, 3Africa, 4Sub-Saharean, 5North and Near East, ^atin America, 7Asia, 8Far East, 9Near East, 10East and South-East, 11 South

IX. Počet rozvojových zemí ve skupinách s různým podílem podvy­
živených osob - Number of developing countries in groups with 
different percentage of undernourished people

Země s podílem 
podvyživených osob1

Období2

1969-71 1990-92 1992-94
I - nad 50 %3 11 8 9 1
II - mezi 25—50 %4 53 37 42
III - mezi 10-25 %5 25 32 25
IV - pod 10 %6 7 19 22
Neuvedeno7 2 2 - I
Celkem8 98 98 98

Pramen - source: The State of Food and Agriculture 1998

1 country with the percentage of undernourished, 2period, 3over 50%, 
4between 25—50%, 5between 10-25%, 6under 10%, 7not stated, 8to­
gether

(tab. VIII). Velmi nepříznivý je vývoj v Africe, kde 
v subsaharské oblasti dosahuje podíl podvyživených 
40 %, v porovnání se staršími celoafrickými údaji se 
jedná o vzestup několikanásobný. Též oblast Severní 
Afrika a Blízký východ vykazuje vzestup. V Africe je 
i nejméně příznivý demografický vývoj. V ostatních

X. Podíl podvyživených osob ve skupinách zemí podle ekonomické 
úrovně (v %) - Percentage of undernourished people in groups of 
countries according to economic level (in %)

Skupiny zemí1
Období2

1969-71 1990-92 1994-96
A 38 40 40 i

В 33 32 31
C 26 17 17

D 17 12 10

Pramen - source: The State of Food and Agriculture 1998
členění zemí podle tab. Ill - structure of countries according to 
Table III.
'groups of countries, 2period

XI. Porovnáni posledních údajů o počtu podvyživených a výhledů 
na rok 2000 (v mil.) — Comparison of the latest data regarding 
numbers of undernourished people and outlook for 2000 (in mill.)

i Období1

1 994-96
2000

trendový vývoj2 normativní scénář3

828 381 242

Pramen - source: The State of Food and Agriculture 1998, Agri­
culture toward 2000

'period, 2trend development, 3normative scenario

oblastech je vývoj nevyrovnaný - v Jižní Asii beze 
změny, v Latinské Americe a Východní a Jihovýchodní 
Asii dochází к poklesu jak relativnímu, tak absolutní­
mu. V této souvislosti je vhodné upozornit na velmi 
výrazné rozdíly ve vývoji výživové situace ve dvou 
nejlidnatějších zemích světa (Hrubý 1998). V Číně do­
chází к významnému zlepšení výživové situace i ke 
zlepšení demografických ukazatelů, zatímco v Indii jen 
к mírnému zlepšení.

Materiál FAO o 98 rozvojových zemích (The State of 
Food and Agriculture 1998) ukazuje příznivé posuny (tab. 
IX) mezi skupinami zemí v dlouhodobém pohledu. Tento 
příznivý trend není potvrzen v letech devadesátých. Podo­
bně příznivě lze hodnotit i další tab. X z téhož materiálu 
pro skupiny zemí, členěných podle ekonomické úrovně. 
V ekonomicky nejslabší skupině sice podíl podvyžive­
ných osob vzrostl, ale v ostatních poklesl.

CELKOVÝ POHLED A VÝHLED

Nejzávažnější problém výživy obyvatelstva světa - 
existenci vysokého počtu podvyživených osob v rozvo­
jových oblastech - můžeme charakterizovat takto:
- populační exploze se zpomaluje;
- jsou obrovské rozdíly v ekonomické úrovni;
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XII. Výživová situace v Pákistánu - Nutririon situation in Pakistan

Výživový faktor1
Období2

1969-71 1979-81 1986-68 1990-94

a b e a c d a e
Energie3 (kcal/obyv./den)7

Bílkoviny4 (g/obyv./den)8

Bílkoviny živočišné5 (g/obyv./den)8

Odhad počtu podvyživených v % obyvatelstva6

2 031
55,3

11,2

2 176

54,7

10,8

24

2 231

59,9

12,0

2 562

70,7

16,0

2 165

57,7

9,2

2 167, 

57,0, 

12,9,
16

Pramen — source:
a - Food balance sheets 1991, b - Hrubý 1975, c - Hrubý 1975 (Consumption target), d - Hrubý 1975 (Consumption projections), e - The
State of Food and Agriculture 1998

Nutrition factor, 2period, 3energy (kcal per capita per day), 4proteins (grammes per capita per day), 5animal proteins (grammes per capita 
per day), 6estimate of the number of undernourished people in % of population

- výroba potravin se zvyšuje rychleji než roste počet 
obyvatel;

- ve spotřebě potravin zjišťujeme vzestupnou tenden­
ci, rozdíly mezi rozvojovými a rozvinutými oblastmi 
se mírně zmenšují;

— podíl podvyživených osob v obyvatelstvu se snižu­
je, absolutní počet těchto osob se však zvyšuje, 
к poklesu dochází v Latinské Americe a Karibiku, 
ve Východní a Jihovýchodní Asii;

- nejméně příznivá situace je v Africe.
Zkušenosti z dosavadních snah o zlepšení situace, 

které byly označovány v dokumentech FAO (1975, 
1996) jako „vymýcení hladu“ či jeho „snížení na polo­
vinu“ nejsou povzbudivá. V tab. XI je porovnáván sou­
časný stav (1994-96) s odhady FAO (1979), skuteč­
nost je několikanásobně vyšší. Také hodnoty mých 
odhadů pro Pákistán (Hrubý 1975) v tab. XII nebyly 
dosaženy. Tyto spotřební cíle byly vytýčeny vedle pro­
jekce poptávky, která však byly naopak překročeny. 
Ovšem v dalším sledovaném období došlo ke snížení 
úrovně. Přitom však odhad počtu podvyživených v této 
zemi se za čtvrtstoletí snížil z 24 % na 16 %. Uvedl 
jsem tyto dva případy jako přiklad obtížnosti řešení 
problému podvýživy a jeho rozporuplnosti.

Přestože FAO (1996) slibuje „pokračující akci na 
úrovni stavu nouze“ (continued emergency action), aby 
došlo к výraznějšímu zlepšení, je možno sledovat tyto 
aktivity jen s velmi mírným optimismem. К odvážněj­
ším řešením, jakým je návrh liberalizace obchodu 
s potravinami, к němuž dospěli pracovníci IIASA (Pa­
rikh, Tims 1986), není dostatek politické vůle. Jiné po- 
pulistické návrhy jako zvýšení zemědělské výroby, sní­
žení světových cen, omezení spotřeby masa 
v rozvinutých zemích, byly právě uvedenou studii IIASA 
prověřeny s negativním výsledkem. Vysoký počet oby­
vatel světa, kteří trpí podvýživou, zůstává proto prioritním 
globálním problémem a musí být řešen globálně. Na této 
skutečnosti nic nemění současné antiglobalizační snahy.
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SFÉRY GLOBALIZACE

SPHERES OF GLOBALISATION

V . Jeníček

Czech University of Agriculture, Prague, Czech Republic

ABSTRACT: Globalisation is induced by the technological, social and cultural changes and has thus reduced the economic 
distances among countries considerably. Improvement of transport and communication technologies has reduced the transport 
costs of goods, money, people and information. Traditional governmental policies reducing the over-border transactions were 
mitigated or removed, in the consequence of which international trade and direct foreign investments (FDI) are increasing. 
Globalisation changes the properties of world economy and influences the core of successful economic approaches to 
development, what in turn increases the need of sustainable economic development. Globalisation increases the opportunities 
of individuals and enterprises, but decreases the opportunities of politicians in the traditional sphere. Therefore, globalisation 
means that markets, investments and inter-enterprise relationships are still less limited by the national borders. All that owing 
to the trans-national companies (TNCs), FDI, common enterprises, common research and development of technological 
licences.

Key words: globalisation, economic — social - political sphere, direct foreign investments (FDI), trans-national companies 
(TNG)

ABSTRAKT: Globalizaci vyvolaly technologické, společenské a kulturní změny a značně tak zmenšily hospodářské vzdá­
lenosti mezi zeměmi. Zlepšení dopravních a komunikačních technologií snížilo náklady přepravy zboží, peněz, lidí a infor­
mací. Tradiční vládni politiky omezují přeshraniční transakce byly zmírněny anebo odstraněny, v důsledku čehož došlo 
к růstu mezinárodního obchodu a přímých zahraničních investic (FDI). Globalizace mění vlastnosti světového hospodářství 
a ovlivňuje podstatu úspěšných hospodářských přístupů к rozvoji, což zvyšuje potřebu zajistit udržitelnost hospodářského 
rozvoje. Globalizace zvyšuje možnosti soukromým jednotlivcům a podnikům, ale snižuje možnosti politiků v tradiční oblasti. 
Globalizace tedy znamená, že trhy, investice a mezipodnikové vztahy jsou stále méně určovány národními hranicemi. To vše 
díky nadnárodním společnostem (TNG), FDI, společným podnikům, společnému výzkumu a vývoji či technologickým 
licencím.

Klíčová slova: globalizace, sféra hospodářská - společenská - politická, přímé zahraniční investice (FDI), nadnárodní
společnosti (TNG)

HOSPODÁŘSKÁ SFÉRA

Hospodářská globalizace nevede ani ke vzniku stej­
norodého trhu, ani к vůdcovství jednoho vzoru podni­
kového uspořádání. Globalizace ve skutečnosti vede 
к vytváření vhodných podmínek celé řady odlišných, 
vzájemně propletených směrů, rozšiřuje pole působnos­
ti, na němž dochází к vzájemnému ovlivňování růz­
ných činitelů trhu a podniků.

To přetváří mezinárodní hospodářské prostředí 
z jednotlivých přirozeně oddělených národních hospo­
dářství (na sebe navzájem působících na základě národ­
ní komparativní výhody) v hospodářství, v němž se vy­
tváří množství různých konkurenčních výhod způsobem 
nezávislým na národu/státu jako společenské, hospo­
dářské a politické jednotce.

Tyto konkurenční výhody se vytvářejí na základě 
různých společenstevních podob (od TNG amerického 
typu až po rodinné podniky čínského typu nebo keiret-

su), na základě nejrůznějších optimálních hospodářství 
založených na úsporách z rozsahu v různých průmys­
lových odvětvích (od místních řemeslných průmyslů až 
ke globálním financím založeným na téměř čisté infor­
mační technologii), i na základě místním (od globál­
ních měst přes kraje, národy/státy, nadnárodní a mezi­
národní území až po samotné světové hospodářství). 
Tvrzení, že globalizace obchodu ve skutečnosti neexis­
tuje, protože mnohonárodnostní společnosti (MNE) 
přes působení na mezinárodních trzích zůstávají do 
značné míry utvářeny státně-společenským uspořádá­
ním odpovídajícím jejich národnímu základu, jen odrá­
ží skutečnost, že různé typy společenstevního uspořá­
dání uzamčením získají trvalou moc, dokud poskytují 
konkurenční výhody na určitých trzích a v určitých 
částech konkurence. Situace se liší podle jednotlivých 
odvětví a postavení na trhu.

Vzájemné působení sbíhání a rozbíhání je rozhodu­
jící. Např. úroková míra je ústředním prvkem vzájem-
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něho působení hospodářských činitelů, ale zároveň je 
na okraji reálné hospodářské činnosti. Jediná úroková 
míra může zároveň existovat s širokou škálou hospo­
dářských činností a struktur trhu. Neurčuje jejich podo­
bu, i když určuje kritický rozsah výnosů. Na hospodář­
ské globalizaci je významnější černost hracích polí než 
vytvoření světa bez hranic na jediném hracím poli. Úlo­
hu státu jako hlavního usměrňovatele národního hospo­
dářství a jako zprostředkovatele národních zájmů 
v hospodářských podmínkách snižuje nejen globaliza- 
ce mezinárodních financí, ale i nevhodnost samotných 
státních struktur v oblasti výkonného dohledu souboru 
místních, oblastních, národních a nadnárodních hracích 
polí nebo tržních výstupů jimi vytvářených.

Pokračující integrace národních hospodářství mění 
působení světového hospodářství. Globalizace je no­
vým heslem. Státy se integrují obchodem zboží a toky 
investic a finančního kapitálu. Spotřebitelé nakupují ví­
ce zahraničního zboží, více podniků působí v zahraničí 
a spořitelé investují víc než dříve na vzdálených místech.

Výhody globalizace: je to požehnání, protože je 
zdrojem pro zvyšování produktivity a životní úrovně 
kdekoliv. Globalizované integrované hospodářství lépe 
rozděluje práci mezi země: země s nízkými mzdovými 
sazbami se specializuje na pracovně náročné výroby, 
země s vysokými mzdovými sazbami využívá práci 
produktivněji - tím se dosahuje většího využití výnosů 
z rozsahu. Kapitál následuje nejproduktivnější inves­
tiční příležitosti v kterékoliv zemi.

Nevýhody globalizace: rostoucí konkurence ze stra­
ny rozvojových zemí s nízkými mzdovými sazbami ve­
de к propouštění pracovníků a poklesu mzdových sa­
zeb v rozvinutých tržních hospodářstvích. Nastává 
„race to the bottom“: pokles mzdových sazeb, daní, 
sociálních dávek i hospodářské kontroly - to vede 
к růstu konkurenceschopnosti, čímž se snižuje schop­
nost vlád řídit národní hospodářství. Rostoucí tlak fi­
nančních trhů vede к měnové pohromě (EU 1992-93, 
Mexiko 1994-95, jihovýchod Asie 1997-98).

Globalizaci lze pozorovat už v druhé polovině 19. sto­
letí současně s rozvojem světového hospodářství, kdy 
se projevovala hlavně v růstu toků zboží, kapitálu a li­
dí. Vedla к poklesu obchodních překážek a dopravních 
nákladů (železnice, parníky). V současnosti jsou teh­
dejší globalizační trendy obnoveny. První fáze globali­
zace skončila spolu se začátkem WW1, po které násle­
dovalo období protekcionizmu obchodu a omezování 
pohybu kapitálu. Mezi světovými válkami vyschly toky 
kapitálu - vlády kontrolovaly toky kapitálu, aby izolo­
valy národní hospodářství od světového. Kontroly toků 
kapitálu byly zachovány i po WW2 kvůli pevnému 
směnnému kurzu. U toků zboží však díky GATT do­
cházelo к postupnému snižování dovozních cel. V roce 
1995 byl GATT nahrazen WTO, takže předcházející 
období lze označit za rozkvět obchodu. V 70. letech byl 
zaveden volně plovoucí kurz, takže trh určoval výši 
kurzu. To znamenalo znovuzrození globálního kapitá­
lového trhu. USA a Německo přestaly kontrolovat toky 
kapitálu, později pak Velká Británie (1979), Japonsko

(1980), Francie a Itálie (1990). Z toho vyplývá, že kon­
tinentální Evropané se více bojí globalizovaných kapi­
tálových trhů, ale USA jim byly vystaveny déle.

Jsou dvě hnací síly toků zboží, služeb a peněz:
- technologie, díky které došlo к razantnímu snížení 

nákladů komunikace a počítačové techniky а к pádu 
přirozených překážek času a prostoru mezi národní­
mi hospodářstvími. Např. tříminutový telefonní ho­
vor z New Yorku do Londýna se zlevnil z 300 USD 
(1930 - v cenách roku 1996) na 1 USD (1997). Ce­
ny počítačového zpracování se průměrně snižovaly 
ročně reálně o 30 % (1975-95);

- liberalizace toků zboží (GATT = snížení překážek 
obchodu) a toků kapitálu, samozřejmě s různou 
rychlostí na různých místech, ale trend platí celosvě­
tově (pouze málo odpadlíků se izoluje). Posledních 
10 let rostl mezinárodní obchod skoro dvakrát více 
než světové GDP, přímé zahraniční investice třikrát 
a zahraniční akciový obchod desetkrát. Trend globa­
lizace je jasný, přehnaný může být pouze její rozsah;

a) Trhy produkce - rozsah integrace se měří podílem 
exportu na GDP - tento zaznamenal ostrý růst od 
ruku 1950, ale ve Velké Británii a Francii vzrostl 
o málo více než v roce 1913, v Japonsku tento uka­
zatel dokonce klesl. Sbíhání cen mezi zeměmi - teo­
reticky by globalizace měla vést ke sbíhání cen, ale 
v praxi platí, že dlouhodobě přetrvávají velké rozdí­
ly (např. u laptopu či Levi’s jeans je cena stále nižší 
v USA než v EU nebo Japonsku). Je to způsobeno 
mnoha faktory (chutě, dopravní náklady, daňové 
rozdíly, nedostatečná distribuční síť a přetrvávající 
dovozní překážky) a znamená to, že nikde tyto trhy 
nejsou tak integrovány jako uvnitř národního hospo­
dářství (vzájemný obchod USA a Kanady je 20krát 
menší než obchod 2 kanadských provincií), takže je 
stále značná izolovanost národních trhů.

b) Finanční trhy - jsou málo integrované. Podle někte­
rých měřítek byly více integrované na počátku sto­
letí než dnes. Během 30 let před WW1 (vazba měn 
na zlato) plynuly obrovské sumy ze západní Evropy 
do Severní Ameriky, Argentiny a Austrálii. Velká 
Británie měla čistý vývoz kapitálu průměrně 5 % 
z GDP mezi léty 1880-1913 (10 % na vrcholu). Na­
proti tomu současné Japonsko v posledních deseti 
letech má tento podíl na GDP průměrně 2,5 %. Pří­
mé zahraniční investice nejsou novým jevem. Dnes 
představují celkové domácí investice rozvinutých 
tržních hospodářství asi 6 %, ale před WW1 byly 
přímé zahraniční investice Velké Británie stejně vel­
ké jako přímé investice doma.

c) Trh práce - oproti dvěma předcházejícím není vůbec 
integrovaný. Mimo vlast sice pracuji desítky mi­
lionů lidí, aleje menší mobilita než na konci 19. sto­
letí, kdy odešlo 60 mil. lidí do Nového světa z Ev­
ropy. EU představuje právo volného pohybu lidí, ale 
platí to málo kvůli překážkám jako jazyk, kultura, 
nesrovnatelnost vzdělání a profesionální kvalifikace. 
Světové hospodářství je nově a odlišně mezinárodně 
integrované než na přelomu 19. a 20. století:
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1) Před WW1 se na globalizaci hospodářství nepodíle­
ly velké části světa. Dnes více ekonomik otevřelo 
hranice obchodu a investicím, což potvrzují tržně 
orientované reformy v RTE i RZ (Asie a Latinské 
Ameriky).

2) Prvotní globalizace byla podporovaná snižováním 
dopravních nákladů, nyní je to snižování nákladů 
komunikací, což ovlivňuje nové způsoby organizace 
firem na globální úrovni. Mezinárodní integrace je 
těsnější než v minulosti. Levné a výkonné komuni­
kační sítě napomáhají alokaci různých částí výrob­
ního procesu v různých zemích, které přitom zůstá­
vají ve spojení. Omezila se potřeba fyzického 
kontaktu výrobce a spotřebitele, dříve neobchodova- 
telné služby jsou nyní obchodovány: obrazovky po­
čítačů a telefony umožňují toto provozovat kdekoliv 
na světě, a proto lze prodávat i zdravotnickou radu 
nebo vzdělávání.

3) Čisté toky jsou menší než v minulosti, hrubé mezi­
národní finanční toky jsou mnohem větší: denní ob­
rat zahraniční měnové směny byl 1,2 bil. USD v ro­
ce 1954, zahraniční prodej cenných papírů amerických 
investorů vzrostl z 90 % GDP v roce 1980 na 164 % 
v roce 1996.
Světové hospodářství je daleko od opravdové inte­

grace, ale v budoucnosti podpoří další integraci nové 
technologie (Internet přináší zpřehlednění trhů a umož­
ňuje srovnávat ceny na různých místech) a značný po­
kles cen telekomunikací v příštích deseti letech. Tech­
nologie tak budou působit jako motor globalizace, což 
je výzva pro vlády. Globalizace znamená vyšší efekti­
vitu užití světových zdrojů a tím i vyšší průměrné dů­
chody, ale náklady a výnosy z ní budou nerovně rozdě­
leny. Nekvalifikované pracovníky v bohatých hospo­
dářstvích potká menší poptávka po jejich práci, protože 
bude nahrazena v zahraničí. Vzniká tak riziko politic­
kých ústupků proti volnému obchodu a tokům kapitálu.

Je možné zvrátit trend globalizace? Bylo by to mno­
hem těžší, protože existují nové technologie a typy fi­
nančních nástrojů, které vládám ztěžují uvalení účinné 
kontroly kapitálu. Narůstá počet TNG, ty přetahují vý­
robu z jedné země do druhé. Toto znemožňuje účinné 
zavedení obchodních překážek. Nové technologie 
umožňují vytvářet nové distribuční kanály, čemuž mo­
hou protekcionistické vlády obtížně zabránit. Např. zá­
kaz dovozu filmů do Francie lze překonat pomocí sa­
telitu, Internetu apod. Volný obchod je postaven na 
pevnějších institucionálních základech než na počátku 
20. století, kdy byl prováděn hlavně na základě dvou­
stranných smluv. Dnes má základ v mnohostranných 
institucích (WTO), z nichž není možné snadno odejít.

Zkušenost ukazuje, jak rychle může být víra v trh 
a otevřenost zdrcena velkým hospodářským šokem (Vel­
ká deprese 1929-33).

SPOLEČENSKÁ SFÉRA

Společenská sféra je druhým rozměrem vzrůstající 
globální složitosti. Pozorovatelé kritizující globalizaci

se shodují, že neexistuje jeden velký trh a že jedinou 
alternativou je nadále ústřední postavení národního stá­
tu při řízení hospodářské činnosti a při prosazování 
společných hodnot a cílů.

Hospodářské činnosti jsou často chápány v zásadě 
jako vestavěné (mimo globálních financí) do národních 
společnostních struktur. Vestavěnost společenství ná­
rodních kultur je v současném světě velmi křehká.

N moderním světě byly některé národy-státy velmi 
úspěšné při vytváření náhradních podob národních spo­
lečenství. Jak moderní liberální demokratické uspořá­
dání vlády, tak bohaté země byly klíčovými prvky této 
změny společenské skladby nazývané budování národa. 
Takové národní politické kultury mají závažné nedostat­
ky. V postkoloniálním světě bylo budování národa vel­
mi rozporuplným procesem - některé společenské, 
územní a etnické identity vedly ke zhroucení či tomu 
blízké situaci v zemích Evropy (Jugoslávie), Afriky, 
Asie (Čína) i Ameriky (Kanada). Téměř ve všech roz­
vinutých národních státech Severu muselo národní 
sjednocení čelit výzvám oblastních identit, etnických 
menšin a multikulturálních či zásadně pluralitních ideo­
logií někdy ústících v násilné střety. V roce 1995 byly 
všechny války občanské (Stockholmský mezinárodni 
výzkumný ústav). Podle neomedievalistů existoval 
skutečný (ideální) národ-stát jako společenský a kultur­
ní útvar jen asi 100-150 let. Svět se možná vrací ke 
svému normálnímu stavu vzájemně se prolínajících 
mnohonásobných názorových skupin a identit. Ze so­
ciologického hlediska kráčejí rozpad a globalizace pro­
tismyslně ruku v ruce.

Existuje mnoho podob vestavěnosti. V době před 
národy-státy byly identitami etnické skupiny a nábo­
ženská hnutí, které se opět objevují jako nacionalizmus 
na konci 20. století. Zatímco Hutům o národ-stát jako 
organizační uspořádání nejde, zámořští Číňané (etničtí 
Číňané udržující se své struktury v jiných zemích) vy­
tvářejí úzce svázanou síť skupin činných na špici me­
zinárodního (hlavně asijského) podnikání s úzkými 
vztahy s určitými oblastmi Cíny (především s přístav­
ními městy na jižním pobřeží a v jejich okolí). Působí 
mezinárodně už několik staletí a dnes se stále více při­
způsobují komunikaci a uzavírání transakcí přes špič­
kovou technologii (Internet). Zůstávají však stále nosi­
teli obnovovaných hodnot společenské vzájemnosti. 
Joel Kotkin rozlišuje několik globálních kmenů s jejich 
rozvětvenými sítěmi zakořeněnými v diasporách: Židé 
(původní globální kmen), angloamerická diaspora (in- 
dividualistická a mezinárodní kapitalistická kultura), 
různé skupiny Asiatů (novější diaspory Indů, Japonců 
a zámořských Číňanů) a několik kmenů budoucnosti.

Nacionalizmus jako mobilizující ideologie by neměl 
být podceňován jako dříve. Není však důvodu domní­
vat se, že nacionalizmus bude i nadále mít podobu pod­
pory územních národních států střední velikosti, proto­
že se vyvinuly z moderního světového systému.

Mění se také společenská hierarchie a třídní systém. 
V minulosti byla identita třídy a národa vždy velmi 
svízelná. Dnes podnikatelé, školy podnikání, finanční
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tisk, shromáždění a organizace mezinárodní elity přes 
národní zakořenění prosazují zásady globálního stylu 
managementu a strategii nadnárodního vytváření zisku 
a posuzují problémy kapitalizmu (podniků a odvětví) 
z globálního hlediska. Obchodní svět se stále častěji 
zaměřuje na diskusi o globalizaci. Středem výzkumů se 
stávají pojetí poznávacích společenských celků spojují­
cích myšlenkové think-tanky, akademické analytiky, 
politiky a obchodní elitu.

Z jiného pohledu žijeme znovu ve světě podobném 
19. století, kdy marxisté a jiní radikální spisovatelé 
předpovídali vznik nadnárodního třídního systému. 
Většinou se hovoří o globalizující elitě (nadnárodní 
manažerská třída). Pracující třída v RTE je všeobecně 
více zakořeněna v národních strukturách díky větší 
imobilitě práce jako činitele kapitálu, což je patrné 
z omezeného rozvoje jakéhokoliv internacionalizmu 
mezi odbory (starší podoba internacionalizmu práce 
byla zničena oběma stranami během studené války 
a před ní). Toto se pozvolna začíná stírat migrací 
a mezinárodní platovou konkurencí.

Tyto základní výhledy připomínají, že rozvoj složi­
tých a překrývajících se podob vestavěnosti a vyčištění 
třídního systému nevedou ke stejnorodé světové kultu­
ře podnikání založené na zpevňující, rozšiřující se, zá­
kladní podobě kapitalizmu, ale к rozdělení a ke zmno­
žení. Zpráva o rozvoji lidstva 1996 (program UNDP) 
uvádí, že souhrnný majetek 358 miliardářů překračuje 
roční příjem téměř poloviny lidstva. Vznikající městská 
elita kupí bohatství a moc a víc než polovina lidstva je 
ponechána stranou. Pozorovatelé soudí, že hlavní potíží 
americké (a západní) zahraniční politiky je zajištění 
přechodu od uzavřené společnosti ke globálnímu trhu 
pro udržení politické stability. Rostoucí nerovnost, na­
rušování pořádku a výsledný násilný střet pravděpo­
dobně vytvoří podmínky, které není schopna ovládat 
ani jedna země, ani rozvinutý svět jako celek (přichá­
zející anarchie).

Kultura je místní. Proč jsou masmédia a zábavní 
průmysl více a více globální?

Mickey Mouse je známý na celém světě, je to první 
globální hvězda a stal se symbolem vlivu USA na glo­
bální média (hlavně TY). Kdekoliv na světě jsou vý­
tvory americké produkce - filmy, CNN a televizní se­
riály.

Donedávna šly globalizace a amerikanizace ruku 
v ruce. Nyní se sdělovací prostředky, hlavně televize, 
stávají čím dál tím více mnohonárodnostní. Tento trend 
je neúprosně spjat s jiným - činnost dříve výhradně 
provozovaná státem a monopolní je privatizována 
a tvoří se konkurence. Tento vývoj je částečně poháněn 
technologickou změnou, která umožnila zvýšit pro­
dukční i distribuční kapacitu mediálních společností 
a snížila jejich náklady.

Současné postavení USA v globálních sdělovacích 
prostředcích jako vývozce a investora je jedinečné. 
I když jiné země, např. Indie, vyrábí ročně více filmů 
než USA. Mexická televizní síť pomáhá zavedení digi­
tální televize v Severní Americe. Ale američtí mediální

obři (Time Warner, Walt Disney, Viacom) ovládají zá­
bavní vývozní trhy a vedou podniky typu joint-venture, 
které po celém světě vytváří nové televizní společnosti. 
Ačkoliv jsou některá z největších světových naklada­
telství knih a časopisů založena jinde, USA jsou domo­
vem většiny největších světových audiovizuálních spo­
lečností.

Vlády nepodporují globalizaci sdělovacích prostřed­
ků, ale spíše než v jiných odvětvích omezují zahraniční 
investice. Většina zemí omezuje zahraniční vlastnictví 
televizních kanálů, obzvláště v kontinentální Evropě, 
kde někteří politici chtějí omezit procento dovozů za­
hraničních pořadů. Má to však nějaký smysl? Je globa­
lizace hromadných sdělovacích prostředků ohrožením 
místní kultury? Které síly ji ženou vpřed?

Globalizace televize je především následkem pře­
chodu vysílání z kategorie nízkokapacitní na vysoko- 
kapacitní odvětví (z pohledu nabídky). Po většinu to­
hoto století potlačovala řada omezení počet televizních 
a radiových kanálů. Proto v mnoha zemích stát vlastnil 
a provozoval vysílání - někdy nepřímo (Velká Britá­
nie, Japonsko), jindy přímo. I tam, kde bylo vysílání 
od počátku komerční a konkurenční jako v USA, bylo 
těžce regulováno.

Přechod к pluralitě započal v USA. Samotná veli­
kost země a neexistence veřejných subvencí na přeno­
sová zařízení znamenaly, že kvalita vzdušného přenosu 
televizních signálů byla horší než v ostatních bohatých 
zemích. A tak měla většina amerických domácností 
možnost přijímat kabelovou televizi. Jelikož i úplně 
obyčejný kabel může přenášet mnohem více televiz­
ních kanálů, než to dovede vzdušné vysílání, USA měly 
mnohem více televizních kanálů než ostatní země.

V 80. letech se po světě začala šířit vícekanálová 
televize. Hlavním impulsem byly klesající náklady vy­
puštění komunikačních satelitů. Technologie, která 
umožňovala SSSR a USA provádět vzájemnou špionáž, 
se stala nenákladnou cestou přenosu televizního signá­
lu. Původně si pouze kabelové společnosti mohly do­
volit obrovské antény nutné к příjmu signálu, který pak 
dále distribuovaly svým předplatitelům. Ke konci 80. 
let umožnila miniaturizace příjem satelitního signálu 
také jednotlivcům, kteří talíře satelitních přijímačů 
upevňovali na střechy svých domů.

Výsledkem byl velký nárůst kapacity vysílacích sys­
témů. Co mohlo tuto kapacitu naplnit? Televizní odvět­
ví muselo zaplnit určitou mezeru na domácích kaná­
lech, čemuž také často odpovídala produkce - často 
přímo hloupá.

Americké mediální skupiny však vždycky nabízely 
standardní pořady typu CNN, MTV, Neckelodeon. Vy­
ráběly pro konkurenční trh. Měly světově nejúspěšnější 
filmový průmysl a obrovskou pokladnici pořadů jako 
cartoon, soap opera či klasických filmů a jiných pořadů 
zralých ke znovu použití.

To byl základ rozvoje globálních médií, který teď 
nabírá na tempu s nástupem digitální televize. Digitální 
komprese příznačně umožňuje 8 až 12 kanálům zabírat 
stejnou kapacitu, jakou měl jeden analogový kanál. Sa-
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telitni přenos, poté pozemní kabelový, vzdušné vysílání 
a schopnost přenášet televizní programy se tak stanou 
8-12krát větší a toto číslo stále roste.

Vytvořit trh pro americké vývozy pomohly také dal­
ší činitele - jazyk, s kulturou a zvláštní podnikatelská 
ekonomie (curious business economics).

Před vznikem vícekanálové televize vládly světu 
americké filmy. V 50. a 60. letech soutěžily s evrop­
skými, avšak v 70. letech evropský film skomíral. A při 
pronikání na globální masový trh byly vždy americké 
firmy úspčšnčjší.

Průměrná investice na hraný film je 12,3 mil. USD 
v USA, 6 mil. USD ve Velké Británii a méně než 5 mil. 
USD ve Francii. A navíc americká kultura obsažená 
v těchto dílech má univerzální poselství, což může mít 
spojitost s americkým tavícím kotlem (melting pot) či 
hollywoodskou komerční vychytralosti. Angličtina se 
díky britskému kolonializmu a americkému komercio- 
nalizmu stala globální řečí. Všechny tyto faktory dávají 
americkému zábavnímu průmyslu výhodu, se kterou 
Japonci či Němci nemohou soupeřit.

К těmto kulturním silám se přiřazuje i další činitel 
- ohromné výhody zábavnímu průmyslu přinesla veli­
kost amerického domácího trhu. Jeden z úspěšných a­
merických filmů projde 1 300 kiny oproti 450 v Ně­
mecku a mnohem méně v ostatních bohatých zemích.

Televizní show se těší podobně obrovskému domá­
címu trhu. To je velmi důležité, neboť televizní výroba 
je podnikání s fixními náklady. Stojí to jen o trochu 
více udělat „Show Oprah Winfrey“ pro první publikum 
či pro milióny diváků na světě. Hlavním výdaji zde je 
totiž herečka Winfrey. Výrobci takových pořadů pokry­
jí náklady doma a pak je prodávají po celém světě za 
ceny, kterým místní výrobci programů mohou jen stěží 
konkurovat. Většina evropských vysílacích společností 
zjišťují, že jejich vlastní výroba stojí 2-5krát více než 
nakupované pořady ze zahraničí. Dovozy jsou tak tím 
nejlevnějším způsobem, jak zaplnit vysílací prostor.

Ruku v ruce s rostoucím dovozem zahraničních 
programů jde růst zahraničních investic do sdělovacích 
prostředků (hlavně amerických). Jde zde především 
o televizi. Obvykle jde o investice ve formě joint-ven­
ture, často ve formě složitého bludiště. Je to kvůli ome­
zením, které jsou na zahraniční investory kladeny 
a které jim tak ztěžují nákup místní stanice či sítě, a ta­
ké kvůli kulturním odlišnostem, které vyvolávají potře­
bu místního vedení.

Přechod к digitálu vytváří nové příležitosti pro za­
hraniční spoluúčast. Částečně to odráží klesající nákla­
dy distribuce, jelikož digitalizace snížila roční operační 
náklady. A navíc, vlády, které by nikdy cizincům ne­
dovolily koupit pozemní analogový kanál, jsou ochotny 
nechat je experimentovat s digitálními kanály. To samé 
se týká podnikání v mobilních telefonech, kde jsou vlá­
dy více ochotné dovolit konkurenci u digitálních, než 
u analogových telefonů.

Ale televize nejsou telefony. Když zahraniční spo­
lečnost zakoupí podíl v místní mediální společnosti 
anebo se na obrazovce objeví cizí pořady, lidí se často

cítí mnohem více dotčeni, než u jiného druhu zahranič­
ních investic a dovozů.

Sdělovací prostředky a zábavní průmysl hrají zvlášt­
ní roli ve společnosti. Skutečnost, že Rockefellerovo 
středisko je zakoupeno Japonci, může být rozčilující, 
ale má malý politický ohlas. Ve Velké Británii, kde 1/3 
periodik (4 národní deníky) a 40% podíl v BSyB jsou 
ovládány zahraniční společností Ruperta Murdochs 
News Corp, která byla založena v Austrálii, mnoho lidí 
odmítá to, co vidí jako zahraniční vliv na národní po­
litiku. Někteří se obávají, že tato zahraniční invaze zni­
čí místní kulturu. Jiní se bojí sjednocení rozlišných ná­
rodních a krajových chuti.

Zatímco sám Murdoch je obviňován z přílišné moci 
díky své říši veřejných sdělovacích prostředků, on sám 
vidí věc přesně naopak - monopol mají státní provozo­
vatelé. Obvinil evropské politiky z protekcionizmu du­
sícího svobodnou konkurenci, spotřebitelskou volbu 
a nové technologie. Jediná Evropa je pro Murdocha ne­
dobytnou pevností, neboť se jeho snahy získat zde po­
díly ve veřejných sdělovacích prostředcích nedaří (kromě 
výše zmíněné Velké Británie), protože se vlády bojí jeho 
vlivu a brání se argumentem zahraničního vlastnictví.

Spolu se sbližování EU se zpřísňují normy na ochra­
nu evropského trhu veřejných sdělovacích prostředků 
proti americkým konglomerátům a pořadům. Evropští 
politikové tedy volají po dotacích místním provozova­
telům či European Academy Awards na podporu evrop­
ských filmů. Naopak Murdoch byl proti další moci ev­
ropským vysílacím společnostem. Těch několik 
velkých evropských společností ve sdělovacích pro­
středcích (Bertelsmann AG, Canal Plus) získává nebez­
pečně velkou moc odstraňováním svých konkurentů 
z cesty.

Některé země se trápí nad ekonomickou stránkou 
globalizovaných sdělovacích prostředků. Obzvláště ev­
ropští vysílatelé se staly velkým trhem pro dovoz tele­
vizních programů. SRN, Francie a Velké Británie - 
každý utrácí na takových dovozech více než Austrálie, 
Kanada a Japonsko dohromady. Více než polovina vý­
dajů jde na americké dovozy, evropský kontinent tak 
má velký deficit v této oblasti. Evropa ročně nakoupí 
asi 2 mid. USD americké televizní produkce. Velká 
Británie je jediný stát se srovnatelným vývozem prog­
ramů - na celý severoamerický kontinent prodává pro­
dukci za 85 mil. USD.

Některé evropské vlády proto zavádějí kvóty na za­
hraniční produkci na národních kanálech. Po dlouhé 
diskusi EU na začátku roku 1997 odsouhlasila direkti­
vu Televize bez hranic. Jejím cílem bylo, aby polovina 
programů evropských televizí byla vyrobena v EU. Na 
nátlak Velké Británie byl přidán dovětek „tam, kde je 
to možné!, který ji tak činní neúčinnou.

Má smysl omezovat zahraniční vliv ve sdělovacích 
prostředcích? Např. co se týče zahraničního vlastnictví 
vysílací společnosti - při malém rozsahu bylo pro vlá­
dy udržitelné vysílací frekvence rozdělovat, avšak jed­
nou budou mít domácnosti přístup ke stovkám digitálně 
komprimovaných kanálů, čímž se tato logika vytratí.
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Samozřejmě, že je nežádoucí, aby jedna společnost 
(cizí i domácí) vládla příliš na trhu. Velký však nezbyt­
ně neznamená špatný. Jedna televizní skupina provozu­
jící několik televizních kanálů s různým zaměřením je 
samozřejmě lepší než několik skupin s kanály stejného 
zaměření. Ve světě s mnoha kanály se televize může 
stát více diferencovaný produkt, mnohem bližší mno- 
honásobnosti časopisů než úzkému trhu národních no­
vin. Zahraniční vlastnictví vskutku někdy může být 
cestou к různosti. V zemích, kde je problémem přílišná 
nadvláda jedné skupiny (např. Berlusconiho komerční 
síť v Itálii), je problémem spíše příliš málo zahranič­
ních investic.

Zahraniční vlastnictví nutně neposiluje sklon к ná­
kupu zahraničních programů. V televizi, tak jako všude 
jinde, společnosti obvykle nabízí to, co jejich spotřebi­
telé požadují. V Asii plán Ruperta Murdocha na panre- 
gionální satelitní kanál ztroskotal - byl donucen po­
skytnout kanál vyhovující místním chutím. Téměř 
všude totiž diváci chtějí vidět hlavně vlastní produkci.

Stačí se podívat na nejoblíbenější pořady v jednot­
livých zemích a téměř všechny budou domácí výroby. 
Dovozní programy se sledují jako druhá možnost. 
Americké televizní společnosti tak stále více a více 
upravují svá show v zahraničí tím, že jim dávají míst­
ního komentátora a náladu.

Ve skutečnosti technologická změna, která zlevňuje 
distribuce amerických programů po světě, někdy pomá­
há posílit místní kulturu. Je pravda, že globální konku­
rence ohrožuje přežití vysokonákladných programů, 
které mnohé evropské státem vlastněné společnosti vy­
rábějí. Ale technologická změna sníží náklady výroby 
levných, úsměvných místních pořadů. Zlevní se distri­
buce menšinových programů pro diváky rozptýlené po 
celém světě.

Např. v roce 1997 skupina tchajwanských investorů 
uvedla Space TV Systems, což je skupina osmi digitál­
ních domácích kanálů v Číně, Vietnamu, Japonsku 
a Jižní Koreji, určený pro Asiaty v Severní Americe 
a Austrálii. Globalizace sdělovacích prostředků tak 
může pojistit globalizaci nejen pouze Mickey Mouse, 
ale také mnoha kultur ceněných lidmi, kteří jsou od 
sebe vzdálení svým geografickým či etnickým půvo­
dem.

POLITICKÁ SFÉRA

Různorodost globalizace se odráží v politických 
změnách. Stát jako jediný a nejdůležitější organizační 
stupeň a institucionální struktura na světě byl v důsled­
ku globalizace přeměněn. Přesto je stát nadále jednou 
z největších hnacích sil globalizace, která odpovídá na 
složitější složeni napětí příznačné pro nové prostředí. 
Tato přeměna zahrnuje zásadní posun v organizačních 
cílech a v institucionálních procesech v rámci samot­
ných státních struktur, protože sociální stát byl zamě­
něn státem konkurence. Tento posun vede к možné kri­
zi liberální demokracie podle toho, jak mezinárodní

a nadnárodní hranice omezují pole působnosti státu 
(= očekávání lidí i od nejlépe řízené demokratické či 
autokratické vlády). To utváří novou úlohu státu jako 
prosazovatele rozhodnutí, která vzejdou ze světových 
trhů, nadnárodních vlád soukromého zájmu a meziná­
rodních režimů ve stylu quango (kvazi-autonomní ne­
vládní organizace = autoritativní orgán mající povolení 
od státu vykonávat veřejnou usměrňovači činnost, tvoří 
jej jmenování představitelé představující zájmy soukro­
mého úseku, a proto je to nejlepší možností státního 
korporatizmu).

Podstata poválečného národního sociálního státu 
spočívá ve schopnosti (získané státními činiteli a insti­
tucemi po velké depresi) oddělit určité klíčové prvky 
hospodářského života od tržních sil a podporovat jiná 
hlediska trhu: ochrana před chudobou a prosazování 
společenských cílů (zaměstnanost a veřejné zdravotnic­
tví), usměrňování obchodních a veřejných zájmů, pod­
pora hospodářského růstu, průmyslová politika, inte­
grace dělnictva do řízení (kvůli stálosti cen a mezd), 
snižování překážek mezinárodního obchodu, dohled 
pohybu mezinárodního kapitálu apod.

Rozvoj hospodářských a sociálních činností státu 
byl považován za nejdůležitější část procesu společen­
ské, hospodářské a politické modernizace rozvinutých 
zemí. Tento kompromis vnitřního usměrňování a otev­
ření se světu (vstavěný liberalizmus) se od 60. let roz­
kládal díky rostoucím vnitřním strukturálním nákladům 
(fiskální krize státu), strukturálním důsledkům rostou­
cího zahraničního obchodu a působení mezinárodních 
fiskálních transakcí. Krize sociálního státu spočívá 
v klesající schopnosti oddělit národní hospodářství od 
globálního hospodářství a v stagflaci (spojení stagnace 
a inflace) vzniklé v důsledku této snahy.

Od té doby se rodil stát konkurence. Zatímco stát 
sociální se snažil uskutečňovat určité hospodářské čin­
nosti mimo trh (odzbožnění), stát konkurence prosazuje 
rostoucí zavádění tržního hospodářství pro zvýšení 
konkurenceschopnosti hospodářských činností na úze­
mí daného státu (či přispívajících к národnímu bohat­
ství) mezinárodním a nadnárodním měřítku. Dynamiku 
tohoto procesu vytvářely snahy snížit vládní výdaje 
kvůli minimalizaci potřeby soukromých zdrojů pro 
státní potřebu a uvolňování hospodářských činností 
(hlavně finančních trhů).

Stát konkurence tak protismyslně určil hlavní náplň 
globalizace. Jeho rychlý růst však ve stále přeplněněj­
ším a různorodějším světovém hospodářství způsobil 
rozvojem další protismyslnosti. Pokusy států prosazo­
vat konkurenci touto cestou znamenaly dobrovolné 
vzdání se řady politických nástrojů. To vyvolává dis­
kusi např. o znovuzavedení dohledu pohybu kapitálu či 
schopnosti státu prosazovat větší inflační politiku bez 
katastrofických následků.

Proces již byl rozběhnut a státy tak vidí nevratný 
rozklad své politické moci i politické samosprávy. Po­
litický a společenský rozvoj není pouze otázkou bez- 
střetových rozumových rozhodnutí a rozboru nákladů 
a výnosů, ale je vnitřně závislý na vybrané cestě. Je to
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proces, kde konjunkturální posuny mohou mít struktu­
rální dopady.

Po vystřídání sociálního státu se obratem stát kon­
kurence stává zbytkovým státem. Národ-stát není sa­
mozřejmě mrtev, ale změnila se jeho úloha. Občané 
přijdou o některé veřejné služby a přerozdělovací me­
chanismy charakteristické pro sociální stát. Stát se re­
organizuje v souladu s linií soukromého průmyslu (ko- 
modifikace = zbožnění státu) a veřejná opatření se 
nahrazují soukromými (věznice apod.) či odbourávají 
sociální dávky v nezaměstnanosti atd. Hlavním cílem 
státu se stává minimalizace inflace kvůli udržení důvě­
ry mezinárodního obchodu a finančního společenství. 
Tuto úlohu vždy hrála ústřední banka, jejíž význam se 
stále zvětšuje.

Státy jsou stále méně schopné působit jako strate­
gické rozvíjející se, ale jsou stále více rozštěpené 
a státní orgány stále propojenější s mezivládními struk­
turami. Jde systematické spojení státních orgánů 
a agentur v rámci určitých jurisdikcí a úseků v různých 
zemí, které obsahuje různorodou sbírku soukromých 
článků a skupin ve vzájemně spojených politických 
společenstvích. Činnost státu je stále zbytkovější v roz­
sahu politických nástrojů a dosažených výsledků.

V mezinárodním měřítku se konkurenční státy stále 
větší měrou zapojují do diplomacie trojúhelníku slože­
né ze složitého vzájemného působení jednání mezi stá­
ty, mezi státem a podnikem a mezi podniky. Tuto před­
stavu lze rozvinout. Zatímco interdependence se 
zaměřila na dvojúrovňovou hru a na stát jako institu­
cionální struktury, složitá globalizace je struktura zahr­
nující hry přinejmenším na třech úrovních. Třetí úroveň 
tvoří nadnárodní hry zahrnující diplomacii mezi podni­
ky, nadvládní struktury a politická společenství, inter- 
nacionalizované struktury trhu, nadnárodní zájmové 
skupiny a další vzájemně spojené a prolínající se trhy, 
hierarchie a struktury.

Tak se může zvýšit současný rozsah státního zasa­
hování do společenského života i při snižující se moci 
státu dohlížet na určité činnosti. Příkladem je tlak fi­
nanční globalizace a uvolňování na vlády, aby zlepšily 
sledování finančních trhů, kriminalizaci insider trading 
(obchodování uvnitř podniku na svůj účet) apod. Podle 
neomedievalistů nesnižuje prolínání a konkurence mezi 
autoritami státní zasahování, ale pouze rozšiřuje okruh 
možností pro rozštěpené vlády a zvláštní zájmy vytvá­
řet nová léna uvnitř státu i nadnárodně. Politický roz­
měr složité globalizace pak není méně vestavěn než 
společenská sféra přes (kvůli) pokračující důležitost 
státu jako institucionální struktury, politického pole pů­
sobnosti a ohniska diskuse.

ÚLOHA STÁTU

Zmenšily mezinárodní toky kapitálu, zboží a služeb 
úlohu státu? Naopak - stát je stejně silný jako dřív, 
ačkoliv má pozměněnou úlohu. Většina lidí v rozvinu­
tých ekonomikách postupem času přijímá myšlenku, že

ekonomická integrace prostřednictvím mezinárodních 
obchodních a finančních toků je dobrá věc. Přijímají, 
že zahraniční kapitál může pomoci modernizovat chudé 
ekonomiky a že mezinárodní konkurence pomáhá zvý­
šit produktivitu a obecně také příjmy. Lidé však také 
vidí náklady jako nezaměstnanost či nižší mzdy, které 
integrace může určitým skupinám v určitém čase přinést.

Při hodnocení nákladů a výnosů globalizace se eko­
nomové příznačně zaměřují na úlohu státu. Pomocí da­
ní a veřejné spotřeby může společnost použít část příj­
mů, které přinesla globalizace, aby uklidnila ty, kteří 
na ní ztratili. V podstatě by vlády mohly jít tak daleko, 
že by každému zajistily, že skončí lépe, než předtím. 
To je velmi uklidňující, pokud se však neukáže, že 
sama integrace omezuje svobodu působení vlád. Je ši­
roce přijímán názor, že globalizace znemožňuje vládám 
vládnout. Globalizace posiluje působení trhu a tak ne­
jen podniky a lidé, ale i vlády se musí sklonit před 
novým vůdčím jevem - světovou konkurencí.

Vláda např. může postihovat nebezpečné či nežá­
doucí pracovní zvyky. Kdyby to však udělala, postiže­
ná odvětví by byla zavřena anebo by se přesunula do 
zahraničí, protože nová omezení by pro domácí výrob­
ce znamenala ve srovnání se zahraničím konkurenční 
nevýhodu. Když by vláda zase zvýšila daně a veřejnou 
spotřebu, tak by se sice zalíbila veřejnosti, ale trh by 
podle toho odpověděl. V novém globálním hospodář­
ství lidé a podniky mohou před těžkými daněmi unik­
nout к jiným daňovým jurisdikcím.

Vlády také nemají svou dřívější svobodu vytvářet 
svou vlastní sociální politiku. Soudcem jsou zde fi­
nanční trhy. Když usoudí, že nový zdravotnický sytém 
anebo hromadná reforma vzdělávání budou příliš ná­
kladné, potrestají zemi vyššími úrokovými mírami ane­
bo pádem měny.

Síly globálního trhu tak nejen vylučují jakýkoliv 
druh kompenzace těm, kdo na globalizaci tratí, aby se 
tak její dopad zmírnil, ale dokonce popírají samotnou 
demokracii. Při správnosti této úvahy se jeví jako 
správná snaha potlačit další globalizaci anebo litovat, 
že tento proces došel tak daleko.

„Toto století bude stoletím globalizace, stoletím ka­
pitalizmu, který bude více kapitalistický, protože glo­
balizace napomůže к zásadním změnám zákonech kon­
kurenčního boje. Kdo chce nadále zvyšovat svou 
životní úroveň, musí se připravit na nárůst konkurence 
národů a změnu pravidel hry na světových trzích.

O tom, kde se bude vyrábět, už nerozhoduje pouze 
vybavení výrobními faktory. V období gloalizace roz­
díly vybavení výrobními faktory smazávají globální ka­
pitálové trhy a vzdělávání (státní či v rámci TNC). To 
umožňuje rychleji zajistit vysoce kvalifikovaná místa. 
Úspěch je však omezen tím, že dnes už 1/2 světového 
obchodu připadá na 30 000 TNC, které v různých stá­
tech světa provádí vývoj, výrobu součástek a montáž. 
Na světovém trhu je stále více zemí s podobnými vý­
robky, čímž roste cenová konkurence, která zvyšuje tlak 
na produktivitu. Jednotlivé státy se tak ocitají v konku­
renci.
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Období globalizace s sebou přináší novou podobu 
úlohy státu - stát ztrácí význam jako řídící nástroj, 
protože jeho vliv klesá spolu s mizejícími překážkami. 
Jeho hospodářskopolitická úloha je omezena zvýšenou 
pohyblivostí výrobních faktorů. Státu zůstávají už jen 
základní funkce (např. infrastruktura). Nelze tedy oče­
kávat růst životní úrovně za pomoci státu. Rozhodující 
za této situace se stává přitažlivost jednotlivých míst. 
Zde zůstává státu iniciativa na to, aby svými rámcový­
mi podmínkami určoval přitažlivost jednotlivých států 
pro investice (infrastruktura, vzdělávání, sociální a fi­
nanční systémy, pružné kapitálové a pracovní trhy).

Během 80. let a zvláště po pádu SSSR vlády změ­
nily způsob svého myšlení o úloze státu. Pád komuniz­
mu odbyl jakékoliv úvahy i o mírnějších formách so­
cializmu. Vlády se také poučily ze zkušenosti 
posledních desetiletí, že hospodářské zásahy byly často 
neúspěšné. Politici v bohatých i chudých zemích bez 
ohledu na to, jestli jsou nalevo či napravo, začali volat 
po nižších daních a veřejné spotřebě, menší regulaci 
průmyslu, privatizaci státem vlastněných podniků - 
obecně po větší hospodářské pružnosti. Jinými slovy si 
vlády svobodně vybraly poskytnutí větší svobody tr­
hům a počítaly tak s jejich větší citlivostí. Slibovaly si 
od toho zvýšení životní úrovně. Proto není správné tvr­
dit, že globální hospodářství převzalo od státu moc, a je 
zcela chybné tvrdit, že demokratická práva byla pošla­
pána.

Věci však nejsou tak jednoduché. Liberalizované 
ekonomiky ponechaly vládám méně moci než očekáva­
ly. Vzdaly se tak větší kontroly než chtěly, avšak ne­
mohou si ji vzít zpět. Podle této úvahy se globalizace 
vymkla kontrole. Samy vlády tuto myšlenku velmi pod­
porovaly. Zdá se, že dnes není žádné prohlášení o hos­
podářské politice úplné, pokud se nebere v úvahu tvr­
zení: „Naše plány neodráží to, co bychom chtěli, ale to, 
co po nás chce globální trh.“ К tomuto vědomí bez­
mocnosti ještě přispívá vyvíjející se technologie. Věci, 
které kdysi mohly být zakázány či omezeny (půjčky 
v zahraničí, dovoz počítačů, pornografie, politické 
myšlenky), se dnes dají mnohem těžce ovládat, protože 
moderní komunikace narušily národní hranice. Je prav­
da, že když přijdou dohromady liberalizace a technolo­
gie, vlády mohou být zaskočeny. Objeví se neobvyk­
losti, které někdy vyžadují budoucí deregulaci, někdy 
však nové formy regulace, na kterých dříve záleželo 
málo. Je také pravda, že vlády někdy učinily správné 
věci v nesprávném pořadí - např. liberalizace zahranič­
ních toků kapitálu bez úpravy regulace bankovnictví je 
jeden z faktorů, který stojí za asijskou finanční krizí.

Jedním z nejčistších příkladů zřetelně malé míry re­
gulace mající následky bylo zrušení devizové kontroly 
ve Velké Británii v roce 1979. To umožnilo bankám 
spojovat zahraniční kapitál a nové finanční technolo­
gie, čímž silně soupeřily spolu navzájem a s nebankov­
ními půjčovateli (stavební spořitelny). Aby tito mohly 
bankám opět konkurovat za rovných podmínek, muselo 
být zrušeno mnoho norem. To zapříčinilo mnoho no­
vých problémů a tak to pokračovalo stále dál, dokud

nebyly zrušeny normy, které oddělovaly banky a sta­
vební spořitelny. Tato nedbalá zásadní deregulace a fi­
nanční konkurence, která z toho vzešla, byly nástrojem 
britského rozvoje a krize přelomu 80. a 90. let.

Představa, že dnešní vlády bezradně stojí před vich­
řicí sil mezinárodního trhu, je velké přehánění. Nejlepší 
a nejjednodušší měřítko úlohy vlády v hospodářství je 
veřejná spotřeba. V bohatých průmyslových zemích 
měla neustále rostoucí trend od konce 19. století. Podíl 
veřejné spotřeby v % na GDP stoupl před WW1, v ča­
se, kdy bylo světové hospodářství pravděpodobně více 
otevřené pro obchod a mezinárodní toky kapitálu než 
dnes. Mezi světovými válkami, kdy byly vysoké pře­
kážky obchodu a toků kapitálu, tento poměr dále rostl. 
Od WW2 se ekonomiky postupně otvíraly vnějšímu 
světu a tento trend nadále pokračoval. Zvláště vysoká 
úloha státu byla po roce 1960.

Vskutku mnoho vlád se nedávno tvrdě pokusilo sní­
žit své výdaje a rozpočtové schodky. Míru růstu výdajů 
se jim však podařilo jen zpomalit, nikoliv zvrátit. Tam, 
kde byly sníženy rozpočtové schodky, se tak stalo spíše 
zvýšením daní než potlačením výdajů. V průměru je 
poměr veřejných výdajů к GDP větší než v roce 1990. 
I v neobvyklém případě Velké Británie je po téměř 20 
letech vytrvalého úsilí zmenšit úlohu státu poměr ve­
řejných výdajů na GDP stejný jako v roce 1980.

Z jiného pohledu je toto tvrzení matoucí. V dlou­
hém období je schopnost vlády utrácet omezena schop­
ností vybírat daně. Za posledních 20 letech by lepší 
mezinárodní komunikace a volnější pohyb kapitálu mě­
ly ulehčit daňovým poplatníkům vyhýbat se oblastem 
s vysokým zdaněním, čímž by se zvýšil tlak na snížení 
veřejných výdajů. Proč se to ale výrazněji neprojevilo?

Odpovědí je, že daňoví poplatníci stále zůstávají 
měně pohybliví, než by si mohl kdo myslet. Finanční 
kapitál se pro jistotu pohybuje ze země do země. Ale 
kapitál přeměněný do fyzického majetku (budovy či 
vybavení) lze přemísťovat jen stěží. Vlády tak mohou 
zaručovat daňové úlevy pro přilákání nového kapitálu 
do svých zemí, avšak dále mohou zdaňovat zisky fy­
zického kapitálu, který tam už je.

Práce ale zůstává mnohem méně mobilní než kapi­
tál, neboť je zakořeněna rodinnými pouty, kulturou 
a jazykem. V posledních letech proto mnoho vlád sní­
žilo míru zdanění podniků a poskytlo zvýhodnění pro 
nové investice a zároveň přesunuly daňové břemeno na 
fyzické osoby. Daně z mezd a platů stouply. To více než 
nahradilo snížení příjmů kvůli nižším daním podniků.

Mimořádně vysoké míry osobního zdanění v mnoha 
zemích, hlavně v Evropě, potvrzují, že lidé nemohou 
pohotově uniknout spárům vysoce utrácejících vlád. Je 
pravda, že konkurence vlád změnila složení osobních 
daní v mnoha zemích, jelikož byly sníženy neobyčejně 
vysoké míry placené daňovými poplatníky s nejvyšší- 
mi příjmy. Avšak snížit celkové daňové zatížení se ne­
podařilo. Pouze v krajních případech (švédsko), kde 
veřejné výdaje dosáhly 71 % GDP v roce 1993, emig­
race daňových poplatníků s nejvyššími příjmy donutila 
vládu šetřit.
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A co veřejné půjčky a měnová politika. Casto se 
tvrdí, že dnešní globální trh kapitálu se v těchto oblas­
tech vyznačuje obzvláště přísnou kázní. To je ale zavá­
dějící.

Větší mobilita kapitálu vládám dává prostor pro svo­
bodu pohybu ve fiskální politice. Půjčkami ze zahraničí 
mohou jejich výdaje přesáhnout příjmy více a déle, než 
by to bylo možné u hospodářství uzavřeného pro zahra­
niční finance. Pokud zneužijí této svobody, tak se ka­
pitálový trh obrátí proti nim a zvýší náklady půjčky. To 
je pouze jako říct, že lidé, kteří příliš přečerpají konto, 
dostanou příště horší nabídku půjčky. Skutečností zů­
stává, že možnost přečerpat zvyšuje finanční svobodu, 
ale neomezuje ji.

Žít s finanční svobodou může být více složité než 
bez ní. Obzvláště mimořádná mobilita moderního fi­
nančního kapitálu činí obtíže provádění monetární po­
litiky. Např. se pro vlády stalo obtížné neomezeně 
upevnit své směnné kurzy tváří v tvář nejistým okol­
nostem. Početné krize (evropská 1992-93 až asijská 
1997-98) to jasně ukazují.

Riziko nákazy, když krize jedné země vede trh ke 
změně vyhlídek ostatních zemí, je další komplikací, jak 
to zdůrazňuje asijská krize. Nicméně pro vládu zůstává 
zcela možné používat monetární politiku pro řízení do­
mácího hospodářství za předpokladu, že je ochotna ne­
chat kurz své měny volně plavat. Dnešní globální trh 
kapitálu jen dříve vylučuje to, co bylo vždy dlouhodobě 
nemožné - udržení úrokových měr a současně hodnoty 
měny jako zcela samostatných nástrojů. Globalizace 
nepozměnila základní pravidla - monetární politiku lze 
použít к řízení domácího hospodářství i směnného kur­
zu, ale nelze úspěšně dosáhnout obou cílů zároveň.

A ted к tvrzení, že nové globální hospodářství vlá­
dám znemožňuje provádění sociální ochrany jako mi­
nimální mzdy, pravidla pracovních hodin, bezpečnost 
a ochrana zdraví při práci atd. Podle tohoto oblíbeného 
názoru poskytování takové ochrany vládou činí domácí 
firmy nekonkurenceschopné a bere lidem práci. Globa­
lizace je tak obviňována ze závodu ke dnu hospodářské 
regulace.

Není důvodu pro pravdivost takového tvrzení. So­
ciální ochrana opravdu přináší ekonomické náklady 
a snižuje množství výstupu, který lze pomocí daného 
kapitálu, práce a jiných zdrojů vyrobit. To neznamená, 
že sociální ochrana je špatná. Vždyť občané si mohou 
rozhodnout, jaká výše nákladů je úměrná. Náklady se 
ale musí nést a otázkou zůstává jak.

V uzavřené ekonomice (vůči obchodu i financím) 
náklady ponesou nižší příjmy. V otevřené ekonomice 
musí konečně platit to samé. Tato zásadní logika je 
stejná и hospodářství uzavřeného, částečně otevřeného 
i globalizovaného. Jediný rozdíl je, že otevřené hospo­
dářství s volně pohyblivým kurzem může zažít pád 
příjmů skrze znehodnocení měny (vyšší ceny spotřební­
ho zboží), zatímco uzavřené hospodářství bude trpět 
úpadkem mezd vyjádřeno v místní měně.

Důležité je uvědomit si, že v ekonomii zásady so­
ciální ochrany jednoduše znamenají, že se zřídka obdr­

ží něco za nic. To je špatná zpráva. Dobrá je, že normy 
sociální ochrany jsou proveditelné a nakonec ne více 
nákladné jak v globalizovaném hospodářství, tak 
v uzavřeném.

Pro finanční regulaci, veřejné výdaje a makroekono­
mickou politiku platí mnohé společné. Vlády se vždy 
snaží podřídit politickému tlaku, mohou upřednostňo­
vat ospravedlňování nepopulárních rozhodnutí předstí­
ráním, že mají svázané ruce. Popravdě však navzdory 
všem změnám globálních trhů mají v rukou stejně tolik 
kontroly, jako měly vždy.

V tržním mechanismu se úloha vlád posouvá к vy­
tváření prostředí pro soukromé podnikání, usnadňování 
a podporování zřizování a rozvoji soukromého podni­
kání. To neznamená nečinnou politiku. Mnoho zemí 
provádí činnou politiku zasahování, aby ovlivnily míru 
úspor a investic, podpořily účinné působení trhů, zlep­
šily přístup na zahraniční trhy a šíření technologií, pod­
pořily hlavní kapacity ve zpracovatelském průmyslu 
a službách, vytvořily nejlepší podmínky konku­
renceschopnosti domácích podniků. Tyto politiky jsou 
obzvláště důležité pro RZ, kde podniky musí vybudovat 
své kapacity, aby se mohly plně a účinně podílet na 
mezinárodních trzích a výrobě, přičemž se klade důraz 
na malé a střední podniky (SME).

Nová úloha státu při vytváření prostředí tedy spočí­
vá v posunu к většímu spoléhání se na tržní síly jako 
činitele zajišťujícího rozdělování zdrojů a uspořádání 
hospodářských činností. Vlády musí podporovat podni­
kání, rozvoj lidských zdrojů, rozvoj a udržení meziná­
rodně zaměřené infrastruktury, zajišťovat volný pohyb 
informací a spolupracovat s výrobci a spotřebiteli při 
přizpůsobování se potřebám soutěživějšího prostředí 
podporováním výchovy a školení a dostupnosti služeb 
podporujících podnikání.

Naopak by se měly omezit státní zásahy podporující 
rent seeking. S ohledem na zkušenost zemí jihovýchod­
ní Asie by vlády měly provádět účinné politiky zamě­
řené na rozšíření kapacit svých podniků v mezinárodní 
soutěži a měly by přijmout zvláštní politiky opatření 
pro zvýšení domácích měr úspor a investic, což má 
dopad na podporu technických změn, mezinárodní kon­
kurenceschopnosti a průmyslový rozvoj (podobně jako 
podpora vývozu).

Politiky vládního zasahování musí také odpovídat 
na tržní selhání způsobená především externalitami. 
Příkladem toho je neschopnost trhů zajistit ekologickou 
udržitelnost hospodářské činnosti. Trhy (tržní ceny) 
selhávají při rozpoznávání přirozených zdrojů zahrnu­
jících i všechny zdroje životního prostředí (v podobě 
majetku) a při správném ohodnocování zboží a služeb 
založených na těchto zdrojích, nebo nákladů a přínosů 
spojených s vnějšími dopady výrobních a spotřebitel­
ských činností. Při nezasahování vlád a špatně urče­
ných vlastnických právech veřejných statků dochází 
к nadměrnému užití statků považovaných při hospo­
dářské činnosti za volné. Vlády tedy musí zasahovat, 
aby vytvářely podmínky zabudování těchto vnějších 
nákladů spojených s nadměrným užitím. Vlády by se
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měl v nejvyšší míře spoléhat na tržní prostředky zahr­
nutí vnějších nákladů a přínosů.

V některých případech však zásahy vlád daný stav 
zhoršily, např. při nedostatečné ocenění určitých zdrojů 
(poskytováním za cenu nižší než jsou mezní náklady 
anebo při subvencování výrobců). Ceny vyráběných 
statků pak mají nižší cenu než jsou společenské (někdy 
i soukromé) mezní náklady. Vlády zasahují na trzích 
zemědělských výrobků podporováním cen, zeměděl­
ským zdaňováním a vývozními daněmi. Zatímco 
v RTE dochází к udržení cen nad světovou úrovní, 
v RZ jsou jejich ceny pod světovou úrovní. V obou 
případech jsou následky nepříznivé (pro řízení přiroze­
ných zdrojů) - špatné rozdělování zdrojů a předčasné 
užití vzhledem к budoucím generacím.

Pokřivení řízení přirozených zdrojů způsobují i jiné 
politiky. Politiky podporující industrializaci odrazují 
investice do udržení krajiny (v tržním hospodářství jsou 
neefektivní). Zemědělské ochranářství vede к nadměr­
nému užití zdrojů v zemědělství, než je ekologicky 
a hospodářsky ospravedlnitelné a omezuje přístup na 
trh výrobcům s nízkými náklady. To zvyšuje ceny 
v RTE a snižuje důchody v RZ.

Poučení je dvojí. Tržní systém někdy sám poskytuje 
nesprávné signály a zavádějící informace, a proto musí 
být doplněn nezbytnými státními zásahy. Státní zásahy 
by měly zajistit, že úroveň přínosů a nákladů odpovídá 
co nejúplnější informaci o vzácnosti a ceně, právech 
a odpovědnostech, činnostech a následcích. Při tom 
mohou hrát důležitou úlohu nevládní organizace.

Vlády také hrají důležitou úlohu při boji s nežádou­
cími jevy doprovázejícími globalizaci. Veřejná politika 
musí odpovídat na chudobu a rozdělování důchodů, 
protože mnozí hospodářští hráči z nižších úrovní ne­
jsou schopni chopit se tržních příležitostí pro dosažení 
alespoň minimálního příjmu. Vlády tedy musí podpo­
rovat společenský rozvoj lidí, poskytování nezbytných 
pracovních dovedností chudým a vytváření opatření 
bezpečnostní sítě pro nezaměstnané.

Mnohé RTE však hledají způsoby omezení dopadu 
sociálního zabezpečení na pracovní náklady, což dopa­
dá na nejslabší a nezaměstnané. Je to kvůli snaze zvýšit 
konkurenceschopnosti mezd a hlavně kvůli rostoucím 
nákladům spojených se stárnutím obyvatelstva, změ­
nou rodinných struktur, dražší zdravotnickou péčí, tr­
valou nezaměstnaností a obavami o zneužití a odrazu­
jící účinky sociálního zabezpečení. To doprovází 
omezení hospodářského růstu a zastarávání stávajících 
důchodových systémů (rostoucí náklady systému so­
ciálního zabezpečení).

Tyto země se musí potýkat s méně zkušenými pra­
covníky. U neobchodovatelných činností je dostatek 
míst, ale jsou hůře placená a obecně méně přitažlivá. 
V oblasti obchodovatelné výroby zase tito pracovníci 
riskují zmenšení svého významu, pokud nepodstoupí 
školení a vzdělávací kurzy pro zvýšení jejich doved­
ností, protože lze danou práci vykonat v RZ s menšími 
náklady.

V RZ také proběhla omezení v oblasti sociálních 
služeb (hlavně Afrika a Latinská Amerika). Tato opa­
tření následovala jako opatření pro stabilizaci a přizpů­
sobení se zahraniční finanční krizí v těchto oblastech, 
a proto ukazatele sociálních služeb na hlavu upravené 
o inflaci obecně zůstávají stále pod úrovní 70. let. Kles­
la jak kvalita, tak objem (méně). V některých zemích 
došlo i ke zhoršení sociální infrastruktury v oblasti 
zdravotnictví a vzdělání.

Liberální hospodářství je založeno na odpovědnosti 
a rozhodování jednotlivců v podmínkách svobodné 
soutěže na trhu, která se odehrává podle pravidel sta­
novených zákonem. Tato pravidla vytváří a vynucuje 
stát.

Je globalizace spojena s větší liberalizací hospodář­
ství? Na první pohled ano - stále větší sjednocování 
trhů vede к ostřejší globální konkurenci, v národních 
hospodářstvích hrají stále větší úlohu mezinárodní spo­
lečnosti, zvyšuje se podíl vývozů/GDP nebo FDI/GDP. 
Přežít mohou jen nejschopnější a hlavně nejsilnější. To 
potvrzuje vlna sjednocování podniků. Velikost a dosta­
tečná kapitálová síla zaručuje přežít v konkurenci 
a prosazení zájmů (loby pro úpravu zákonů). To vytla­
čuje soupeře z trhu a jde proti liberálnímu chápání 
hospodářství.

Proti tomu stojí také rostoucí volnost pohybu kapi­
tálu (hlavně horkého). V jednotlivých zemích lze při 
nedokonalých zákonech tunelovat jen podniky, ale spe­
kulanti útočí na měnové kurzy, čímž mohou vytunelo­
vat celá hospodářství. Stejně lze zaútočit na země 
s rovnovážnou či mírně schodkovou platební bilancí, 
protože jejich devizové rezervy jsou nižší než prostřed­
ky spekulantů, tresty finančních trhů nemají opodstat­
nění, což jde proti liberálnímu pojetí. Takže globaliza­
ce obecně liberální sklony v hospodářství neposiluje.

Ve světovém hospodářství je mimo daňové ráje 
úspěšné hospodářství USA, které je velké poměrně 
uzavřené. USA projevují snahu neplně se otevírat, ale 
pootevřít dveře tam, kde je to výhodné. Postup zemí EU 
lze chápat také jako pokus o vytvoření jednoho velké­
ho, podstatně uzavřenějšího hospodářství, protože za 
hranice EU míří malá část zahraničního obchodu člen­
ských zemí. To jde opět proti liberalizačnímu směru.

Světové hospodářství prozatím spěje ne к jednomu 
hospodářství, ale к rozdělení na velké oblastní celky. 
Dostatečná velikost, poměrná uzavřenost hospodářství 
a měnová jednota usnadňují vytváření obřích podniků 
a snižují pravděpodobnost náhlých pohybů kapitálu 
a jejich důsledky pro hospodářství, což je cesta к úspěchu.

Tomu odpovídá hospodářská politika vyspělých ze­
mí, která je směsí liberálního a neoliberálního přístupu: 
odbourání některých (celních) překážek obchodu a na­
hrazení jinými překážkami, snížení mzdových nákladů, 
zpřísnění přistěhovalecké politiky s cílem udržet domá­
cí pracovní místa, uspokojení finančních trhů ozdrave­
ním veřejných financí při zachování přiměřené sociální 
ochrany obyvatel (protisměrné snižování rozpočtových 
výdajů a zvyšování daní anebo snižování daní pro ob-
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novem' hospodářského růstu zachraňované zvyšováním 
nepřímých daní).

Názory některých ekonomů lze vyjádřit následovně. 
Konec studené války znamenal konec dodatečné po­
ptávky a tak světové hospodářství čeká krize z nadvý­
roby. Tomu lze zabránit posílením globálního fízení 
ekonomiky vykonávaným vládami států a nejlépe jejich 
sdruženími. Bipolarita umožnila rozvoj liberalizmu pod 
vedením M. Thatcherové a R. Reagana, ale nyní je čas 
se vrátit к odpovědné hospodářské politice (Heczko 
1997).

S tímto tvrzením někteří jiní nesouhlasí. Původcem 
krize nemůže být liberální hospodářská politika. Krize 
30. let byla zapříčiněna snahou centrálních měnových 
autorit o využívání nově objevených nástrojů aktivní 
měnové politiky a jejich neadekvátní reakce na počátku 
deprese, která způsobila její bezprecendentní hloubku 
a délku se všemi průvodními jevy (vysoká nezaměstna­
nost, bída a celní válka).

Poválečná vlna intervencionizmu - WW2 přinesla 
válečné plánování, centralizaci a první mezinárodní in­
stituce dohlížející na stabilitu světového hospodářství. 
Víra v účinnost státního přerozdělování a stimulaci po­
ptávky vydržela do krachu této politiky. Konec směni- 
telnosti USD za zlato ukončil smysl existence IMF, 
následkem předchozí politiky byla inflace a vysoká ne­
zaměstnanost. Vláda tak měla v některých oblastech 
ukončit své aktivity. Úspěch liberální teorie v 70. a 80. 
letech plynula z neúspěchu předcházejících politik 
a některé kroky v USA a Velké Británii byly spíše 
zdrojem inspirace než zlom státního intervencionizmu.

V historii se objevovaly katastrofické vize nedostat­
ku některých statků, avšak kreativita soukromého pod­
nikání při fungování volného cenového mechanismu 
vždy problém vyřešila (základní atribut je ocenění 
vzácnosti zdrojů). Chudoba a pomalý či žádný rozvoj 
jsou následky státního intervencionizmu - přerozdělo­
vání (index ekonomické svobody), aplikací kolektivis- 
tických ideologií (války, politický útlak a inflace vyvo­
lané ústřední bankou). To je další argument pro 
zastánce svobodného trhu. Ten nevzniká jen pro řešení 
globálních problémů, aleje pouhým nástrojem vyžadu­
jícím ke svému fungování svobodu volby (zakládá se 
na směně = směnou získává nabízející i poptávající). 
Trh neselhává, neboť svobodná směna neselhává. Stá­
tem nucená směna, která by se normálně neuskutečnila, 
pak vede ke ztrátě.

Své výhrady vůči ultraliberalizmu vysvětlil G. So­
ros. Tvrdí, že ideologie laissez-faire pouze předstírá 
existenci na vědeckých základech - teorii, že trhy mají 
tendenci směřovat к rovnováze. Jejími předpoklady 
jsou dokonalá konkurence a dokonalá tržní informova­
nost, což ale neexistuje - teorie tak neplatí. Soros ne­
souhlasí s národohospodáři o efektivním rozdělování 
finančních zdrojů pomocí trhů pro dosažení rovnováhy. 
Naopak, trhy vedou často к nerovnováze. Bez interven­
ce vedoucí к stabilizaci vznikají vážné potíže, protože 
odchylky od rovnováhy se hromadí.

Musí se bojovat za základní hodnoty, hlavně sociál­
ní spravedlnost, což v podmínkách bezbřehé soutěže 
nelze zabezpečit. George Soros má mesiášské sklony. 
Na počátku 80. let v Maďarsku založil nadaci pro pro­
pagaci otevřené společnosti. Dodnes ustavil dalších 24 
(bývalé komunistické země, jižní Afrika, USA). Cílem 
je podpořit demokratické hodnoty otevřených společ­
ností. Soros do nich investuje polovinu svých příjmů 
a času. Financuje kulturní události a vědecké projekty, 
pomáhá spisovatelům, umělcům a nezávislému, demo­
kratickému tisku. Dělá to obranu zásad svobody a lid­
ských práv. Nedělá dobročinnost - jeho Já je příliš 
silné, než aby se uspokojilo s uspokojením vlastních 
potřeb.

Prezidenti Nixon a Clinton mají mnohé společné. 
Nixonův H. Kissinger (Harward) byl geopolitikem sta­
rého typu, který po vzoru 19. století vyrovnával mo­
censkou rovnováhu. Clintonův Summers se strachuje 
o hospodářskou stabilitu v zahraniční stejně jako o za­
hraniční arzenály - představuje nového geopolitika. 
Kissingerův největší úspěch byla Nixonova cesta do 
Cíny (1972). Summers prosazuje politiku pro demokra­
tického prezidenta - naléhá na volnější obchod (přitom 
jsou tak ohrožováni méně kvalifikovaní Američané) 
a zajištění stability světových finančních trhů.

Při návštěvě Latinské Ameriky v roce 1997 Clinton 
řekl, že globalizace je neodvratná. Pokračující globální 
integrace nutí к chlácholení těch, kdo na ni budou ztrá­
cet, а к určení rizik. Summers к tomu dodává, že je 
třeba podporovat zabudování pracovních standardů do 
obchodních smluv (ochrana před antiglobálními nálada­
mi odborů), vytvořit rozvojovou banku pro oblasti po­
stižené odsunem výroby do Mexika (zavedení NAF­
TA), zvýšit daně pro bohaté (gesto vnímání potřeb 
dělníků ze strany stárni správy).

Summers se obává strachu z globalizace v zahrani­
čí. Proto byla na počátku 90. let poskytnuta výhodná 
půjčka Polsku, poté i Rusku na vyrovnání platební bi­
lance. Vychází z předpokladu, že dokud rostou ekono­
miky, nebudou počaty války (v Bosně byla na počátku 
hyperinflace). Pomoc však není vše, a proto doporučuje 
zřídit instituci řídící globalizující se světové hospodář­
ství. Samotná globalizace nezaručuje stabilitu a je tedy 
nutná obchodní diplomacie jako obrana proti meziná­
rodním tlakům.

ZÁVĚR

Globalizace je vrozeně složitá a různorodá přinej­
menším ve třech základních sférách (i když vzájemně 
propojených) - hospodářském, společenském a politic­
kém.

Hospodářská globalizace nevede ani ke vzniku stej­
norodého trhu, ani к vůdcovství jednoho vzoru podni­
kového uspořádání. Globalizace ve skutečnosti vede 
к vytváření vhodných podmínek celé řady odlišných, 
vzájemně propletených směrů, tj. rozšiřuje pole působ­
nosti, na němž dochází к vzájemnému ovlivňování růz-
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ných činitelů trhu a podniků. To přetváří mezinárodní 
hospodářské prostředí z jednotlivých přirozeně odděle­
ných národních hospodářství (na sebe navzájem půso­
bících na základě národní komparativní výhody) v hos­
podářství, v němž se vytváří množství různých 
konkurenčních výhod způsobem nezávislým na náro- 
du/státu jako společenské, hospodářské a politické jed­
notce. Na hospodářské globalizaci je významnější čet­
nost hracích polí než vytvoření světa bez hranic na 
jediném hracím poli. Světové hospodářství je daleko od 
opravdové integrace, ale v budoucnosti podpoří další 
integraci nové technologie a značný pokles cen teleko­
munikací v příštích deseti letech. Technologie tak bu­
dou působit jako motor globalizace, což je výzva pro 
vlády. Globalizace znamená vyšší efektivitu užití svě­
tových zdrojů a tím i vyšší průměrné důchody, ale ná­
klady a výnosy z ní budou nerovně rozděleny. Nekva­
lifikované pracovníky v bohatých hospodářstvích 
potká menší poptávka po jejich práci, protože bude na­
hrazena v zahraničí. Vzniká tak riziko politických 
ústupků proti volnému obchodu a tokům kapitálu.

Společenská sféra je druhým rozměrem vzrůstající 
globální složitosti. Rozvoj složitých a překrývajících se 
podob vestavěnosti a vyčištění třídního systému neve­
dou ke stejnorodé světové kultuře podnikání založené 
na zpevňující, rozšiřující se základní podobě kapita­
lismu, ale pravděpodobně vytvoří podmínky, které není 
schopna ovládat ani jedna země, ani rozvinutý svět jako 
celek (přicházející anarchie). Vlády nepodporují globa­
lizaci sdělovacích prostředků, ale spíše než v jiných 
odvětvích omezují zahraniční investice.

Různorodost globalizace se odráží v politických sfé­
rách. Stát jako jediný a nejdůležitější organizační stu­
peň a institucionální struktura na světě byl v důsledku 
globalizace přeměněn. Přesto je nadále jednou z největ­
ších hnacích sil globalizace, která odpovídá na složitěj­
ší složení napětí příznačné pro nové prostředí. Sociální 
stát byl zprvu zaměněn státem konkurence, který pak 
přešel ve zbytkový stát. Činnost státu je stále zbytko­
vější v rozsahu politických nástrojů a dosažených vý­
sledků.

Síly globálního trhu nejen vylučují jakýkoliv druh 
kompenzace těm, kdo na globalizaci tratí, aby se tak 
její dopad zmírnil, ale dokonce popírají samostatnou 
demokracii. Příští století bude stoletím globalizace, sto­
letím kapitalismu, který bude více kapitalistický, pro­
tože globalizace napomůže к zásadním změnám v zá­
konech konkurenčního boje. Kdo chce nadále zvyšovat 
svou životní úroveň, musí se připravit na nárůst kon­
kurence národů a změnu pravidel hry na světových trzích.

Období globalizace s sebou přináší novou podobu 
úlohy státu - stát ztrácí význam jako řídicí nástroj, 
protože jeho vliv klesá spolu s mizejícími překážkami. 
Jeho hospodářskopolitická úloha je omezena zvýšenou 
pohyblivostí výrobních faktorů. Státu zůstávají už jen 
základní funkce (např. infrastruktura). Üloha státu se 
však nezmenšila, jen se změnila na úkor tradičních ob­
lastí. V tržním mechanismu se úloha vlády posouvá 
к vytváření prostředí pro soukromé podnikání, přičemž

se jedná o větší spoléhání se na tržní síly. Politici v bo­
hatých i chudých zemích bez ohledu na to, jestli jsou 
nalevo či napravo, začali volat po nižších daních a ve­
řejné spotřebě, menší regulaci průmyslu, privatizaci 
státem vlastněných podniků - obecně po větší hospo­
dářské pružnosti.
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CHARAKTERISTIKA VÝVOJE NĚKTERÝCH UKAZATELŮ 
MAKROEKONOMICKÉHO PROSTŘEDÍ V ČR V 90. LETECH

CHARACTERISTIC OF DEVELOPEMENT SOME INDICATORS
MACROECONOMIC ENVIROMENT IN CZECH REPUBLIC IN THE 90’s

B. Kadeřábková
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ABSTRACT: This article is interested in the evolution of various aspects of macroeconomic enviroment in the Czech 
Republic in the 90’s. It analyzes changes of basic indicators and main factors that influenced them. A short run perspective 
of the development of Czech economy is included.
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ABSTRAKT: Článek se zabývá vývojem různých aspektů makroekonomického prostředí v České republice v 90. letech. 
Analyzuje změny základních indikátorů a hlavní faktory, které je ovlivnily. Článek obsahuje rovněž krátkodobý výklad 
vývoje české ekonomiky.

Klíčová slova: HDP, ekonomická úroveň, zahraniční obchod, platební bilance, PZI, vnější dluh, hospodářský cyklus

ÚVOD

Tento příspěvek je stručným přehledem 1. části ana­
lýzy věnované vývoji makroekonomického prostředí, 
která je na Katedře ekonomických teorií PEF CZU 
zpracovávána v rámci grantu MŠMT č. CEZ: 103/98: 
411100013, Efektivní integrace českého agrárního sek­
toru v rámci evropských struktur — předpoklad trvale 
udržitelného rozvoje. V 2. části je pozornost zaměřena 
na analýzu komponent agregátní poptávky v CR a je­
jich determinant a závěrečná část analýzy bude věno­
vána faktorům ovlivňujícím zemědělskou a potravinář­
skou produkci, poptávku po těchto produktech 
a očekávanému vývoji těchto faktorů a ukazatelů.

KOMPARACE VÝVOJE REÁLNÉHO HDP
A EKONOMICKÉ ÚROVNĚ ČR S TRANZITIVNÍMI 
EKONOMIKAMI A ZEMĚMI EU

V devadesátých letech prochází země střední a vý­
chodní Evropy procesem transformace. V oblasti výro­
by je tento proces doprovázen hlubokým poklesem, 
který připomíná krizi 30. let a zároveň strukturálními 
změnami. Pokles byl zapříčiněn řadou faktorů, z nichž 
nejvýznamnější jsou: deformovaná struktura ekonomik 
se silným podílem zbrojní výroby, restrikce poptávky, 
ztráta trhů bývalého RVHP, války v Perském zálivu 
a Jugoslávii, liberalizace obchodu a s tím související 
vytvoření tvrdého konkurenčního prostředí aj. V různé 
míře tyto faktory působily ve všech transformujících se

ekonomikách, bez ohledu na zvolenou metodu privati­
zace a reformy.

Ze souhrnného makroekonomického ukazatele 
HDP je patrno, že po desetiletém období jedině Polsko 
dosáhlo úrovně HDP většího než před nástupem trans­
formace v roce 1989, Slovinsko a Slovensko úroveň 
HDP z roku 1989 vyrovnaly. Česká republika měla v 
průměru záporný ekonomický růst v tomto období a 
úrovně HDP z roku 1989 nedosáhla (tab. I).

V rámci první vlny kandidátských zemí na členství 
v EU patři sice CR ve výši HDP měřeného paritou 
kupní síly к ekonomicky nej vyspělejším (za Slovin­
sko), ale výkonnostní mezera Maďarska a Polska se 
postupně snižuje v důsledku jejich rychlejšího hospo­
dářského růstu. V roce 1993 představovala ekonomická 
úroveň Maďarska 75 %, Slovenska 67 % a Polska 55 % 
úrovně CR. Přibližování vybraných zemí к průměrné 
ekonomické úrovni EU a proces snižování rozdílů 
v ekonomické úrovni této skupiny zemí ukazuje tab. II.

Uvedený vývoj napovídá, že ani v rámci evropského 
a světového vývoje nebude hodnocení naší ekonomiky 
vyznívat příliš příznivě. V zemích EU se sice tempo 
růstu HDP od roku 1991 do roku 1993 zpomalovalo 
a v roce 1993 bylo dokonce záporné, avšak od roku 
1994 má EU vysokou dynamiku růstu v podobě prů­
měrného ročního růstu HDP kolem 2 %. Růstová dy­
namika zemí EU byla celkově v letech 1989-1999 pod­
statně vyšší než růstová dynamika zemí tranzitivních. 
V roce 1998 byl HDP EU (15 zemí) o pětinu vyšší než 
v roce 1989. Mezi základní faktory tohoto vývoje ne­
pochybně patřily: růst zahraniční poptávky, která vedla
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I. Vývoj reálného HDP v letech 1991-1999 v % - Development of the real GDP in the period 1991/1999 (in %)

1991 1992 1993 1994 1995 1996 1 1997 1998 1999 1998/1989
Bulharsko1 -11,8 -7,4 -1,5 1.8 2,2 -10,9 -7,5 4,0 0,0 69,0
CR2 -11,6 -0,5 0,1 2,2 5,9 3,8 0,3 -2,3 0,0 95,6
SR3 -14,6 -6,5 -3,7 4,9 6,8 6,9 6,5 4,4 2,0 99,8
Maďarsko4 -11,9 -3,1 -0,6 2,9 1,5 1.3 4,6 5,1 3,0 95,3
Polsko5 -7,0 2,6 3,8 5,2 7,0 6,1 6,9 4,8 3,5 +117,1
Rumunsko6 -12,9 -8,8 1.5 3,9 7,1 4,1 -6,6 -5,5 -3,8 76,1
Slovinsko7 -8,9 -5,5 2,8 5,3 4,1 3,1 3,3 4,0 3,5 +100,4
Rusko8 -19,0 -12,0 -12,6 -4,1 -4,9 0,5 -4,6 0,0 55,9

Pramen - source: OECD Paříž, Economic Surwey of Europe 2/1998, 2/2000; CSU

’Bulgaria, 2Czech Republic, 3Slovak Republic, 4Hungary, ’Poland, 6Rumania, ’Slovenia, 8Russia

к vyšším vývozům, příznivé monetární podmínky v po­
době nízkých úrokových sazeb, a tím oživená spotřebi­
telská poptávka citlivá na úrokovou míru a oživená in­
vestiční poptávka, optimistická očekávání, resp. důvěra 
domácností a firem v budoucí vývoj, nižší kurz euro 
vůči dolaru a tím vyšší konkurenceschopnost euro zbo­
ží na světových trzích. Zvýšila se i makroekonomická 
stabilita, protože v zemích EU došlo к poklesu inflace 
a zlepšila se vyrovnanost státních rozpočtů. К negativ­
ním rysům patří přetrvávající vysoká míra nezaměstna­
nosti. CR v průběhu 90. let značně zaostala z hlediska 
tempa ekonomického růstu za zeměmi EU. V důsledku 
toho se rozdíl v ekonomické úrovni měřené HDP na 1 
obyvatele v reálném vyjádření (měřeno paritou kupní síly) 
mezi průměrnou úrovní EU a CR zvětšil.

Podle propočtu WIIW za rok 1998 byl HDP na 1 oby­
vatele CR v paritě kupní síly vyčíslen ve výši 62 % 
průměrné úrovně EU-15, což je méně než Řecka (68 %), 
Portugalska (71 %) a Španělska (78 %). Srovnání 
v úrovni produktivity práce vyznívá ještě hůře, protože 
je odhadováno, že produktivita práce v CR je na úrovni 
50 % průměru zemí EU.

II. Ekonomická úroveň vybraných zemí v poměru к EU (EU-15 = 
100) - The economic level of selected countries in relation to EU 
(EU-15 = 100)

1993 1994 1995 1996 1997
Česká republika1 60 62 64 63
Maďarsko2 45 45 45 46 47
Polsko3 33 34 36 38 40
Slovensko4 40 41 43 45 47
Slovinsko5 62 64 65 67 68

Pramen - source: Eurostat: Statistics in Focus, Economy and Fi­
nance, 28/1998

'Czech Republic, 2Hungary, 3Poland, 4Slovak Republic, 5Slovenia

VÝVOJOVÉ ETAPY TRANSFORMACE

Výsledek deseti let nevyznívá pro českou ekonomi­
ku příliš optimisticky. Nynější stav je výsledkem mi­

nulého vývoje, který je možné charakterizovat násle­
dovně:

Roky 1990-1992 jsou obdobím transformační rece­
se. Za hlavní příčinu recese je nutné považovat struk­
turální faktory, které souvisejí se změnou plánovitého 
sytému na tržní a s řadou závažných vnějších vlivů, 
které lze označit jako vnější šoky (jde zejména o rozpad 
trhu RVHP, války). Liberalizace zahraničního obchodu 
a cenová liberalizace vedly ke změně struktury domácí 
poptávky a to jak ze strany domácností, tak ze strany 
firem. Domácí nabídka nebyla schopna reagovat v krát­
kém čase a přizpůsobit se a velká část kapacit se stala 
nepotřebnou. Bylo tomu tak i proto, že na straně nabíd­
ky byla deformovaná struktura alokace výrobních zdro­
jů a jejich nízká účinnost. К tomu přistupovala i velmi 
nízká stimulace nabídky ze strany hospodářské politi­
ky, neboť strukturální politiky prakticky nebyly formu­
lovány.

Období 1993-1996 je obdobím ekonomického oži­
vení a za jeho hlavní faktor lze označit domácí poptáv­
ku. Vysoké byly i investice do fixního kapitálu, které 
unožňovaly restrukturalizaci. Politická stabilita přispě­
la к přílivu zahraničních investic rovněž působících 
prorestrukturalizačně. Negativní vývoj vztahu produk­
tivity práce a mezd (jejich značné předbíhání) vedlo 
к převisu domácí poptávky nad domácí nabídkou, což 
se projevovalo ve vnější ekonomické nerovnováze, pře­
devším v narůstajícím deficitu běžného účtu platební 
bilance. Rovněž se začala prosazovat vnitřní nerovno­
váha.

Opožděná reakce monetární politiky (růst úroko­
vých měr a povinných minimálních rezerv) na vznik 
nerovnováh a následná restrikce fiskální politiky (dva 
balíčky: duben 1997 - snížení rozpočtových výdajů, 
zpomalení růstu mezd, omezení dovozů spotřebního 
zboží a říjen 1997 - další fiskální restrikce v podobě 
zmrazení mezd ve státním sektoru, snížení rozpočto­
vých výdajů) vedly ke snížení domácí poptávky a tím 
ke zpomalení ekonomického růstu, aniž by byly nerov­
nováhy řešeny, i když se schodky běžného účtu i stát­
ního rozpočtu snížily. Rok 1997 je rokem stagnace eko­
nomiky (růst HDP o 0,3 %). V průmyslu sice růst 
pokračuje (o 4,5 %), avšak zemědělská produkce klesla
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III. Příspěvek odvětvi к tvorbě HDP - The contribution of industries to GDP generation

1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999
1. pol.

Zemědělství1 1,4 -1,3 2,2 -1,1 -0,2 0,0 0,1 0,4 0,2
Průmysl2 -11,7 4,2 -5,4 2,7 2,4 3,3 2,8 -0,6 -1,8
Stavebnictví3 -3,1 -0,6 0,0 -0,9 1,5 -1.9 -0,1 -1.5 -0.8
Služby4 4,0 —2,0 4,4 1.8 1,4 2,7 -2,0 -0,9 0,6
HDP5 -9.4 0,3 1.2 2,5 5,1 4,1 0,8 -2,6 -1,8

Pramen — source: ČSU

'agriculture, industry, 3civil engeneering, Services, SGDP

(o 5,1 %) a produkce stavebnictví rovněž klesla (о 3,9 
%). Klesla agregátní poptávka a to zejména v části 
investic následovaných poklesem vládních výdajů (viz 
dva balíčky). Negativní vývoj vedl к poklesu zahranič­
ních investic а к měnové krizi.

Ekonomický pokles v roce 1998 (o 2,3 %) byl způ­
soben dalším poklesem domácí agregátní poptávky, 
který nebyl kompenzován čistými vývozy. Domácí 
spotřeba byla v důsledku poklesu reálných mezd sníže­
na o 3 %. Ekonomický pokles pokračuje ještě v 1. čtvrt­
letí roku 1999 (o 4,1 %).

Z teoretického hlediska je možno období roku 1998 
označit za mezikrizi. К jejím hlavním příčinám patří 
souběh makroekonomických a mikroekonomických 
faktorů a faktorů krátkodobé a dlouhodobé povahy. Re­
akce nabídkové strany ekonomiky na pokles stále, ani 
v posledním čtvrtletí 1999, není nijak podstatná. Mů­
žeme říci, že je to důsledek nedokončené privatizace 
a hledání konečných vlastníků privatizované části eko­
nomiky, nízká a zanedbaná úroveň institucionálních re­
forem, nedostatečná restrukturalizace, neefektivní ban­
kovní sektor a málo funkční kapitálový trh, křížové 
vlastnictví bankovního a podnikového sektoru a tím 
neefektivní alokace kapitálu.

Tab. Ill poskytuje přehled o tom, která odvětví na 
nabídkové straně ekonomiky přispívala к ekonomické­
mu růstu.

Největší výkyvy vykazuje průmysl, který tak ovliv­
ňuje celkový vývoj HDP. Vliv zemědělství je zanedba­
telný v důsledku jeho nízkého podílu na tvorbě HDP. 
Vysoký příspěvek zemědělství к tvorbě HDP byl v le­
tech 1991 a 1993, kdy vzrostla hrubá přidaná hodnota, 
avšak hrubá zemědělská výroba klesla. Lze to zřejmě 
vysvětlit poklesem mezispotřeby v důsledku poklesu 
počtu stavů zvířat. Příspěvek stavebnictví к tvorbě

HDP je záporný po celé období. Příspěvek sektoru slu­
žeb lze charakterizovat jako nejednoznačný.

Vzhledem к tomu, že českou ekonomiku je možné 
charakterizovat jako ekonomiku malou a velmi otevře­
nou, je nutné si uvědomit, že je to ekonomika citlivá 
na vnější ekonomické vztahy a na ekonomický vývoj 
ve světě a v EU zvláště. Vývoj v EU je pro nás v mno­
hém směrodatný vzhledem к silné ekonomické vazbě 
na EU. Konkrétní fáze hospodářského cyklu EU do 
velké míry usnadňuje či zhoršuje průběh našeho vlast­
ního hospodářského cyklu a bude tlačit na jeho syn­
chronizaci s cyklem EU o to více, čím větší bude naše 
zapojení do ekonomiky EU.

DYNAMIKA VNĚJŠÍCH VZTAHÜ ČR

V této souvislosti se nejprve zaměřím na charak­
teristiku zahraničně obchodních vztahů a vnější rovno­
váhy. Vývoj dynamiky zahraničního obchodu odráží 
tab. IV.

Do roku 1993 vývoj zahraničního obchodu odráží 
pokles HDP, ztrátu odbytišť a významné strukturální 
změny ve výrobě i obchodu, což se projevilo v defici­
tech běžného účtu, avšak tyto deficity nepřekročily ú­
roveň 34 mid. Kč a nebyly tudíž makroekonomickou 
zátěží a ani problémem transformace. V následujících 
letech 1994-1995 dochází к nárůstu deficitů obchodní 
bilance především v důsledku převisu domácí poptávky 
nad domácí nabídkou, který je uspokojován dovozy. 
Tento deficit byl financován přílivem zahraničního ka­
pitálu. Přes rychle rostoucí dovozy lze říci, že nebyly 
vyvolány růstem spotřeby domácností, protože výrob­
ky osobní spotřeby se na dovozech podílely méně než 
pětinou, zatímco podíl strojírenských výrobků činil ko-

IV. Vývoj zahraničního obchodu CR (mid, Kč, běžné ceny) - Evolution of Czech Republic foreign trade (current prices, bill. CK)

1993 1994 1995 1996 1997 1998 1-8/1999
Export 414,8 458,4 569,5 588,8 722,5 850,5 588,3

Import 430,1 498,2 667,1 748,3 866,5 933,8 623,1
Saldo1 -15,3 -39,8 -97,6 -159,5 -144,0 -83,3 -34,8

Pramen - source: ČSÚ

1. 1 balance
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lem 37 %, podíl surovin, paliv, materiálů a polotovarů 
kolem 44 %. Problém nebyl tedy ve struktuře dovozu, 
ale ve schopnosti mikrosféry přeměnit tyto dovozy 
v exporty. Zahraniční investice směřovaly především 
do infrastruktury, kde jsou sice podmínkou dlouhodo­
bého ekonomického růstu, ale jeho krátkodobé efekty 
jsou nulové a dlouhodobě těžko vyčíslitelné (např. eko­
logické investice na odsíření). Silné napojení české 
ekonomiky na EU, snižování temp růstu v počátku 90. 
let a pokles v roce 1993 způsobily vyčerpání tzv. kur­
sového polštáře a slabou dynamiku vývozu v první po­
lovině 90. let. Rozšíření fluktuačního pásma vedlo v le­
tech 1996-1997 к poklesu přílivu krátkodobého 
a portfoliového kapitálu a tím к propadu deficitu běž­
ného účtu. Deficit běžného účtu byl ovlivňován stále 
trvajícím převisem domácí poptávky nad domácí na­
bídkou, ekonomickým růstem, který přepnul exporty na 
domácí trh, apreciací koruny, která působila protiex- 
portně a jen nízkou konjunkturou v zemích EU. Od 
roku 1997 pak dochází к postupné konsolidaci běžného 
účtu ať již v důsledku restrikcí monetární, či fiskální 
politiky, ale i vlivem rychlejšího růstu v zemích EU, 
i zvýšením exportní výkonnosti restrukturalizované 
části ekonomiky (hlavně vlivem kooperace v průmyslu) 
díky aktivní práci Exportní banky a Exportní a garanční 
pojišťovny. Omezujícím opatřením bylo zavedení sank­
ce na české potravinářské výrobky aj.

V období transformace české ekonomiky se výrazně 
změnila teritoriální struktura zahraničního obchodu 
(tab. V). V důsledku politických změn, ztráty tradič­
ních odbytišť v bývalém SSSR a rozpadu RVHP výraz­
ně klesl obchod s těmito teritorii a byl nahrazen obcho­
dem s vyspělými tržními ekonomikami. Zatímco v roce 
1989 se státy EU-15 podílely na vývozu ČR 29,9 % 
a na dovozu 27,8 %, dosáhl podíl zemí EU-15 v roce 
1998 na vývozu 64 % a v dovozu 63 %. Největším 
obchodním partnerem České republiky je SRN, kam 
v roce 1998 směřovalo 38,5 % českého celkového ex­
portu, a naopak ze SRN bylo dovezeno 34,4 % celko­
vého českého importu. Druhým největším obchodním 
partnerem CR je Slovenská republika, která se na cel­
kovém exportu podílela 10,6 % a na importu 7,2 %. 
Obchodní styky se zeměmi CEFTA dosahují na celko­
vém vývozu okolo 20 % a na celkovém dovozu 15 %. 
Trvale charakteristickým znakem pro obchod se země­
mi CEFTA je rostoucí aktivum obchodní bilance, kdy 
v roce 1998 dosáhlo výše 38,2 mid. Kč. Příznivé zlep­
šování obchodní bilance se zeměmi CEFTA v dřívěj­
ších letech (1995-1997) bylo dáno zejména rostoucí 
vývozní převahou ve vztahu ke Slovensku. Obchodní 
vztahy s rozvojovými státy zaujímají ohraničenou roli 
v teritoriální struktuře zahraničního obchodu (podíl těchto 
zemí na celkovém exportu i importu je do výše 5 %).

V. Teritoriální struktura zahraničního obchodu - The territorial structure of foreign trade

Skupiny zemí1 Podíl na vývozu v %2 Podíl na dovozu v %3 Obchodní bilance 
v mid. Kč4

1989 1997 1998 1989 1997 1998 1997 1998
Země s tranzitivní a stát, ekonomikou5 56,4 29,9 26,7 60,0 24,9 23,1 1,3 11,5
-CEFTA - 22,1 19,9 - 14,9 14,1 30,8 38,2
Vyspělé třetí ekonomiky6 29,8 65,2 69,1 27,8 70,2 72,0 -133,3 -81,4
-EU 14,3 59,9 64,2 14,9 61,5 63,3 -96,8 -42,8

- ESVO - 1,7 1,8 2,2 2,3 -6,6 -6,4
- ostatní vyspělé tržní ekonomiky7 3,6 3,1 - 6,5 6,4 -30,0 -32,2
Rozvojové země8 13,8 4,9 4,2 12,2 4,9 4,9 -7,3 -9,6
Celkem9 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 -139,3 -79,5

Pramen - source: CSU

’groups of countries, share of export in %, share of import in %, trade balance in bill. CK, transitive and directive economies countries, 
developed 3rd economies, 7other developed market economies 8developing countries, 9total

VI. Poměr salda běžného účtu к HDP - The relation of the current account balance to GDP

Země1 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998
ČR2 2,1 1,9 -0,2 -2,7 -7,6 -6,1 -1,9
Maďarsko3 0,8 -9,0 -9,8 -5,5 -3,8 -2,1 -4,8
Polsko4 -0,3 -2,6 1,1 0,7 -2,4 -3,0 -4,3
Slovensko5 2,0 -5,0 5,2 3,7 -10,0 -6,9 -10,1
Slovinsko6 3,8 -0,2 0,3 0,2 0,1

Pramen - source: Economic Survey of Europe, LTN Geneva, No. 2, 1999

’countries, 2Czech Republic, 3Hungary, 4Poland, 5Slovak Republic, 6Slovenia
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Na vývoj teritoriální struktury v posledních letech 
měly velký vliv asijská a ruská finanční krize. Snížení 
zahraniční poptávky vlivem těchto finančních a hospo­
dářských krizí mělo za následek pokles dodávek do 
Ruska, Japonska, Tchajwanu, Malajsie, Jižní Korey 
a Indie.

Zároveň s teritoriální strukturou docházelo ke změ­
ně zbožové skladby zahraničního obchodu. V prvních 
letech transformace sice poklesl podíl výrobků s vyš­
ším stupněm zpracování, ale tento trend se od roku 
1993 otočil. Od roku 1996 je nej významnější skupinou 
vývozu vývoz strojů a dopravních prostředků a skupina 
strojírenských výrobku je v závěru 90. let vysoce dy­
namickou z hlediska meziročního růstu. Dobré je, že 
i vývoz tzv. HTP se v roce 1999 mírně zvýšil a činí 
přes 7 %. Dovoz těchto položek je kolem 12 %. Ne­
příznivé je, že trvale deficitních položek je dosahováno 
u třídy SITC 0 - potraviny, kde se již dá říci, že se zde 
začíná negativně projevovat proces globalizace obchod­
ních sítí (ovládají kolem 1/4 maloobchodního trhu ČR).

Protože zahraniční investoři považují za významný 
ukazatel stability ekonomiky vztah poměru deficitu 
běžného účtu к hrubému domácímu produktu, podívej­
me se na vývoj tohoto ukazatele souhrnně za období 
1992-1998 a hlediska srovnání s některými ostatními 
transformujícími se ekonomikami (tab. VI).

Příliv přímých zahraničních investic za rok 1998 či­
nil 81,9 mid. Kč (2,5 mid. USD). Celkový stav přímých 
zahraničních investic v základním jmění bez reinvesto­
vaného zisku v ČR tak к 31. 12. 1998 dosáhl 357,5 mid. 
Kč, tj. 12,0 mid. USD. Roční přílivy přímých investic 
se v průběhu celého období transformace vyznačují 
značnou nerovnoměrností, která byla ovlivněna různý­
mi faktory, z nichž nejvýznamnější bylo tempo procesu 
privatizace a s ním spojená realizace některých obje­
mově významných investic. Nejvíce přímých zahranič­
ních investic v období 1990-1998 připlynulo ze SRN 
(27 %), Nizozemí (14 %) a USA (13 %). V členění

podle odvětvové struktury bylo nejvíce investováno do 
odvětví dopravy a spojů (18 %), spotřebního průmyslu 
a tabáku (14 %) a dopravního zařízení (13 %).

Jedním z faktorů, který přispěl к oživení zájmu za­
hraničních investorů o investice do výrobní (podnika­
telské) sféry, patří uplatňování systému investičních 
pobídek, který zahrnuje daňové úlevy, zrychlení odpi­
sů, nulové clo na dovoz technicky vyspělých strojů 
a zařízení a dále grant na zaškolení nebo rekvalifikaci 
pracovníků, na vytvoření nových pracovních míst, vý­
stavbu inženýrských sítí ve vybraných oblastech a sní­
žení limitu celkové hodnoty investice pro poskytnutí 
pobídky z 25 mil. USD na 10 mil. USD. Rozšířené 
pobídky dále zahrnují prodej vhodných pozemků pro 
realizaci vybrané investice přímo z Pozemkového fon­
du a Fondu národního majetku, zvýšení maximální čás­
tky poskytnuté na zřízení nového pracovního místa 
z 80 tis. Kč na 100 tis. Kč na osobu a zavedení vše­
obecného kritéria minimálního 40% podílu investice do 
strojního zařízení к celkovému podílu investice.

Položka portfoliových investic v průběhu let 1993­
1998 zaznamenala značné výkyvy a obdobně jako krát­
kodobý kapitál je velmi nestabilní. Rozhodujícím fak­
torem přílivu portfoliových investic byly nákupy 
majetkových cenných papírů a účastí zahraničními in­
vestory.

Významným zdrojem přebytku finančního účtu od 
roku 1993 byl příliv dlouhodobého kapitálu, který na­
býval především formu bankovního kapitálu proudící­
ho do ČR zejména přes pobočky a dceřiné společnosti 
zahraničních bank. V roce 1995 bankovní kapitál do­
sáhl maximální výše 81 mid. Kč. V roce 1996 čistý 
příliv dlouhodobého zahraničního kapitálu již byl nižší 
a dosáhl výše 84,4 mid. Kč a v roce 1997 již jen 12,9 mid. 
Kč. V roce 1998 dokonce došlo к odlivu dlouhodobého 
kapitálu ve výši 29,3 mid. Kč. Hlavní příčinou poklesu 
přílivu a v roce 1998 dokonce odlivu dlouhodobého 
kapitálu byl odliv dlouhodobých zdrojů obchodních

VIL Finanční účet a celková platební bilance České republik (mil. Kč) — The financial account and the total balance of payments of CR 
(mill. CK)

Ukazatel1 1993 1994 1995 1996 1997 1998
BĚŽNÝ ÚČET2 13 286,7 -22 643,2 -36 331,3 -116 510,6 - 101 856,2 -33 756,0
KAPITÁLOVÝ ÚČET3 -16 175,0 0,0 179,1 15,6 315,9 66,8
FINANČNÍ ÚČET4 88 184,7 97 019,7 218 288,5 113 582,5 34 319,1 84 888,2
Přímé investice5 16 421,8 21 551,1 67 021,2 34 624,8 40 451,4 80 172,5
Portfoliové investice6 46 658,5 24 595,9 36 144,4 19 692,5 34 438,9 32 681,4
Krátkodobý kapitál7 1 631,7 18 961,2 25 772,7 -25 158,1 -53 501,2 1 285,8
Dlouhodobý kapitál8 23 472,7 31 911,5 89 350,2 84 423,3 12 930,0 -29 251,5
CHYBY, OPOMENUTI 
a KURZOVNÍ ROZDÍLY9 3 019,8 -6 121,9 15 779,4 -19 562,6 11 181,2 11 416,0

ZMĚNA REZERV10 -88 316,2 -68 254,6 -197 915,7 22 475,1 56 040,0 -62 615,0
SOUHRNNÁ BILANCE11 88 316,2 68 254,6 197 915,7 -22 475,1 - 56 040,0 62 615,0

Pramen - source: ČNB

indicator, 2current account, 3capital account, financial account, SFDI, 6portfolio investment, 7short-run capital, 8long-run capital, 9diffe- 
rences, IOchange in reserve, l1total balance

408 ZEMĚDĚLSKÁ EKONOMIKA, 46,2000 (9): 404-410



VIII. Hrubá zahraniční zadluženost ČR v poměru к HDP (v %) a na jednoho obyvatele (v USD) - Gross foreign debt of CR in the relation 
to GDP (in %) per person (in USD)

Hrubý dluh:1 1990 1993 1994 1995 1996 1997 1998
к HDP (%)2 14 22 30 34 38 42 44
na obyvatele (USD)3 425,9 929,7 1 181,9 1 664,0 1 980,0 2 068,0 , 2 329,3

Pramen — source: Economics Survey of Europe, Un, Geneva, 1999, No. 1

'gross debt:, 2to GDP (%), 3per capita (USD)

bank a na straně pasiv menší čerpání zahraničních fi­
nančních úvěrů, což souvisí se skutečností, že velké 
domácí banky chtěly získat prostředky v zahraničí emi­
sí dluhopisů.

Faktická vnější (ne)rovnováha země je vyjádřena bi­
lancí běžného účtu platební bilance, protože případný 
schodek tohoto účtu musí být financován přílivem ka­
pitálu ze zahraničí, což se odrazí v růstu zahraniční 
zadluženosti. Schodky či přebytky běžného účtu plateb­
ní bilance se tak projeví v rostoucí či klesající vnější zadlu­
ženosti zóně a ve změně devizových rezerv (tab. VH).

Devizové rezervy hrají v transformaci ekonomiky 
důležitou úlohu, protože slouží na finační krytí dovozu. 
Pro mezinárodní srovnání problému rostoucího dovozu 
a jeho finančního krytí je konstruován ukazatel likvidi­
ty země, který vyjadřuje schopnost země zajistit bezpo­
ruchové splácení dovozu. Taje dána především export­
ní výkonností země, ale i dostatečnými devizovými 
rezervami. Tento ukazatel bývá počítán jako podíl cel­
kových zahraničních aktiv (většinou se berou v úvahu 
pouze devizové rezervy centrální banky) к ročnímu do­
vozu zboží a služeb. Tento poměr ukazuje, jaká část 
jednoročního dovozu je kryta devizovými rezervami. 
Je-li koeficient roven 0,5 (tj. 50 %), znamená to, že 
devizové rezervy odpovídají půlročnímu dovozu. Při­
tom půlroční krytí dovozu devizovými rezervami se 
považuje za dostatečné. V České republice se výše devi­
zových rezerv pohybuje na úrovni čtyřměsíčního dovozu.

Hrubý vnější dluh země je vytvářen závazky domá­
cích subjektů vůči zahraničí, tj. akumulovanými defici­
ty běžného účtu. Čistá zahraniční zadluženost je dána 
rozdílem zahraničních pasiv (hrubé zahraniční zadluže­
nosti) a zahraničních aktiv (pohledávek vůči cizině) 
včetně devizových rezerv.

Výše hrubé vnější zadluženosti České republiky od 
jejího vzniku v roce 1993 každoročně rostla а к 31. 12. 
1998 dosáhla výše 24,3 mid. USD. Navíc podíl krátko­
dobé zadluženosti byl ke konci roku ve výši 35 %, což 
je opět nejvyšší číslo za dobu existence CR. Čistá za­
dluženost země se udržela pod 12 mid. USD.

Skutečné zatížení ekonomiky budoucím splácením 
dluhu vyjadřuje poměr výše hrubého dluhu к hodnotě 
HDP. Je-li tento ukazatel vyšší než 40 %, pokládá se 
toto zadlužení za vysoké, protože znamená značnou 
dluhovou službu, která odčerpává poměrně velkou část 
příjmů z vývozu dané země. Tím se snižují možnosti 
dovozu, což podlamuje nejen růst výroby, ale i zvýšení 
konkurenční schopnosti, která závisí na možnostech

dovozu moderní techniky a materiálu. Podíl hrubé za­
dluženosti na HDP v České republice v roce 1998 činí 
přes 40 %. Výše zadluženosti se tak stále pohybuje na 
citlivé hranici z hlediska uznávané hranice únosnosti.

Další ukazatel, který umožňuje posoudit vážnost za­
hraničního zadlužení země, je vyjádření absolutní výše 
hrubého dluhu na jednoho obyvatele. V České republi­
ce výše tohoto ukazatele stále roste a v roce 1998 hrubý 
vnější dluh na jednoho obyvatele již dosáhl výše 2 329 
USD (tab. VIII).

CHARAKTERISTIKA VÝVOJE V ZÁVĚRU 90. LET

Vývoj ve světové ekonomice se odrazil i do vývoje 
ekonomiky CR. Rok 1998 byl ve světovém hospodář­
ství charakterizován postupným poklesem tempa eko­
nomického růstu, výrazným poklesem cen surovin 
a energetických zdrojů na světových trzích a poklesem 
inflace v hlavních světových regionech. Tento vývoj 
vytvářel příznivé vnější podmínky pro utlumení jak po­
ptávkových, tak i nákladových cenových tlaků a zlep­
šení vnější rovnováhy české ekonomiky.

Snížení vnější nerovnováhy v roce 1998 je logickým 
důsledkem výrazné recese ekonomiky v tomto období, 
když HDP poklesl o 2,7 % a domácí poptávka dokonce 
o více než 3 %. Přes uvedený ekonomický pokles je 
stále dosahováno poměrně vysokých deficitů obchodní 
bilance v řádu okolo 80 mid. Kč (5 % HDP).

Oživení ekonomické růstu nelze postavit na neúnos­
ném deficitním financování, které by v ekonomice zno­
vu vytvořilo novou nerovnovážnou tendenci. V české 
ekonomice oživení poptávky prostřednictvím deficitní­
ho financování znamená vážný problém i z toho důvo­
du, že slabinou české ekonomiky je i struktura nabídky 
a nejen pouze slabá poptávka. Oživení domácí poptáv­
ky by znamenalo opětovný proimportní impuls s rizi­
kem nového prohloubení vnější nerovnováhy.

Na vývoj vnější ekonomické rovnováhy CR stále 
mají vliv i světové krize z let 1997-1998 (asijská, rus­
ká a brazilská), které přiměly zahraniční investory pře­
hodnocovat své investice v tzv. emerging markets (no­
vě rozvíjejících se trzích). Tyto finanční krize vedly 
к tomu, že zahraniční investoři budou při poskytování 
nových úvěrů nejen mnohem obezřetnější, ale tyto úvě­
ry budou i dražší.

V závěru 90. let dochází pomalu к mikroekonomic­
ké adaptaci ekonomiky, tj. konsolidaci a restrukturali-

ZEMĚDĚLSKÁ EKONOMIKA, 46,2000 (9): 404-410 409



zaci. Předchozí vývoj je možné považovat pouze za její 
přípravu. Transformace českou cestou, tj. šokem, se 
jeví jako málo úspěšná. Kursový polštář, stejně jako 
mzdový se rychle vyčerpaly, aniž by výrazně přispěly 
к ekonomickému růstu, nepočítáme-li oživení z let 
1993-1996. Veškerý minulý růst, pokud byl dosažen, 
je provázen nerovnováhami, což zpochybňuje možnosti 
dlouhodobého růstu. Důsledná restrukturalizace naši 
ekonomiku teprve čeká. Její rozhodující část však může 
proběhnout a pravděpodobně proběhne v období pokle­
su či stagnace ekonomik EU, nikoli jejich růstu. To by 
mělo za následek zostření sociálních a politických 
problémů. Z druhé strany by takový vývoj mohl být 
vysoce „očistným“ a vytvořil by předpoklady vysokého 
ekonomického růstu v delším časovém horizontu po 
roce 2007. Restrukturalizace však v případě poklesu 
v zemích EU bude strádat nedostatkem vnějších kapi­
tálových zdrojů na ni potřebných. Vlastní zdroje se 
s největší pravděpodobností nevytvoří v dostatečné vý­
ši, protože teprve růst ekonomiky nad 3% hranici vy­
tváří takové zdroje a takový růst v tomto, ani v příštím 
roce neočekáváme.

MOŽNÝ KRÁTKODOBÝ VÝHLED VÝVOJE

Roky 1997-1999 jsme označili jako období tzv. me­
zikrize. Mezikrize je krize, která přerušuje vzestupnou 
fázi hospodářského cyklu, tj. oživení či rozmach. Po 
jejím ukončení by mělo opět dojít к růstu, tj. pokračo­
vání vzestupné fáze cyklu z let 1993-1996. Za hlavní 
příčiny mezikrize je možné označit komplex faktorů 
makro i mikroekonomické povahy (nízká rentabilita 
vlastního kapitálu asi 5 %, insolventnost podniků, vy­
soký úrok na poskytnutý úvěr asi 13 %) stejně krátko 
jako dlouhodobých, ať již vezmeme zvolenou metodu 
privatizace a nevytvoření vlastnických struktur, nevy­
tvoření institucionálního rámce transformace, což jsou 
dlouhodobě působící faktory, balíčky opatření, které 
působí krátkodobě. Hloubka i délka recese svědčí 
o tom, že nabídková strana ekonomiky nereaguje do­
statečně a ani nemůže reagovat, protože chybí skuteční 
vlastníci, křížové vlastnictví banky - podniky se do­
stalo do zvláštní pasti, chybí pravé tržní chování ve 
smyslu realokace zdrojů, restrukturalizace výrob, mo­
dernizace, investování inovací, růstu efektivnosti, které 
jedině mohou způsobit ekonomický růst. Nefunkční a 
neprůhledný je kapitálový trh. Vysoký úrokový dife­
renciál sice přilákal krátkodobý kapitál, který však po 
restriktivních opatřeních CNB odešel. Zamrznutí úvěrů 
v důsledku více jak 30% podílu nedobytných úvěrů 
z počátku privatizace zhoršuje možnosti restrukturali­
zace a modernizace, tím se kromě jiného prodlužuje

technologický gap naší exportní produkce. Státní poli­
tika může jen podněcovat, hlavní zodpovědnost je 
v mikrosféře. Otázkou je, zda oživení skutečně nastane, 
jak bude dlouhé a zda bude dostatečné. Protože pokud 
bychom přijali koncepci střednědobého hospodářského 
cyklu, můžeme očekávat ekonomický růst jen v období 
let 2000-2002 a dále můžeme očekávat, že cyklická 
fáze recese postihne naši ekonomiku někdy v letech 
2002-2006, takže teprve po roce 2006 dojde к fázi 
ekonomického růstu a pak se teprve můžeme těšit na 
významnější ekonomickou prosperitu. Ekonomický 
cyklus je součástí tržních ekonomik od roku 1825. Mů­
žeme tedy očekávat, že období prosperity 90. let ve 
vyspělých ekonomikách potrvá? Mimořádný ekono­
mický růst v USA v 90. letech může pokračovat možná 
díky novým odvětvím (telekomunikačním), avšak 
i představitelé FEDu činí opatrné kroky к restrikci, aby 
americká ekonomika v případě propadu přistála měk­
čeji i za cenu poklesu tempa růstu ekonomiky. Dokáží 
země EU udržet, i když nižší než v USA, přesto však 
růstovou trajektorii? Na kolik pozitivní vliv bude mít 
mimořádný ekonomický růst Cíny na světovou ekono­
miku?
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AGRÁRNÍ ZAHRANIČNÍ OBCHOD ČR A ANALÝZA SALDA

AGRAR FOREIGN TRADE OF CR AND ANALYSIS OF THE BALANCE

B. Boučková, Z. Kuna

Czech University of Agriculture, Prague, Czech Republic

ABSTRACT: The deepening negative balance of Czech agrar foreign trade calls for a more detailed analysis of its structure 
and development. The authors of the contribution follow the tendencies of the independent CR agrar foreign trade in the 
context with the total foreign exchange of CR. They point out the problems and possibilities of Czech agrar foreign trade 
and evaluate its territorial scope, commodity structure and especially the detailed structure of the negative balance.

Key words: agrar foreign trade of CR, balance, territorial structure, commodity structure, total foreign trade of CR

ABSTRAKT: Prohlubující se záporné saldo agrárního zahraničního obchodu České republiky vyvolává potřebu podrobnější 
analýzy jeho skladby a vývoje. Autoři ve svém příspěvku sledují tendence agrárního zahraničního obchodu samostatné CR 
v kontextu s celkovou mezinárodně obchodní výměnou CR. Zamýšlejí se nad problémy a možnostmi českého agrárního 
zahraničního obchodu a hodnotí teritoriální rozložení, komoditní skladbu a blíže si všímají struktury záporného salda.

Klíčová slova: agrární zahraniční obchod CR, saldo, teritoriální struktura, komoditní skladba, celkový zahraniční obchod 
CR

Mezinárodně obchodní směna je pro Českou repub­
liku mimořádně významná. Souvisí to s omezeností su­
rovinových zdrojů, relativně nevelkým domácím tr­
hem, geografickou polohou v centru kontinentu 
i nutností transformace ekonomiky. Samostatný český 
stát přitom vznikl v období, kdy převládá úsilí po stále 
větší liberalizaci světového obchodu a jednání Urugu- 
ayského kola GATT se v tomto směru významně dotkla 
i agrárního sektoru. Tento proces se s vysokou prav­
děpodobností dále prohloubí při jednáních nástupnické 
organizace GATT, byť summit WTO v Seattlu v závěru 
loňského roku přinesl spíše rozpaky.

VÝVOJOVÉ TENDENCE CELKOVÉHO 
ZAHRANIČNÍHO OBCHODU

Souhrnné informace o vývoji zahraničního obchodu 
samostatné České republiky podávávají tab. I a II.

V letech 1994—1996 se zvýrazňoval obchodní deficit 
a teprve roky 1997 a 1998 přinášejí vyšší dynamiku 
exportu před importem a zmírnění pasivní obchodní 
bilance. Na pozadí pozitivnějších výsledků je však spí­
še utlumená poptávka (lidé šetří) než skutečná restruk­
turalizace.

Záporná zahraničněobchodní bilance v období trans­
formace ekonomiky není neštěstím. Naopak. Je-li těžiš­
tě dovozu směrováno do výroby a investic, mělo by se 
to v budoucnu projevit rostoucí nabídkou pro domácí 
trh i pro vývoz.

Situace České republiky však v tomto směru není 
jednoznačná a v současné době vystupují do popředí 
spíše negativa. České hospodářství je v recesi a iluze 
o dostižení Západu se rozplývají. Hrubý domácí pro­
dukt v roce 1998 poklesl a stagnaci provázel i rok 1999. 
Nadhodnocená měna snižuje konkurenceschopnost na­
šich výrobků, a to v situaci, kdy ochabla poptávka ne-

I. Celkový zahraniční obchod České republiky v letech 1993-1998 a v období leden až říjen 1999 (mid. Kč) - Global agrar foreign trade 
of CR in the years 1993-1998 and in the period January to October, 1999 (bill. CK)

1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 (1-10)

Obrat1 759,9 841,1 1 245,2 1 350,3 1 584,3 1 780,6 1 547,0

Vývoz2 385,0 410,3 574,7 595,0 722,5 850,5 754,3

Dovoz3 374,9 430,9 670,4 755,3 851,8 930,0 792,7

Bilance4 10,1 -20,6 -95,7 -160,3 -134,3 -79,5 -38,4

Pramen - source: ČSÚ, MZe ČR

1 turnover, 2export, 3import, Salance

ZEMĚDĚLSKÁ EKONOMIKA, 45,2000 (9): 41M18 411



II. Vývoj celkového ZO ČR v období 1993-1998 (indexy) - Development of the global foreign trade CR in the period 1993-1998 (indices)

1994/93 1995/94 1996/95 1997/96 1998/97
Obrat1 110,7 148,0 108,4 117,3 112,4
Vývoz2 106,6 140,1 103,5 121,4 117,7
Dovoz3 114,9 155,6 112,7 114,1 107,9
Bilance4 304,0 464,6 167,5 83,8 59,2

Pramen — source: ČSÚ

Explanation see tab. I

jen v České republice, ale vlivem asijské a později 
i ruské a jihoamerické krize i v zahraničí. Problémy 
strukturálního rázu přetrvávají a „žalují“ na neschop­
nost vlád využít příznivé psychologické situace v bez­
prostředně „porevolučních“ letech, zejména však v ob­
dobí 1992-1994, kdy byla většina obyvatel České 
republiky ochotna v zájmu budoucí vlastní prosperity 
odložit svou spotřebu. Tato ochota se však - i vlivem 
skandálů v politické, respektive politickohospodářské 
sféře - z české společnosti vytrácí. Žalostný stav ban­
kovního sektoru, téměř neschopného poskytovat nové 
úvěry, odkrývá chyby staré čtyři až pět let, kdy mělo 
dojít к privatizaci bank. Oživení české ekonomiky dnes 
vyžaduje razantní a jasné kroky (privatizace bank, do­
končení restrukturalizace, legislativa), aktuální politic­
ká scéna však přináší spíše rétoriku a mocenský boj.

V poslední době se oslabila mezinárodní prestiž 
České republiky, snížil se její rating, lze pozorovat 
ochladnutí vztahů ze strany Evropské unie.

Předběžné výsledky zahraničního obchodu CR za 
rok 1999 jsou však přece jen poněkud povzbudivější. 
Celkový deficit nepřekročil 70 mid. Kč, což je zhruba 
o 10 mid. méně než v roce předchozím. Oživení v EU 
se odrazilo ve větších vývozech do tohoto teritoria (do 
zemí s rozvinutou tržní ekonomikou vyvážíme celé tři 
čtvrtiny exportovaného zboží a služeb). Skutečně příz­
nivou informací je pak fakt, že české podniky vyvážejí 
stále více zboží s vyšší přidanou hodnotou, které je 
výrobně složitější a přináší obvykle vyšší zisk. К této 
skutečnosti je však třeba dodat, že na vývozu se pře­
vážně podílejí ty firmy, kde působí zahraniční kapitál, 
a těch je zatím menšina. Potenciál českého hospodář­
ství tak zdaleka není využit.

AGRÁRNÍ ZAHRANIČNÍ OBCHOD

Zahraniční agrární obchod (AZO) České republiky 
přináší za léta 1993 až 1998 rozdílné výsledky. Zatím­
co v roce 1993 byl objem vývozu i dovozu téměř vy­
rovnaný, v dalších letech, při rychlejším nárůstu impor­
tu před exportem, se zvýrazňovalo záporné obchodní 
saldo. Jisté zlepšení v letech 1997 a 1998 nelze přece­
ňovat, neboť důležitým faktorem, který příznivě ovliv­
nil vývoj salda, bylo uvolnění kurzu koruny na devizo­
vém trhu, což vedlo v zásadě к její devalvaci, ovšem 
jen dočasné. Podíl agrárního obchodu na pasivním za­
hraničněobchodním saldu České republiky se přitom 
v roce 1998 zvýšil už na 24,1 % a neúplné údaje za 
loňský rok jen potvrzují znepokojivé tendence. Podrob­
nější údaje přinášejí tab. Ill a IV.

Československo, jako tradičně průmyslově zeměděl­
ská země, nikdy nebylo, s výjimkou několika specialit, 
exportně orientovanou zemí v zemědělsko-potravinář- 
ských výrobcích, a ani současná Česká republika o nic 
podobného neusiluje. Přebytek zahraničněobchodní bi­
lance ČSFR v roce 1992 a jen nepatrné záporné saldo 
České republiky o rok později měly jiné pozadí a před­
stavovaly vývoz přebytků subvencovaných státem. 
V dalším období se nabídka a poptávka více srovnaly 
a obchodní bilance z počátku 90. let se již pravděpo­
dobně opakovat nebude. Přesto je vhodné podotknout, 
že české zemědělství, s využitím komparativních vý­
hod (například větší průměrná výměra podniků oproti 
Evropské unii), by mělo být perspektivně schopno za­
jistit vyšší soběstačnost v produktech mírného pásma. 
Konkurenceschopnost domácích výrobků je podmíněna 
vysokou kvalitou produkce, dokončením transformace 
podniků (nutná majetková stabilita, zejména pokud jde

III. Vývoj českého agrárního ZO v letech 1993-1998 a v období leden až říjen 1999 ( mil. Kč) — Development of agrar foreign trade CR 
in the period 1993-1998 and in the period January to October, 1999 (bill. CK)

1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 
(1-10)

Obrat1 57 800 69 518 80 030 89 328 99 407 103 287 73 801
Vývoz2 28 500 30 106 33 715 33 506 39 479 42 065 27 007
Dovoz3 29 300 39 412 46 315 55 822 59 928 61 222 46 794
Bilance4 -800 -9 306 -12 600 -22 316 -20 449 -19 157 -19 787

Pramen - source: VÜZE, MZe CR

Explanation see tab. I
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IV. Podíl agrárního ZO ČR na celkovém ZO ČR - Share of agrar foreign trade in the global foreign trade of CR

1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 
(1-10)

Podíl agrárního vývozu na celkovém vývozu1 7,40 7,34 5,87 5,63 5,46 4,95 3,58
Podíl agrárního dovozu na celkovém dovozu2 7,82 9,15 6,91 7,39 6,95 6,58 5,90
Podíl bilance agrárního obchodu na bilanci celkové3 - 45,17 13,16 13,92 14,68 24,09 51,53

Pramen - source: VÜZE, MZe ČR

1 share of agrar export in the global export, 2share of agrar import in the global import, 3share of the agrar foreign trade balance in the global 
trade balance

o vlastnictví půdy) a modernizací zpracovatelského 
průmyslu.

TERITORIÁLNÍ SKLADBA ČESKÉHO 
AGRÁRNÍHO ZAHRANIČNÍHO OBCHODU

Rozhodujícím teritoriem české zahraničněobchodní 
výměny je Evropská unie, což se týká i agrárního sek­
toru. V období 1993-1998 se podíl EU na našem ag­
rárním obratu pohyboval v rozmezí 39—49 % při naší 
výrazně záporné bilanci. Dovozní depozita, uplatněná 
Českou republikou v roce 1997, měla jen čtyřměsíční 
platnost (nevztahovala se na nekompetitivní výrobky, 
plemenný materiál a obilí), a na agrární zahraniční ob­
chod měla jen „kosmetický“ vliv. I tak se nevyhnula 
kritice ze strany EU i WTO. Podstatně větší rozruch 
však vyvolaly jablečné kvóty zavedené v roce 1998 
a reakce EU byla tvrdá. Producenti a vývozci vepřové­
ho masa, šunky, drůbeže, jablečné a rybízové šťávy 
z České republiky byli výrazně postiženi zrušením pre­
ferenčních cel na vývoz do EU. Přestože po zrušení 
jablečných kvót bylo v červenci 1998 preferenční clo 
pro Českou republiku obnoveno, nelze přehlédnout, že 
naši exportéři v mnohých případech ztratili předchozí 
kontakty a do určité míry i věrohodnost. Nízká ochrana 
domácího trhu před dovozem konzumních jablek, za­

kotvená v Evropské dohodě, znevýhodňuje české pro­
ducenty, zároveň je však třeba připomenout, že řešení 
sporných otázek vyžaduje jednání a nikoliv jednostran­
ná opatření. To se týkalo i další .Mportní kauzy“ ve 
vztahu к EU, a sice dovozů dotovaného vepřového ma­
sa (s ohledem na to, že se jednalo jen o cca 3 % tuzem­
ské spotřeby vepřového masa, mediálně zbytečně zve­
ličené).

Významným teritoriem, kde má Česká republika ak­
tivní bilanci, jsou země CEFTA s prioritními vazbami 
se Slovenskem. Užší spolupráci brání neochota většiny 
zemí regionu otevřít agrární trh a liberalizační úsilí 
České republiky zůstává zatím osamoceno.

CEFTA vznikla v únoru 1994 s cílem vytvoření ob­
lasti volného obchodu nejpozději do roku 2001 s tím, 
že cla u průmyslových výrobků, zemědělských a potra­
vinářských výrobků a netarifní překážky a přirážky bu­
dou snižovány a odstraněny ve stanovených etapách. 
Nejkonfliktnější otázkou vzájemného obchodu je od 
začátku založení CEFTA sladění agrární politiky. Ne­
daří se pokračovat v liberalizaci vzájemné obchodní 
výměny u zemědělských produktů. Původní plán na­
prostého odbourání cel v obchodu se zemědělskopotra- 
vinářskými produkty к 1. lednu 1998 se ukázal být 
nedostižnou metou a v roce 1999 se problémy spíše 
vyhrotily. Počáteční slibné výsledky v nárůstu obchod­
ní výměny mezi zeměmi CEFTA vystřídalo nepříliš

V. Teritoriální skladba agrárního ZO ČR (1997, 1998, mil.Kč) - Territorial structure of agar foreign trade CR (1997, 1998, mill. CK)

Region1 Rok2 Vývoz3 % Dovoz4 % Obrat5 % Saldo6 i

EU 1997 13 613 34,48 29 866 49,84 43 479 43,74 -16 253

1998 13 061 31,05 30 439 49,72 46 500 42,12 -17 378

CEFTA 1997 13 032 33,01 10 257 17,12 23 289 23,43 2 775

1998 15 703 37,33 11 864 19,38 27 567 26,69 3 839

SNS7 1997 7 540 19,10 260 0,43 7 800 7,85 7 280

1998 7 236 17,20 248 0,41 7 484 7,25 6 988

RZ8 1997 1 952 4,94 13 650 22,78 15 602 15,70 -11 698

1998 2 203 5,04 12 509 20,43 14 712 14,24 -10 306

Ostatní9 1997 3 342 8,47 5 895 9,84 9 237 9,29 -2 553

1998 3 862 9,18 6 162 10,07 10 024 9,70 -2 300 *

CELKEM10 1997 39 479 100,00 59 928 100,00 99 407 100,00 -20 449

1998 42 065 100,00 61 222 100,00 103 287 100,00 -19 157

Pramen - source: Celní statistika

1 region, 2year, ^export, 4import, 5turnover, balance, 7the Union of Independent States, developing countries, 9other, 10total
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silné tempo a současné výsledky nejsou uspokojivé. 
Navzdory relativně volnému režimu pro průmyslové 
výrobky nepředstavuje CEFTA skutečnou zónu volné­
ho obchodu. Každá členská země má možnost chránit 
svůj trh v tzv. citlivých položkách, u nichž se členské 
země dosud nedohodly na výši cla.

Zahraničněobchodní výměnu mezi Českou republi­
kou a Maďarskem narušil v roce 1998 problém dovozu 
levné maďarské pšenice. Zavedení restrikcí (dodatečné 
clo) českou stranou mohlo být vnímáno jako unáhlené 
gesto s vnitropolitickým podtextem, neboť dovážené 
množství (cca 17 tis. t) bylo zcela zanedbatelné a ne­
mohlo ohrozit český trh.

Ani zahraničněobchodní výměna se Slovenskem ne­
ní bez problémů a v krátkém období samostatnosti 
obou států se i zde vynořila řada problémů. Tak napří­
klad „monitorování“ dovozu zemědělskopotravinář- 
ských výrobků z České republiky vyústilo v zavedení

kvót na dovoz českého piva i nealkoholických nápojů, 
dovozní přirážky a konečně i dovozních depozit (do­
časně uplatňovaných i naší stranou), což vzájemnou 
obchodní bilanci bezpochyby negativně poznamenalo. 
Aktuálně lze doplnit slovenské kvóty na dovoz živých 
prasat a vepřového masa z CR.

Ovšem i obchodní vztahy s Polskem mají své peri­
petie. 12. března 1999 zvedla CR cla na dovážený cukr 
o 80 % (na 141 %), přestože Polsko vývoz této komo­
dity nedotuje. Výkupní cena cukru je u našich sever­
ních sousedů jen nepatrně nižší než u nás. Problémem 
jsou však podvodné dovozy s falešně deklarovanými 
cenami (v květnu např. 2,40 Kč/kg), což je ovšem spíše 
téma pro Celní správu než ministerstvo zemědělství. 
Když však Polsko přišlo 31. 3. 1999 s uvalením výraz­
ně vyšších cel na dovoz pšenice, vepřového a drůbeží­
ho masa, vyvolalo otázku samotného smyslu Středoev­
ropské dohody o volném obchodu. Zrušena byla

VI. Komoditní skladba agrárního ZO ČR v letech 1997 a 1998 (mil. Kč, kapitoly 1—24 celního sazebníku) - Commodity structure of agrar 
foreign trade CR in the years 1997 and 1998 (mill. CK, chapters 1-24 of the Customs Tariffs)

CN Komodity2
Vývoz3 Dovoz4 Saldo5

1997 1998 1997 1998 1997 1998

1 Živá zvířata6 I 804 2 027 321 517 1 483 1 510

2 Maso a droby7 1 228 1 686 1 125 1 936 103 -250

3 Ryby, korýši, měkkýši a ost. vodní bezobr.8 935 1 009 1 441 1 449 -506 -440

4 Mléko a mléč, výrobky, ptačí vejce, med9 5 493 5 972 1 520 1 636 3 973 4 336

5 Ostatní živočišné produkty10 129 171 750 917 -621 -746

6 Živé rostliny a květinářské výrobky11 127 137 1 157 1 209 -1 030 -1 072

7 Zelenina, poživatelné rostliny, kořeny, hlízy12 666 449 3 889 4 479 -3 223 -4 030

8 Ovoce, ořechy13 866 799 7 264 6 709 -6 398 -6 000

9 Káva, čaj, maté, koření14 671 906 3 216 2 955 -2 545 -2 049

10 Obilí15 276 1 010 3 132 1 613 -2 856 -603

11 Mlýnské výrobky, slad, škroby apod.16 1 762 1 838 377 454 1 385 1 384

12 Olejnalá semena a plody17 2 833 2 895 1 735 1 783 1 098 1 112
13 Rostlinné výtažky a šťávy18 115 125 359 336 -244 -211

14 Rostlinné pletací materiály19 4 5 81 94 -77 -89

15 Živočišné a rostlinné luky a oleje20 1 674 1 904 2 130 2 863 -456 -959

16 Přípravky z masa, ryb, korýšů ap.21 777 1 141 1 614 1 640 -837 -499
17 Cukr a cukrovinky22 2 201 1 741 1 337 1 670 864 71
18 Kakao a kakaové přípravky23 1 415 1 367 2 713 2 638 -1 298 -1 271
19 Přípravky z obilí24 2 253 2 231 2 500 2 795 -247 -564

20 Přípravky ze zeleniny, ovoce, ořechů aj.25 1 821 1 345 3 294 3 405 -1 473 -2 060
21 Různé potravinářské přípravky26 1 492 2 273 4 971 6 132 -3 479 -3 859
22 Nápoje, lihové tekutiny a ocet27 4 428 4 316 3 194 2 451 1 234 1 865

23 Zbytky a odpady v potravinářském průmyslu, 
krmivo28 1 386 1 378 5 881 5 902 -4 495 -4 524

24 Tabák a tabákové výrobky29 5 123 5 340 5 927 5 549 -804 -209
CELKEM30 39 479 42 065 61 222 61 222 -20 449 -19 157

1 chapter of Customs Tariffs, Commodity, 3export, 4import, 5balance, ^ive animals, 7meat and offal, 8fish, crabs and molluscs, 9milk and 
dairy products, eggs, honey, 10other animal products, 11 live plants and flower products, 12vegetables, edible plants, roots, 13fruit, nuts, 

coffee, tea, mathe, spices, 15cereals, 16mill products, malt, starches etc., 17oil seeds and frail, plant extracts and juices, 19plant weaving
materials, animal and plant fats and oils, 21 preparations from meat, fish, crabs etc., 22sugar and sweets, ^cocoa and cocoa preparations, 

cereal preparations, preparations from vegetables, fruit, nuts etc., ^different food preparations, 27drinks, spirits and vinegar, remains 
and falls of food industry, fodder products, 29tobacco and tobacco products, ^total

Pramen — source: VÜZE
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preferenční cla na tyto produkty pro země CEFTA 
a zvýšila se i cla pro země EU.

Teritoriem s převahou českého agrárního exportu 
zůstává i oblast bývalého Sovětského svazu. Ve světle 
hospodářských potíží Ruska i jiných zemí, nesolven­
tnosti i nespolehlivosti obchodních partnerů, je to však 
rizikový region s nejasnou perspektivou.

Naopak deficit zaznamenává CR v agrárních zahra­
ničněobchodních vztazích s rozvojovými zeměmi, což 
je pochopitelné s ohledem na dovoz nekompetitivních 
výrobků. Nutno však dodat, že řada produktů subtro­
pického a tropického pásma se do CR dostává reexpor­
tem z vyspělých zemí (zejména EU).

KOMODITNÍ skladba českého agrárního 
OBCHODU

Komoditní skladba současného českého agrárního 
vývozu je dosud determinována vývojem předchozích 
let. V minulosti - za doby Československa - neměl 
tento export prakticky žádnou ucelenou koncepci, ne­
vyvíjel se na základě hodnocení efektivnosti, ale spíše 
se měnil podle struktury momentálních přebytků, po­
třeby získávání devíz a politických rozhodnutí. Z toho 
je patrné, že otázky dosažení komparativních výhod 
zdaleka nestály v popředí.

Oblast Cech a Moravy byla již v dobách Rakousko- 
Ulierska vývozcem některých typických zemědělsko- 
potravinářských produktů, jako je pivo, slad, chmel, 
sladovnický ječmen, cukr a některé další. Již dlouhou 
dobu však podíl těchto tradičních nosných komodit 
rostlinného původu na celkovém objemu agrárního vý­
vozu klesal a paralelně rostl export mléka a mléčných 
produktů, masa a masných výrobků a živých zvířat, 
přičemž dominovaly především produkty chovu skotu. 
Dynamický růst vývozu živočišných produktů byl o­
všem z řady důvodů nepříliš žádoucí a ekonomicky 
ztrátový.

V posledních letech došlo к pozitivnímu posunu 
к ekonomicky výhodnější struktuře agrárního vývozu 
České republiky, i když s určitými výkyvy v jednotli­
vých letech. Na jedné straně se zvyšoval vývoz export­
ně perspektivních výrobků (slad, chmel, pivo, řepkové 
semeno, řepkový olej, ovocné šťávy, pekařské zboží), 
na straně druhé je tendence к poklesu zastoupení doto­
vaných živočišných produktů.

Pokud jde o výsledky roku 1998, nejdůležitější po­
ložkou českého agrárního exportu zůstalo mléko

a mléčné výrobky (podíl na exportu 14,20 %, saldo 
4 336 mil. Kč). Tento vývoz je ovšem vysoce ztrátový 
a musí být dotován.

Nejdůležitějšími importními komoditami zůstávají 
ovoce a zelenina, jež se na záporném saldu českého 
agrárního zahraničního obchodu podílejí více než polo­
vinou. К výraznému zmírnění pasivní bilance došlo 
v roce 1998 u obilí, a to z -2 856 mil. Kč na -603 mil. 
Kč (tab. VI).

STRUKTURA ZÁPORNÉHO SALDA AGRÁRNÍHO 
ZAHRANIČNÍHO OBCHODU

Typickým rysem vývoje agrárního zahraničního ob­
chodu v dlouhodobém vývoji je jeho záporná bilance, 
která obecně vyplývá z ekonomického charakteru ze­
mě, v období posledních pěti let se však výrazně pro­
hloubila.

Záporné saldo agrárního zahraničního obchodu lze 
hodnotit především z následujících hledisek: 
- celkový objem a jeho vývoj v čase, 
- teritoriální struktura, 
- komoditní struktura včetně podílu dovozu kompeti- 

tivních komodit,
- podíl na celkovém saldu zahraničního obchodu, 
- podíl na HDP.

Z hlediska celkového objemu je zřejmé, že nejvyš- 
ších hodnot dosahovalo záporné saldo agrárního zahra­
ničního obchodu v roce 1996, vývoj dalších dvou let 
však stále ještě nelze považovat za příznivý, i když 
tendence mírného poklesu je zde zřejmá (tab. VII).

V teritoriální struktuře je toto saldo jednoznačně 
nejvýrazněji ovlivňováno obchodem CR s EU, kde 
dlouhodobě převažuje dovoz nad vývozem a jehož bi­
lance je tedy trvale záporná. V průměru let 1994-1998 
představuje obchodní bilance vůči EU 83,7 % celkové­
ho záporného salda zemědělskopotravinářského zahra­
ničního obchodu, v některých letech (1995, 1998) pak 
tvoří více než 90 % jeho objemu.

Pasivní obchodní bilanci CR s EU ovlivňují zejména 
tyto faktory na straně EU: 
- vyšší ekonomická síla,
- vyšší úroveň ochrany trhu a podpory exportu, 
- utlumení poptávky.

Ze strany CR je to pak menší konkurenceschopnost 
našich produktů.

Zhruba dvoutřetinový průměrný podíl zaznamenává 
záporná bilance obchodu s rozvojovými zeměmi, za-

VIL Vývoj záporného salda AZO v období 1994-1998 - Development of agrar foreign trade passive balance in the period 1994-1998

1994 1995 1996 1997 1998 01994-98
Saldo AZO (mil. Kč)1 -11 473 -12 040 -22 116 -20 449 -19 157 -17 047

Index 100 104,94 192,77 178,24 166,97 - :

Pramen - source: ČSÚ

1 agrar foreign trade balance (mill. CK)
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tímco vůči seskupení zemí CEFTA a SNS převažuje 
export nad importem (tab. VIII).

Z hlediska komoditní struktury lze jednotlivé komo­
ditní agregace rozdělit na ty, jejichž saldo je v dlouho­
dobém průměru záporné, tedy u nichž bilančně převa­
žuje import, a na komoditní skupiny se saldem 
kladným, tedy komodity exportní. Jejich struktura je již 
v podstatě stabilizovaná, i když hodnotové objemy 
v jednotlivých letech kolísají.

Je tedy zřejmé, že v průměru let 1994-98, ostatně 
stejně jako v dílčích letech, je celkové záporné saldo 
agrárního zahraničního obchodu tvořeno především do­
vozy ovoce, zeleniny a přípravků z nich, které v sou­
hrnu představují jeho dvě třetiny. Dalšími agregacemi, 
které se na tvorbě záporné bilance významněji podílejí, 
jsou Krmivá, Různé potravinové přípravky, Káva, čaj 
a koření a Kakao a kakaové přípravky, význam ostat­
ních převážně importních komoditních skupin je pak již

VIII. Teritoriální struktura záporného salda AZO (v mil. Kč a v %) - Territorial structure of agrar foreign trade passive balance (mill. CK 
and %)

Období1 Celkem2 EU CEFTA SNS3 R Z4

1994 mil. Kč5 -11 473 -7 957 867 3 425 -6 986

% 100,0 -69,35 7,56 29,85 -60,89

1995 mil. Kč -12 040 -11 727 3 185 4 166 -7 638

% 100,0 -97,40 26,45 34,60 -63,44

1996 mil.Kč -22 116 -18 040 3 289 4 808 -10 210

% 100,0 -81,59 14,87 21,74 -46,17

1997 mil. Kč -20 440 -16 253 2 788 7 279 -11 639

% 100,0 -79,48 13,63 35,60 -56,92

1998 mil. Kč -19 157 -17 378 3 878 6 988 -10 214

% 100,0 -90,71 20,24 36,48 -53,32

01994-1998 mil. Kč. -17 047 -14 268 2 801 5 333 -11 337

% 100,0 -83,70 16,43 31,28 -66,51

Pramen — source: VÜZE, vlastní výpočty — own calculation

1 period, 2total, 3the Union of Independent States, 4developing countries, 5mill. CK

IX. Komoditní agregace se záporným saldem zahraničního obchodu - Commodity aggregates with passive foreign trade balance

CN1 Komoditní agregace Commodity aggregate 0 saldo v období 
1994-1998 (mil.Kč)2

0 podíl na celkovém 
saldu (%)3

02 Maso a droby meat and offal -1 014,6 -6,18

03 Ryby, korýši, měkkýši fish, crabs and molluscs -482,4 -2,98

05 Ostatní živočišné produkty other animal products -516,4 -3,02
06 Živé rostliny a květiny live plants and flower products -884,6 -5,27

07 Zelenina vegetables -2 411,2 -15,58
08 Ovoce, ořechy fruit, nuts -3 865,6 -35,87

09 Káva, čaj, koření coffee, tea, spices -2 333,4 -13,69
10 Obiloviny cereals -743,4 -2,50
13 Rostlinné výrobky a šťávy plant extracts and juices -250,2 -1.55
14 Rostlinné pletací materiály plant weaving materials -58,8 -0,34
15 Živočišné a rostlinné tuky a oleje animal and plant fats and oils -1 234,2 -6,71

16 Přípravky z masa, ryb, korýšů preparations from meat, fish, crabs 
etc. -670,2 -4,14

18 Kakao a kakaové přípravky cocoa and cocoa preparations -989,6 -5,82
19 Přípravky z obilí cereal preparations -411,4 -2,75
20 Přípravky ze zeleniny a ovoce preparations from vegetables and fruit 1 734,6 -10,74
21 Různé potravinářské přípravky different food preparations -3 143,0 -18,99
23 Zbytky a odpady PP, krmivá remains and falls of food industry, 

fodder products
-3 927,6 -22,10

24 Tabák, tabákové výrobky tobacco and tobacco products -1 257,6 -8,83

Pramen — source: VÜZE, vlastní výpočty — own calculation

'chapter of the Customs Tariffs, 2average balance in the period 1994-1998 (mill. CK), 3average share in the total balance (%)
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X. Komoditní agregace s kladným saldem zahraničního obchodu - Commodity aggregates with positive foreign trade balance

CN* Komoditní agregace Commodity aggregate 0 saldo v období 
1994—1998 (mil.Kč)2

0 podíl na celkovém 
saldu (%)3

01 Živá zvířata live animals 1 014,6 6,18
04 Mléko, mléčné výrobky, vejce, med milk and dairy products, eggs, honey 4 256,4 27,24
11 Mlýnské výrobky, slad, škroby mill products, malt, starches 1 353,0 8,62
12 Olejnatá semena a plody oil seeds and fruit 1 436,6 9,62
17 Cukr a cukrovinky sugar and sweets 233,0 1,79
22 Nápoje, lihoviny, ocet drinks, spirits and vinegar 1 531,4 9,78

Pramen - source: VÜZE, vlastní výpočty - own calculation

Explanations see Table IX

XI. Podíl salda agrárního ZO na celkovém saldu ZO ČR (%) - Share of the agrar foreign trade balance in the global foreign trade balance 
of CR (in %)

Období1 1994 1995 1996 1997 1998 0 1994-1998
Podíl salda agrárního obchodu na 
celkovém saldu ZO2 45,17 13,16 13,92 14,68 24,09 22,20

Pramen - source: VÜZE

1 period, 2share of the agrar foreign trade balance in the global foreign trade balance

XII. Podíl záporného salda AZO na vytvořeném HDP — Share of the agrar foreign trade balance in GDP

Položka1 1994 1995 1996 . 1997 1998 0 
1994-1998

Celkový HDP2 mil. Kč t.c.7 1 148 600 1 348 700 1 532 600 1 649 500 1 776 700 1 191 220
HDP zemědělství3 mil. Kč t.c.7 31 987 38 608 41 324 32 248 32 199 35 273
Saldo AZO4 mil. Kč -11 473 -12 040 -22 116 - 20 449 -19 157 -17 047

Podíl salda AZO na celkovém HDP5 % 1,00 0,89 1,44 1,24 1,08 1,43
Podíl salda AZO na HDP zemědělství6 % 35,87 31,19 53,52 63,41 59,50 48,33

‘item, 2total GDP, 3GDP of agriculture, 4agrar foreign trade balance, 5share of agrar foreign trade balance in the total GDP, 6share of agrar 
foreign trade balance in GDP of agriculture

nepříliš podstatný. Zahraničněobchodní bilance obilo­
vin v daném období střídavě kolísá mezi kladnými 
a zápornými hodnotami (tab. IX).

Komoditní agregace uvedené v tab. X představovaly 
v průměru let 1994-1998 nosné komodity českého ag­
rárního exportu, přičemž nejvýznamnější z nich byla 
agregace Mléko a mléčné výrobky, vejce a med, která 
výrazně snižuje zápornou obchodní bilanci, a to v prů­
měru ročně o více než 4 mid. Kč. Zahraničněobchodní 
bilance cukru a cukrovinek v daném období střídavě 
kolísá mezi kladnými a zápornými hodnotami.

Kompetitivní výrobky se v analyzovaném období 
podílely na záporném saldu agrárního obchodu jednou 
čtvrtinou až jednou třetinou se vzestupným trendem 
tohoto podílu.

Podíl záporného salda na celkové obchodní bilanci 
CR byl v letech 1994-1998 v průměru 22 %, s výraz­
nými rozdíly na počátku a konci daného období (tab. 
XI).

Z makroekonomického hlediska je významný rov­
něž podíl záporného salda zahraničněobchodní bilance 
na vytvořeném hrubém domácím produktu, a to jak 
v rámci odvětví, tak zejména v celé národní ekonomice 
(tab. XII).

Je zřejmé, že zejména podíl záporného salda agrár­
ního zahraničního obchodu na hrubém domácím pro­
duktu zemědělství se vyvíjí, zvláště v druhé polovině 
analyzovaného období, výrazně negativně, a to jak 
v důsledku prohlubující se negativní bilance obchod­
ních vztahů, tak také vzhledem ke stagnaci vývoje hru­
bé přidané hodnoty odvětví. Obdobná situace je i ve 
vztahu к celkovému hrubému domácímu produktu CR, 
kde podíl spotřeby zemědělských a potravinářských su­
rovin a produktů „na dluh“, tedy rozdělování nad rámec 
vytvořené finální produkce, není kompenzováno bilan­
cí průmyslových výrobků a služeb.
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ZÁVĚR

Možnosti českého agrárního zahraničního obchodu 
výrazně ovlivňuje vnější prbstředí (stále významný 
protekcionismus ve většině hospodářsky vyspělých ze­
mích, podmínky asociační dohody s EU, dohody 
GATT) i nevyzrálost českého zemědělskopotravinář- 
ského sektoru (dokončení transformace podniků, mo­
dernizace zpracovatelského průmyslu, posílení kvality 
produkce). Mělo by dojít i ke strukturálním změnám, 
neboť nejdůležitější exportní položky (mléko a mléčné 
výrobky) jsou dotovány. Při předpokládaném vstupu do 
EU půjde i o obhájení určitého rozsahu produkce 
a konkurenceschopnost na domácím trhu, a to v situaci, 
kdy se změní náklady na pracovní sílu i cena půdy. 
Zemědělství se nevyhne další restrukturalizaci a odstra­
nění „závaží“ dlouhodobě ztrátových a neperspektiv­
ních podniků, což však přinese tlak na pracovní místa 
v nezemědělských odvětvích a riziko dalšího růstu ne­
zaměstnanosti v některých regionech.

Zároveň je však třeba si uvědomit, že zemědělství 
v ČR nikdy nebude nosným odvětvím ekonomiky. Ze­
mědělství je významně závislé na přírodních podmín­
kách a v tomto smyslu nelze naši republiku srovnávat 
s hlavními producentskými zeměmi základních potra­
vinových komodit (USA, Kanada, Argentina, Austrá­
lie, Nový Zéland apod.). CR neoplývá ani zdroji nerost­
ných surovin. S ohledem na více než stoletou tradici 
výroby i strukturu pracovních sil je zřejmé, že pro CR 
bude klíčový rozvoj průmyslu, a dodejme, že i služeb. 
A právě tímto směrem by se měly orientovat i naše 
hospodářské priority.

To však neznamená, že bychom neměli mít snahu co 
nejefektivněji využít naše obnovitelné zdroje.
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ANALÝZA PLATOBNEJ NESCHOPNOSTI
V POENOHOSPODÁRSTVE NA SLOVENSKU

ANALYSIS OF FINANCIAL INSOLVENCY IN THE SLOVAK REPUBLIC 
AGRICULTURE

Z. Chrastinová

Research Institute for Agricultural and Food Economics, Bratislava, SlovaK Republic

ABSTRACT: Agriculture, as well as the other of national economy, is expressively impacted by financial insolvency. 
Insolvency originates as a consequence of insufficient crating of enterprise own resources, which would be sufficient to cover 
currently the liabilities toward banks and business partners, as well as in consequence of insufficient payments discipline. 
To its persistence, there add also the old credits. For the branch of agriculture, there is characteristic, with regard to the 
long-term losses, the primary financial The insolvency, which impacts most of the enterprises. Solving of financial insolvency 
is a persistent problem of many years and it cannot be dealt with without the active participation of the state, banking sphere 
and agricultural enterprises together with the cooperation of the Ministry of Finances SR and Ministry of Agriculture SR. 
The hitherto implemented measures have solved the insolvency problem only partially. It regarded the reciprocal setting of 
claims and liabilities, harder payment discipline, application of the Act on Bankruptcy.

Key words: insolvency rate, long-term insolvency, claims, obligations, primary and secondary payment disability, old 
bankcredits

ABSTRAKT: Polnohospodárstvo podobné ako ostatně odvetvia národného hospodárstva je výrazné postihnuté platobnou 
neschopnosťou. Platobná neschopnosť vzniká v dosledku nedostatočnej tvorby vlastných zdrojov podnikov, ktoré by stačili 
priebežne uhrádzať závázky voči finančným ústavom a obchodným partnerom ako aj nedostatočnej platobnej disciplíny. К jej 
zotrvávaniu prispievajú aj staré úvěry. Pre odvetvie polnohospodárstva, vzhladom na dlhodobo pretrvávajúcu stratovosť, je 
charakteristická prvotná platobná neschopnosť, v ktorej sa nachádza vačšina podnikov. Riešenie platobnej neschopnosti je 
vleklý dlhoročný problém a nie je ho možné realizovať bez aktivnej účasti štátu, bankovej sféry, polnohospodárskych 
podnikov za súčinnosti Ministerstva financií SR a Ministerstva podohospodárstva SR. Doteraz přijaté opatrenia problém 
platobnej neschopnosti riešili len čiastočne. Išlo o vzájemný zápočet závázkov a pohladávok, sprísnenie platobnej disciplíny, 
aplikácia zákona o konkurze.

Klučové šlová: miera zadlženosti, dlhodobá zadlženosť, pohladávky, závazky, prvotná a druhotná platobná neschopnosť, 
staré bankové úvěry.

ÚVOD

V marci 1999 požiadalo Ministerstvo pódohospo- 
dárstva SR Výskumný ústav ekonomiky polnohospo­
dárstva a potravinárstva o zhodnotenie platobnej ne­
schopnosti v polnohospodárstve. Cielom práce bolo, 
na základe dostupného faktografického materiálu, zdo- 
kumentovať a zmapovat' situáciu v oblasti celkových 
závázkov, závázkov po lehote splatnosti vrátane staré­
ho bloku úverov ako aj pohladávok a pohladávok po 
lehote splatnosti, analyzovat příčinné sůvislosti vzniku 
platobnej neschopnosti a poukázat na možné spósoby 
jej riešenia. К analýze boli použité Statistické údaje 
a informácie z příslušných bánk.

Platobná neschopnosť polnohospodárstva, prvotná 
alebo druhotná je pretrvávajúci jav odvíjajúci sa od 
zásadnějších problémov transformujúcej sa ekonomiky 
SR. Transformácia spojená so spomaleným tokom pe-

ňazí, vysokou úrokovou mierou, nedostatečnou finanč- 
nou disciplínou vyúsťuje do značnej platobnej neschop­
nosti. Přete jej riešenie nemdže prebiehať len na úrovni 
podnikov, ale si vyžiada prijatie a realizáciu komplexu 
systémových opatření zo strany štátu, ministerstiev 
a finančných inštitúcii. Mali by to byť zásahy, ktoré by 
umožnili odblokovat tovarové a finančně toky v polno­
hospodárstve, riešiť starý blok úverov, oživit stagnáciu 
odbytu polnohospodárskej produkcie a sprístupniť dnes 
už takmer nedobytné pohladávky polnohospodárskych 
podnikov v spracovatelských podnikoch.

VÝVOJ POHLADÁVOK A ZÁVÁZKOV A ICH 
VPLYV NA PLATOBNÜ NESCHOPNOSŤ

Odvetvie slovenského polnohospodárstva po roku 
1989 zaznamenalo výrazné změny. Radikálně zníženie
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dotácií, roztvorenie cenových nožníc medzi vstupmi do 
poínohospodárstva a polnohospodárskymi výrobkami, 
reštrikcie vo finančno-úverovej politike, ústup od šlá- 
tom zabezpečeného odbytu poínohospodárskej výroby, 
odbúranie efektívnych nepofnohospodárskych výrob, 
ako aj prijatie blokačných opatření na odpredaj nepo­
třebného majetku výrazné přispělo к stratovosti tohto 
odvetvia. To spósobilo nedostatek finančných zdrojov, 
zadržiavanie finančných tokov a tým platobnú ne­
schopnost váčšiny pofnohospodárskych subjektov s ná­
sledným obmedzením investovania, nútenú až neracio- 
nálnu úsporu výrobných vstupov, odkladanie splátok 
daní a úverov a vysokú zadlženosť. Nedostatok finanč­
ných prostriedkov, čiže stav insolventnosti podnikov 
a tým platobnej neschopnosti, zapříčiňuje aj pomalý 
a trvale oneskorený odbyt realizácie speňažovania vy- 
robenej produkcie, prejavujúci sa v kumulovaní zásob 
a čiastočne aj v ich postupnom znehodnocovaní.

Napriek róznym pozitívnym opatreniam zo strany 
MP SR (dohody s bankami, skladiskové a tovarové zá- 
ložné listy, odklady splátok, prísrub NBS na zvýšený 
zmenkový rámec), nadalej přetrvává platobná neschop­
nost a vysoká zadlženosť pofnohospodárskych podni­
kov, vyůsťujúca do neuhrádzania závázkov v termínoch 
splatnosti. Jedná sa o závazky:
- z obchodného styku v dodávatefsko-odberatefských 

vzťahoch,
- voči finančným inštitúciám (bankám, poisťovniam, 

daňovým úradom).
Celková platobná neschopnost potnohospodárskych 

podnikov (vyčíslená z objemu celkových závazkov 
a pohfadávok) sa po roku 1990 zhoršovala a v roku 
1998 dosiahla 17,9 mid. Sk, z toho 16,3 mid. Sk před­
stavovala prvotná platobná neschopnost v ktorej sa na- 
chádzalo 77,24 % podnikov. Rozhodujúca z hfadiska 
solventnosti podnikov a rizika platieb je platobná ne­
schopnost vyplývajúca zo závazkov po lehote splatnos­
ti a pohtadávok po lehote splatnosti, ktorá dosiahla

v roku 1998 objem 5,9 mid. Sk a oproti roku 1997 
poklesla o 20,33 %. Touto platobnou neschopnosťou 
bolo postihnuté takmer 94,28 % podnikov, a len 
5,72 % podnikov dosiahlo stav bilančnej vyrovnanosti 
závazkov a pohtadávok po lehote splatnosti (tab. I).

V roku 1998 celkové závazky potnohospodárskych 
podnikov dosiahli 27 mid. Sk a boli 2,2-krát vyššie ako 
pohtadávky s objemem 12,2 mid. Sk. Priemerná doba 
úhrady závazkov potnohospodárskych podnikov po ro­
ku 1992 dosahovala viac ako 9 mesiacov (304 dní) 
a doba inkasa pohtadávok viac ako 3 mesiace (115 
dní). Pozitivny bol aj ked mierny pokles závazkov po 
roku 1994. Tieto sa v rokoch 1996, 1997 stabilizovali 
a v roku 1998 výrazné poklesli, čo bolo spósobené čias- 
točným znížením, resp. stagnáciou úverov z komer- 
čných bánk do potnohospodárskych podnikov. Okrem 
toho pokles závazkov ovplyvnilo aj zrýchlenie realizá­
cie ustanovení zákona 264/1995 Z.z., ktorým bol nove­
lizovaný zákon 42/1992 Zb. o transformácii družstiev. 
Týmto zákonom sa upravilo vysporiadanie majetko­
vých podielov oprávněných osob formou vydávania 
družstevných podielnických listov ako majetkových 
cenných papierov, ktoré sa evidujú v Středisku cen­
ných papierov SR a účtovne sú súčasťou kapitálových 
fondov a tým vlastného imania potnohospodárskych 
podnikov. Od účinnosti zákona 264/1999 Z.z., t.j. od 
1. januára 1996, majú oprávněné osoby právny nárok 
na podielnické listy ako cenné papiere, ktoré im druž­
stvo málo vydať do 30. júna 1996 a to v nominálnej 
hodnotě majetkových podielov z transformácie. Casť 
družstiev má už vo vlastnom imaní kapitálový fond 
podielnických účastín, ktoré mali predtým evidované 
v závázkoch.

Platobná neschopnost je však problém nielen odvět­
vový ale národohospodářsky, ktorý sa rieši už viacej 
rokov. V roku 1994 to boli celoslovenské zápočtové 
kolá (firma Fyzako), kde vzájomným zápočtom pohta­
dávok a závazkov podnikov sa platobná neschopnost

I. Platobná neschopnost podnikov poínohospodárskej prvovýroby v mil. Sk a podiel v % - Payment disability of the agricultural primary 
production enterprisses in million Sk and share in per cent

Ukazovatef1 1997 1998 Index2

Platobná neschopnosť z celkových závazkov a pohfadávok3 19 693 17 891 90,85
- prvotná platobná neschopnost4 18 145 16 344 90,07
- podiel podnikov v prvotnej platobnej neschopnosti5 79,60 77,24 -
- druhotná platobná neschopnost6 1 548 1 547 99,94
- podiel podnikov v druhotnej platobnej neschopnosti7 20,40 22,67 -
Platobná neschopnosť zo závázkov a pohfadávok po lehote splatnosti8 7 372 5 873 79,67
- prvotná platobná neschopnost4 5 384 4 051 75,24
- podiel podnikov v prvotnej platobnej neschopnosti5 53,57 51,30 -
- druhotná platobná neschopnost6 1 988 1 822 91,65
- podiel podnikov v druhotnej platobnej neschopnosti7 40,71 41,30 -

Prameň - source: SÚ SR, Statistický výkaz РоГ РЗ-04

’feature, 2index, 3payment disability from total obligations and claims, 4primary payment disability, 5share of enterprise sin primary payment 
disability, secondary payment disability, 7 share of enterprises in secondary payment disability, 8payment disability from obligations and 
claims after of schedule expiration
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len čiastočne eliminovala. Od tohto systému sa ustúpilo 
už v roku 1995, vzhladom na jeho značnú adminis­
trativou náročnost a neefektivnost Riešenie v dalších 
rokoch bolo zamerané na sprisnenie platobnej disciplí­
ny (účtovanie poplatkov z omeškania, osobné rokova- 
nia s najváčšími dlžníkmi, súdne vymáhanie pohfadá- 
vok), ale ani toto výraznejšie nepomohlo к deblokácii 
finančných tokov.

Ani zákon o pofnohospodárstve č. 240/1998 Z.z., 
ktorý ukládá 14 dennú lehotu splatnosti závázkov v ob­
chodných vzťahoch medzi prvovýrobou a spracovatef- 
mi, túto situáciu nerieši, pretože neuzatvára celý okruh 
koloběhu platieb, čím nepostihuje obchodná sféru. Vo 
váčšine prípadov ani samotní polnohospodári neuplat- 
ňujú túto zákonnú formu vymáhania pohfadávok, pre­
tože sú závislí na odberateloch. Finančně problémy 
a finančná nedisciplinovanosť v obchodných vzťahoch 
prehlbila finančnú krizu podnikov.

Aj keď je pre pofnohospodárske podniky charak­
teristická prvotná platobná neschopnost, pofnohospo- 
dári sa nachádzajú často aj v druhotnej platobnej ne­
schopnosti tým, že za svoje produkty nedostanu včas 
úhrady. Hodnota pohfadávok mala od roku 1990 kolí- 
sajúcu tendenciu a v rokoch 1997 a 1998 ich objem 
stagnoval na úrovni 12,2 mid. Sk len s mierne klesajú- 
cim medziročným trendom. Z celkových pohladávok 
představovali pohfadávky po lehote splatnosti 6,6 mid. 
Sk. Rozhodujúcu část z nich tvořili pohfadávky po le­
hote splatnosti voči spracovatefom - potravinářským 
podnikom (mliekárom 0,9 mid. Sk, mäsiarom 0,5 mid. 
Sk, cukrovarem 0,4 mid. Sk, mlynárom 0,2 mid. Sk, 
hydinárom 0,4 mid. Sk atď.) - tab. II.

Vyrovnanie pohladávok polnohospodárov voči spra- 
covatefskému priemyslu bolo možné realizovat kapitá­
lovým přepojením, čo mohlo ovplyvniť postavenie 
spracovatelov vo vlastníckej štruktúre a umožnit tak 
vyššiu tvorbu pridanej hodnoty z agropotravinárstva 
a súčasne obojstranne diverzifikovat riziká. Kapitálové 
prepojenie pofnohospodárskej prvovýroby a potravi­
nářského priemyslu v súčasnosti je len ojedinělé a zá­
měr, rezervovat akcie podnikov mäsopriemyslu, ml lé­
kárenských a vinárskych ako aj podnikov pofnonákupov 
a podporenie účasti prvovýroby na zhodnocovaní svojej 
produkcie sa naplnil len v malej miere. Kedže kapitálové 
prepojenie spočívá vo vzájomnej dohodě oboch zúčastně­
ných stráň tak pofnohospodárskych prvovýrobcov, ako aj

podnikov spracovatefského priemyslu, zo strany spra- 
covatefov nebol záujem kapitálovo sa podiefať na pod­
nikaní s finančně slabším partnerem pofnohospodár- 
skej prvovýroby. Keďže v súčasnosti sú niektoré 
podniky ako pofnonákupy, resp. podniky spracovatef- 
ského priemyslu, v ktorých mali polnohospodári po- 
hladávky, v konkurzech, vymožitefnosť pohfadávok sa 
ukazuje nereálná. Za vážný nedostatek možno považo­
vat nekompletně hospodářské zmluvy medzi prvový- 
robeami a spracovatefmi, kde často chýbajú ceny a tým 
bilancia stavu závázkov je problematická.

Taktiež zákon o konkurze a vyrovnaní nepriniesol 
požadovaný efekt z hfadiska eliminácie závazkového 
zaťaženia, vzhladom na množstvo obmedzujúcich opat­
ření, z ktorých najkontroverznejší bol inštitút dohado- 
vania (čo málo umožnit dlžníkovi vyriešiť jeho úpadok 
a veritefom uspokojenie pohfadávok). Zákon sa plošné 
nerealizoval, vzhfadom na možné sociálně problémy, 
čo spósobilo čiastočnú konzerváciu úpadkových pofno- 
hospodárskych podnikov. Tento stav viedol к tomu, že 
zadlženosť niektorých podnikov bola vyššia ako ich 
majetek, čo do značnej miery paralyzovalo konkurzně 
konanie. Od februára 1998 nadobudla účinnost novela 
zákona o konkurze a vyrovnaní (č. 12/1998 Z.z.), od 
ktorej sa očakávalo riešiť tieto problémy. Vypustil sa 
neúčinný inštitút dohadovania a váčší význam sa pripí- 
sal aj exekúcii. Významnou změnou sfunkčnenia záko­
na o konkurze a vyrovnaní bola povinnost dlžníka po­
dat návrh na vyhlásenie konkurzu alebo vyrovnania ak 
bol 60 dní nepřetržíte v predlžení. Toto sa však nevzta­
hovalo na dlžníka hospodáriaceho na pofnohospodár- 
skej alebo lesnej pode a to v čase od 1. apríla do 30. 
septembra kalendárneho roka.

Riešenie prostredníctvom konkurzov s následnými 
exekúciami sa ukázalo ako nie najvhodnejšie. Aj ked 
tieto nástroje patria к trhovo konformným zlyhávajú, 
pretože pofnohospodárske podniky sú zatažené vyso­
kou dedičnosťou starých dlhov. V konečnom dosledku 
celý vývoj záleží na konkrétnej situácii bankrotujúceho 
podniku, teda na výške jeho konkurznej podstaty, 
hmotného majetku ako aj časového speňaženia tohto 
majetku. Nízká likvidita konkurznej podstaty exekvo- 
vaného majetku ukazuje, že konkurz a exekúcie nemajú 
ozdravný charakter, ale vedú len к dalšej deštrukcii. 
Casto dochádza к situáciám, ked sa predmetom exekú­
cii, napriek tomu, že to zákon o pofnohospodárstve vy-

II. Vývoj pohfadávok a závázkov za pofnohospodársku prvovýrobu v mid. Sk — Development of claims and obligations in agricultural 
production in billion SK

Roky1 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998

Pohfadávky2 9,6 11.9 11,5 10,1 11,4 12,6 12,2
- pohfadávky po lehote splatnosti3 5,7 6,3 6,2 6,1 6,2 6,7 6,6

Závazky4 33,4 34,1 35,4 27,3 29,7 29,2 27,0
- závázky po lehote splatnosti5 10,6 11,9 11,9 10,5 10,2 10,1 8,8

Ргатей - source: SÜ SR, Statistický výkaz Pof РЗ-04

years, 2 claims, 3claims after of schedule expiration, 4 obligations 5 obligations after of schedule expiration
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lučuje, stávajú rozhodujúce výrobně prostriedky (stro­
je, zvieratá, krmivá atď.), bez ktorých nie je možné 
realizovat' další výrobný proces v poínohospodárskych 
podnikoch.

К 31. 12. 1998 bolo v konkurze 49 a v likvidácii 88 
podnikov. Konkurz nebol ukončený ani v jednom pří­
pade, likvidácia bola ukončená v 21 podnikoch. Tento 
proces je však dlhodobejší a problematické je aj plne- 
nie závazkov voči Fondu národného majetku (FNM) 
tých subjektov, ktoré sprivatizovali štátne majetky. Za 
rok 1998 Fond národného majetku poukázal len 50 % 
podielu z výnosu privatizácie, t.j. 324 mil. Sk pre Stát- 
ny podporný fond pódohospodárstva a potravinárstva.

Starý blok úverov

Na nepriaznivej finančnej situácii polnohospodár- 
skych podnikov, okrem oneskorenej realizácii produk- 
cie a tým spomalených finančných tokov, sa podieTa aj 
starý blok úverov, kde nákladové úroky na jeho udržia- 
vanie sú rozhodujúcou položkou finančných nákladov. 
Starý blok úverov s objemom cca 6,3 mid. Sk (vrátane 
nesplatených úrokov), tvoria (tab. Ill):
- úvěry na trvale obracajúce sa zásoby (TOZ), čiže 

úvěry do prevádzky, poskytnuté komerčnými banka­
mi polnohospodárskym subjektem do roku 1990, 

- úvěry na investície, poskytnuté do roku 1992.
Starý blok úverov je spravovaný Konsolidačnou 

bankou (KBB) za 13% úrokovú mieru a Všeobecnou 
úvěrovou bankou (VÜB) v priemere za 14,7% úrokovú 
mieru (do roku 1997).

Konsolidačná banka Bratislava vznikla к 1. 1. 1993 
z bývalej Konsolidačně) banky Praha (KBP) a to v sú- 
vislosti s rozdělením československej federácie. Táto 
banka nie je typickou komerčnou bankou úverujúcou 
prevádzkové a investičně potřeby pofnohospodárov. Jej 
hlavným zameraním je zabezpečovanie splácania po- 
hladávok z dlhodobých úverov na trvalo sa obracajúce 
zásoby. Ide o úvěry, ktoré banka převzala od KBP za 
podnikatelské subjekty v polnohospodárstve, potravi- 
nárstve a lesníctve. Povodně tieto úvěry boli poskytnu­
té před rokom 1989 komerčnými bankami na krytie 
zásob výrobných, družstevných a obchodných organi- 
zácii. Pre splácanie týchto úverov bol dohodnutý jed­
notný režim. Úvěry mali dlžníci splácať v priebehu

osmich rokov (1992-1999) pravidelnými polročnými 
splátkami vo výške 1/16 z póvodnej istiny. Taktiež bo­
la stanovená jednotná úroková miera vo výške 13 %, 
pričom splácanie úrokov bolo stanovené štvrťročne 
a splátky úverov polročne.

Napriek celkovému poklesu istiny úverov v KBB, 
celkový dlh sa neznížil a za pofnohospodárstvo sa zvý­
šil z povodných 3 933 mil. Sk v roku 1992 na 4 092 
mil. Sk v roku 1998, čo bolo sposobené nárastom ne­
splácaných úrokov. Nedoplatky na úrokoch představo­
vali za pofnohospodárstvo 1 454 mil. Sk, čo znamená, 
že značná část podnikov neubrádzala polročné splátky 
úverov ani štrvtročné splátky úrokov, čím nárast nedo- 
platkov na úrokoch převýšil znižovanie istiny.

V súčasnosti je značné problematická celková evi- 
dencia starých úverov, najmä tých, ktoré sa nachádzajú 
mimo KBB, pretože niektoré komerčně banky, predov- 
šetkým VÚB v posledných rokoch vystavili nové úvě­
rové zmluvy na staré úvěry, pričom upravili aj úrokové 
miery. Vzhfadom na absenciu údajov o výške starého 
bloku úverov zo Všeobecnej úverovej banky ich stav 
sa expertízne odhadol na cca 2,3 mid. Sk. Vychádzalo 
sa přitom z ich výšky, aká bola dosiahnutá v roku 
1996, t.j. 2 396 mil. Sk, kedy VÜB poskytla údaje. Do 
úvahy sa bralo aj čiastočné splatenie úverov.

Zaťaženie podnikov starým blokom úverov je znač­
né regionálně diferencované. Novovzniknuté pofnohos- 
podárske subjekty (obchodné spoločnosti), do ktorých 
vo vačšine prípadov staré závázky neprechádzali, nie 
sú ním zatažené. Splácanie starého bloku úverov je po­
malé a priamo závislé na tvorbě vlastných podnikových 
zdrojov. Na základe ekonomicko-finančnej situácie do- 
siahnutej v roku 1998, kedy 58,75 % podnikov bolo 
stratových, možno předpokládat, že ani v roku 1999 sa 
nevytvořili předpoklady na splácanie starých úverov. 
Ani ziskovým podnikem sa nepodařilo doteraz splatit 
tieto úvěry. Samozřejmé sú podniky, ktoré sa s týmito 
úvermi dávnejšie vyrovnali a splatili ich na úkor dal- 
šieho vlastného rozvoja. Právě tieto podniky majú vý­
hrady к případným odpisom úverov.

Objem starého bloku úverov sa výrazné medziročne 
nemení a pofnohospodárske podniky sú zatažené kaž- 
doročnými úrokami na jeho udržiavanie vo výške cca 
680 mil. Sk. To len potvrdzuje, že v niektorých podni­
koch je jeho povodná výška sice nižšia ako nesplatené

III. Starý blok úverov podlá bánk a účelu úverovania v polnohospodárstve v mil. Sk - Old credits by banks and crediting aims in agriculture 
in million SK

Staré úvěry na1 VÜB"2
Konsolidačná banka3 Spolu banky7

úvěry5 úroky6 úvěry7 úroky8 spolu9
TOZ10 1 156 2 638 1 454 3 794 1 454 5 248
Investície11 1 035 - - 1 035 - 1 035
Spolu12 2 291 2 638 1 454 4 829 1 454 6 283

Prameň - source: VÜB - odhad, KBB - istina 4- nedoplatky na úrokoch

’old credits, 2Universal Credit Bank, Consolidating Bank, 4 banks in totals, Credits, interest, Credits, 8interest, 9total, 10permanent reverse 
supplies, 11 investments, 12total
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úroky, ale celkový dlh nesplácáním úrokov a splátek 
úverov narástol. Ďalším problémem bolo aj postupné 
zvyšovanie úrokových sadzieb u tejto skupiny úverov 
a to z póvodných 3 %, neskör 6 % a dnes až na 20-25 %. 
Starý blok úverov zvyšuje celkovú zadlženosť podni- 
kov, která je jedným z kritérií při posudzovaní ekono- 
mickej bonity poínohospodárskych podnikov zo strany 
bánk při rozhodovaní o poskytnuti úverov.

Zmiernenie nákladov na starý blok úverov sa reali­
zovalo od roku 1995 čiastočnou úhradou úrokov (boni- 
fikáciou), poskytnutou v rámci dotácii. Tento objem 
mal postupné klesajúcu tendenciu a v roku 1998 dosia- 
hol 29,7 mil. Sk, čo bolo o 86,31 % menej ako v roku 
1995, kedy představoval 217 mil. Sk. Jedným z příčin 
poklesu bolo, že v súčasnosti sa bonifikujú vačšinou 
len úvěry v KBB a bonifikácia bola viazaná len na 
splatené úvěry a keďže sa nesplácali, nemohla sa reali­
zoval úhrada.

Vzhladom na nedostatečné bankové a štátne zdroje 
sa doteraz nepodařilo realizovat povodně plánovaný zá­
měr a to čiastočne oddlžiť poTnohospodárske podniky 
od starých úverov, tak ako to bolo navrhnuté v Zelenej 
správě za rok 1997, s použitím vytvořených opravných 
položiek a rezerv komerčných bánk (2 mid. Sk) a přís­
pěvku štátneho rozpočtu (1 mid. Sk).

Starý blok úverov mal byť riešený aj v rámci zákona 
o revitalizácii, který parlament zrušil. Tento zákon bol 
aplikovaný, vzhladom na obmedzené zdroje len na vy­
brané podniky a nie plošné, čo znamenalo, že revitali- 
zácia sa stala výběrovým procesom a tým nezodpove- 
dala pravidlám vytvárania rovnakého trhového 
prostredia pre všetkých zúčastněných.

NÁMĚTY NA RIEŠENIE PLATOBNEJ 
NESCHOPNOSTI

Finančná revitalizácia podnikov a tým aj riešenie 
platobnej neschopnosti je vleklý dlhoročný problém, 
ktorý nie je možné realizovat bez aktívnej účasti štátu, 
bankovej sféry, poínohospodárskych podnikov za sú- 
činnosti MF SR a MP SR. Mohlo by sa jednat o násle­
dovně riešenia:
1. Zo strany štátu:
■ krátkodobými opatreniami zameranými na:

- sprísnenie platobnej disciplíny, vytvořením inšti- 
tucionálnych predpokladov pře vymáhanie pohla- 
dávok

■ strednodobými a dlhodobými opatreniami zamera­
nými na:
- novelizovanie zákona o konkurze a vyrovnaní, 

ako aj exekučného zákona, aby neposobil likvi­
dačně pře podniky, ktoré majú pri čiastočnej po­
moci zo strany štátu (dotácie) nádej na ďalšiu e- 
xistenciu,

- uznáním opravných položiek bank (pohladávky 
na úvěry zo starého bloku) ako odpočitatelných 
pre vyčíslenie daňového základu.

- poskytnutie fmančných prostriedkov zo ŠR ko- 
merčným bankám na oddlženie polnohospodár- 
skych podnikov,

- poskytnutie štátnych záruk na bankové úvěry za 
účelom sprístupnenia fmančných prostriedkov do 
podnikovej sféry,

- vytvorenie verejnoprávnej inštitúcie, napr. cen- 
trálneho ,fondu obnovy“, ktorý by mohol pro- 
stredníctvom vládou garantovaných dlhopisov 
vytvořit nástroje finančnej reštrukturalizácie.

2. V rámci odvetvia pošnohospodárstva:
- odkúpením pohladávok prvovýroby voči spraco- 

vatelom,
- kapitalizáciou pohladávok polnohospodárskej vý­

roby voči potravinářským podnikom,
- stabilizováním zmluvných vzťahov (prvovýroba - 

spracovatel - predajca),
- ochranou a monitoringom domácebo trhu (zame- 

dzenie vysokého importu produktov, na výrobu 
ktorých máme vhodné podmienky),

- vybudováním exportných sieti s prepojenosťou na 
prvovýrobu,

- vyprofilováním spoločenskej objednávky na pol- 
nohospodárske produkty (krátkodobá, střednědo­
bá, dlhodobá) a tým odstránením živelného neplá­
novaného výrobného procesu.

3. V rámci bankovej sústavy:
- na (archu opravných položiek a rezerv věřitel­

ských bánk vykonat jednorázové oddlženie pol- 
nohospodárskych podnikov od starého bloku úve­
rov,

- realizováním osobitných dohöd o změnách úvěro­
vého režimu pre odvetvie polnohospodárstva,

- umořením starého bloku úverov v bankách na ur­
čité obdobie konsolidácie 10-15 rokov,

- centralizováním starých úverov z komerčných 
bánk do KBB (za primerane udržiavacie úroky 
a s odkladom ich splatnosti na 5 rokov),

- odpísaním starých úverov za súčinnosti FNM při­
padne Slovenského pozemkového fondu.

4. Na úrovni podnikov:
- zvýšením úrovně uzatvárania hospodářských 

zmlúv v obchodných vzťahoch na speňažovanie 
polnohospodárskej produkcie,

- skvalitnením finančného riadenia polnohospodár- 
skych podnikov.

ZÁVĚR

Nedostatok hotovostných fmančných prostriedkov 
podnikovej sféry spósobujúci platobnú neschopnost je 
pretrvávajúcim problémom, ktorý sa dotýká nielen pol­
nohospodárstva, ale celého národného hospodárstva. 
Prvotná a druhotná platobná neschopnost je faktor ov- 
plyvňujúci životaschopnost a další rozvoj polnohospo- 
dárskych podnikov, pretože v súčasných podmienkach 
je změna kapitálovej štruktúry týchto podnikov dosiah- 
nutelná skór změnou štruktúry vlastného ako cudzieho
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kapitálu, ale bez zdravého podnikatelského prostredia, 
Lj. okrem iného aj dostatočnej ponuky úverov pri pa- 
ralelnom poklese úrokových sadzieb, je prosperita pod­
nikov nepředstavitelná. Neriešenie platobnej neschop­
nosti v dosledku starého bloku úverov ako aj 
nedostatok nových úverov by mohlo sposobiť fázu 
stagnácie podnikov. Z tohto aspektu je preto doležitá 
najprv celková reštrukturalizácia hospodárstva a podiel 
polnohospodárstva na nej.

Možno očakávať, že v budúcnosti bude platobná ne­
schopnost polnohospodárstva riešená v rámci reštruk- 
turalizácie vybraných bánk a podnikového sektora, kde 
sa počítá s vytvořením predpokladov pre finančnú re- 
štrukturalizáciu insolventných podnikov cez trhovo 
konformný mechanizmus bankrotov. Doterajšia podoba 
zákona o konkurze a vyrovnaní zahfňa len inštitút kon­
kurzu, ktorý vedie к rozvrhovému konaniu, rozpredaju 
aktív a následnej likvidácii podnikov. Preto pri existu- 
júcom rozsahu platobnej neschopnosti a nízkej likviditě 
polnohospodárskych podnikov je potřebné posilnit me­
chanizmus bankrotu tak, aby preferoval konkurzně ko- 
nanie před exekúciami a v rámci konkurzného konania 
vytvořil popři speňažovania aktív priestor aj pre finanč­
nú reštrukturalizáciu pasív. Súčasne je potřebné, aby 
mechanizmus aktivizoval veritelov, najma banky a štát- 
ne organizácie a motivoval ich iniciovat konkurzně ko­

náme. Okrem toho к riešeniu platobnej neschopnosti 
napomožu aj ďalšie očakávané legislativně změny, tý- 
kajúce sa finančnej disciplíny a to v celom retazci obcho- 
dovania prvovýrobcov, spracovatelov a obchodníkov.
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VÝVOJ ZBEROVYCH PLÖCH AGREGOVANÝCH SKUPIN 
PLODÍN NA ORNEJ PODE ZA OSTATNÝCH 30 ROKOV NA 
SVETE1

1 Ide o porovnanie obdobia 1995-1997 s obdobím 1961-1965
2 Pri výpočte hodnoty produkcie bol použitý cenový aparát, ktorý používá FAO. Ide o tzv. medzinárodné (světové) priemerné producentské ceny 

za 1 tonu příslušného výrobku.

EVOLUTION OF THE HARVESTED AREAS OF AGGREGATED
GROUPS OF CROPS ON ARABLE LAND DURING LAST 30 YEARS
OVER THE WORLD

P. Jurášek

University of Economics, Bratislava, Slovak Republic

ABSTRACT: In the presented paper, we have focused on the analysis of changes in harvested areas of crops cultivated on 
the arable land in the world during the last 30 years. In the frame of this relatively long time horizon, rather expressive 
changes in the absolute extent of the harvested areas as well and their share in the total extent of arable land over the world 
have been realised. We have analysed 8 aggregated groups of crops. In the case of 5 groups, the harvested areas increased, 
in the case of 3 groups, the harvested areas decreased. Further, we have analysed in the paper adequately the changes and 
causes of changes in the respective areas during last 30 years. The respective changes are not accidental ones. They represent 
expression of the entire scale of characteristics of single crops and aggregated groups of crops, economical and social 
circumstances and conditions in the world.

Key words: harvested areas of aggregated groups of crops and single crops, changes during the last 30 years, world

ABSTRAKT: V příspěvku sme sa zametali na analýzu zmien zberových plöch plodin pěstovaných na ornej pode počas 
ostatných 30 rokov na svete. V rámci tohoto relativné dlhého časového horizontu sa uskutečnili poměrně výrazné změny 
v absolútnom rozsahu zberových ploch a ich podielu na celkovom rozsahu ornej pody na svete. Analyzovali sme 8 agrego­
vaných skupin plodin. V pripade 5 skupin zberové plochy vzrástli, v pripade 3 skupin poklesli. V příspěvku sme primerane 
analyzovali změny a příčiny zmien příslušných ploch počas posledných 30 rokov. Příslušné změny nie sú dajakou historickou 
náhodilosťou. Sú ony výrazom rozsiahlej škály vlastností jednotlivých plodin a agregovaných skupin plodin, ekonomických 
a sociálnych okolností a podmienok na svete.

Klučové šlová: zberové plochy, agregované skupiny plodin, jednotlivé plodiny, změny za posledných 30 rokov, svět

ÚVOD

Spósob a intenzita využitia polnohospodárskej pódy 
v jednotlivých krajinách, makrooblastiach a na svete 
ako celku - v dlhšom časovom horizonte - je význam­
ným ukazovatelom smerovania к takej či onakej úrovni 
a intenzitě polnohospodárskej výroby.

Pohyby - posuny vo využívaní štyroch základných 
zložiek polnohospodárskej pody (orná podá, intenzívně 
kultúry, lúky, pasienky) sú svedectvom úsilia světové­
ho rolnictva a vóbec celého ludstva smerujúceho к za- 
bezpečeniu výživy obyvatelstva světa a uspokojenia 
dalších nevýrobných či výrobných potrieb společnosti.

V rámci polnohospodárskej pódy a hodnoty rastlin- 
nej výroby je najdóležitejšou kultúrou orná podá. Jej 
podiel na celkovej rozlohe polnohospodárskej pody je 
sice len okolo 28 %, avšak jej príspevok na hruběj 
rastlinnej produkcii světa je takmer 74 %. Táto hrubá 
rastlinná produkcia z ornej pódy představuje sumu až 
okolo 701 miliárd USD2.

Kvóli zaujímavosti uvádzame, že celková hodnota 
hruběj polnohospodárskej produkcie (HRP + HŽP) na 
svete činí okolo 1 502 miliárd USD. Takže aj na HPP 
světa je podiel HRP z ornej pódy naozaj pozoruhodný 
- až takmer 47 %. Podotýkáme ešte, že HRP z ornej 
pódy na 1 ha je 507 USD. To je sice asi 3x menej ako 
HRP z 1 ha intenzívnych kultúr - 1 545 USD, avšak
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I. Vývoj zberových plóch agregovaných skupin plodin na ornej póde . Celosvětové časové metamorfózy - Development of the harvested 
areas of aggregated groups of crops on arable land . World time metamorphoses

Poradie**1 Agregovaná skupina2
Obdobie3 Index

1995-1997
1961-1965

1961-1965 1995-1997
plocha (tis. ha)5 podiel (%)6 plocha (tis. ha)5 podiel W6

1. Zrnoviny7 676 607 51,1 704 385 51,0 104

2. Hroznaté plodiny8 49 820 3,8 49 478 3,6 99

3. Strukoviny9 68 274 5,2 71 955 5,2 105
4. Olejnaté plodiny10 107 194 8,1 179 521 13,0 167

5. Technické plodiny11 43 517 3,3 42 437 3,1 98
6. Cukrová řepa a cukrová trstina12 17 111 1,3 26 962 1,9 158

7. Zelenina13 22 764 1,7 32 170 2,3 141

Agregované skupiny 1.-7. spolu14 985 287 74,5 1 106 908 80,1 112
8. Ostatné plochy"***15 337 720 25,5 275 009 19,9 81

Orná podá spolu16 1 322 999 100,0 1 381 917 100,0 104

* Vypočítané na základe prameňov: Production Yearbook 1965 a 1997
** poradie podia FAO International Classification - sequence according to the “FAO International Classification“
***ostatné plodiny, úhor, prieloh, dočasné luky atď. - other crops, fallow, temporary meadows etc.

1 period, Aggregated group, 'sequence, 4index, 'area in ths hectares, 'share in %, 7grains, 8rool crops, 'legumes, 10oil plants, "technical 
plants, 12sugar beet and sugar cane, ''vegetables, 'Aggregated groups 1-7 together, "other areas, 'arable land together

3,2x viac ako u lák, kde HRP z 1 ha je iba 159 USD, 
a výrazné, až 23x viac ako v případe najextenzívnejšej 
kultury - pasienkov, kde intenzita výroby činí iba 22 USD.

Výsledná intenzita výroby na 1 ha polnohospodár- 
skej pódy je 194 USD, takže je 2,6x nižšia ako v pří­
pade ornej pódy.

Tieto syntetické aj analytické ukazovatele sú dosť 
přesvědčivým dókazom o tom, že si třeba pozorné vší­
mat’ najma sposob a intenzitu využitia ornej pódy, ako 
najdóležitejšej polnohospodárskej kultury.

Časové obdobie, za ktoré budeme sledovať pohyb 
ploch kultúrnych rastlín na ornej póde, bude výše 30 
rokov. Je to už poměrně výrazný časový horizont, pod­
lá ktorého móžeme robiť isté závěry.

Plocha ornej pódy sa zvýšila za ostatných 30 rokov 
na svete z 1 322 999 tis. ha na 1 381 917 tis. ha, 
absolútne sa teda zvýšila o 58 918 tis. ha. Index rastu 
je velmi malý -104, avšak predsa len rozloha ornej 
pódy světa sa neznížila, ale zvýšila. Toto zvýšenie - 
aby mal čitatel lepšiu představu - činí asi toTko ako 
výměra ornej pódy Francúzska, Nemecka, Spanielska 
a Talianska dohromady.

Výměra ornej pódy v přepočte na 1 obyvatela sa 
však za toto obdobie znížila z 0,416 ha na 0,240 ha, čo 
představuje - takto v pomeroch Európy - jednu slušná 
rodinná záhradu. V podmienkach jednotlivých makro- 
oblastí sá tieto veličiny buď vyššie (Oceánia 1 919 ha) 
alebo nižšie (Azia 0,142 ha). Ešte vyššie sá tieto roz- 
diely, ak porovnáme jednotlivé krajiny světa.

Je to priamo alarmujácc zníženie výměry ornej pódy 
na 1 obyvatela na svete za ostatných 30 rokov.

Isté je, že sa za toto obdobie zvýšila ekonomická 
árodnosť pódy v podobě rastu intenzity rastlinnej výro­
by, připadne tiež přelo, že sa změnila štruktára využitia

ornej pódy smerom к výkonnějším plodinám, či skupi­
nám plodin. Najvýraznejšie sa to prejavilo poklesem 
plóch agregovanej skupiny „Ostatné plochy“, kde sa 
v róznych makrooblastiach či krajinách - v niektorých 
viac, v niektorých menej - „cudné“ skrývajá plochy 
róznych typov áhorov, prielohov, dočasných lák, do­
časných pasienkov atď. V rámci tejto agregovanej sku­
piny je najintenzívnejšia kategória - krmoviny na ornej 
póde. Jej intenzita v celosvetovom priemere je však 
mimoriadne nízká.

Potěšitelné je teda, že kategória „Ostatné plochy“ 
poklesla za posledných 30 rokov z 337 720 tis. ha na 
275 009 tis. ha, čo představuje absolátny pokles o 62 711 
tis. ha, index iba 81. Je inak zaujímavé, že rozloha 
tohoto poklesu je přibližné taká istá, ako rozloha prí- 
rastku ornej pódy. Takže v rámci celej kategorie „orná 
podá“ sa, čo do plóch, udiali isté změny a přesuny. 
Inak, pravda, u vačšiny agregovaných skupin (s výnim­
kou hluznatých a technických plodin) plochy vzrástli.

ANALÝZA EXISTUJÜCICH JAVOV

Predmetom našej analýzy bude týchto 8 agregova­
ných skupin plodin - plóch: ,
1. Zrno viny
2. Hluznaté plodiny
3. Strukoviny
4. Olejnaté plodiny
5. Technické plodiny
6. Cukrová řepa a cukrová trstina
7. Zelenina
8. Ostatné plochy - plodiny

My budeme tieto agregované plochy sledovať nie 
podia tejto (viac-menej medzinárodnej agregácie - kla-
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sifikácie), ale podia relativného a absolútneho rozsahu 
prírastku, či poklesu.

Budeme pri našej analýze používal veličinu - výraz 
„zberové plochy“. Toto sú, tak povediac, finálně plo­
chy - finálně veličiny. Vyskytujú sa tiež výrazy, veli­
činy ako „osevná plocha“ alebo „pestovatelská plo­
cha“. Tieto veličiny nepripadajú v rámci našej analýzy 
do úvahy, pretože sú, oproti zberovým plochám, viac, 
alebo menej fiktívnymi veličinami, sú totiž v mnohých 
případech oproti zberovým plochám váčšie, o plochu, 
a teda aj produkciu, na ktorej sa z rázných pedoklima- 
tických dóvodov nedosiahla žiadna úroda - produkcia 
(sucho, záplavy, mrazy, škody spásobené zvieratami 
atď.). Rozdiel medzi osevnými pestovatelskými plo­
chami a zberovými plochami by mal byť zaradený do 
kategórie „ostatně plochy“.

To, ako rástli (připadne klesali) zberové plochy jed­
notlivých agregovaných skupin plodin za ostatných vý­
še 30 rokov, má zvyčajne svoju vnútornú logiku. Táto 
logika je výsledkom pósobenia celej skupiny ekono­
mických, intenzitných, prírodných a iných faktorov. Ak 
sme si takto na úvod vysvětlili niektoré skutočnosti 
a javy, móžeme pristúpiť к analýze prírastkov, připadne 
poklesov - úbytkov, agregovaných skupin plodin. 
V rámci nich potom je zasa určitá diferenciácia, ked 
zberové plochy istých plodin rastů, kým u iných plodin 
klesajú. To všetko má svoju vnútornú logiku. Takže 
podlá zásady, ktorú sme uviedli predtým, budeme pos­
lušné agregované skupiny analyzovať podlá poradia od 
najvačšieho rastu ploch po rast najmenší, připadne po 
úbytok ploch.

Olejnaté plodiny

Relativné najviacej sa zvýšili zberové plochy olej- 
natých plodin, kde index rastu je 167. V absolútnom 
vyjádření je to prirastok plóch až o 72 322 tis. ha. Táto 
veličina a tento jav boli zapříčiněné hlavně extrémně 
vysokým prírastkom zberových ploch sóje. Za ostat­
ných výše troch desaťročí totiž tieto plochy vzrástli 
z 28 483 tis. ha na až 63 904 tis. ha, čo je absolútny 
prirastok 35 421 tis. ha.

Na vyššie spomenutom absolútnom prírastku zbero­
vých plóch 10 významnějších plodin je príspevok sa- 
motnej sóje naozaj impozantný - okolo 50 %. Až da­
leko za ňou sú absolútne prírastkové příspěvky takých 
významných olejnatých plodin ako řepka olejná, slneč- 
nica či arašídy.

PokiaT ide o sóju, ukázala sa ona v ostatnom období 
ako mimoriadne efektívna plodina - surovina na výro­
bu velmi kvalitného oleja, ale aj ako surovina na výro­
bu velmi účinných kfmnych zmesí, připadne dalších 
potravinářských výrobkov.

Vyššie spomenutý absolútny prirastok zberových 
plóch je medzi významnějšími plodinami jeden z naj- 
váčších (index 224). Kedže hektárové úrody vzrástli 
pozoruhodné - z 1,14 t/ha na 2,1 t/ha (index 185), 
nečudo, že světová produkcia sóje vzrástla z 32,5 mil. 
ion na až neuvěřitelných 134,7 mil. ton (index 415).

Bolo to zapříčiněné spolupósobenim rastu zberových 
plóch aj hektárových úrod. Velkú zásluhu na tom majú 
USA s najrozvinutejšou technológiou, agrotechnikou 
pestovania sóje. Podiel tejto jedinej krajiny na světověj 
produkcii sóje je už dnes okolo 50 %.

Pravda, aj u niektorých dalších významných olejna­
tých plodin sa za ostatných výše 30 rokov vyskytol 
výrazný absolútny i relativný prirastok zberových 
plóch.

Vysoký absolútny prirastok sa vyskytol u řepkového 
semena, kde zberové plochy vzrástli zo 6 824 tis. ha na 
23 361 tis. ha, teda o 16 537 tis. ha, čo je index 324. 
Kedže u řepkového semena sa vyskytol, v rámci olej­
natých plodin, mimoriadne vysoký vzrast hektárových 
úrod (z 0,63 t/ha na 1,43 t/ha - index až 227), vzrástla 
světová produkcia řepkového semena zo 4,3 mil. ton na 
33,4 mil. ton, čo je index 776, daleko vyšší ako v pří­
pade sóje.

U dalšej významnej olejnatej plodiny - slnečnice - 
vzrástli zberové plochy za sledované obdobie zo 6 997 
tis. ha na 20 674 tis. ha, čo je prirastok 13 677 tis. ha, 
je to takmer až 3-násobok póvodného stavu (index 
295). Tento rýchly vzrast je spósobený najmá tým, že 
medzi rastlinnými olejmi sa slnečnicový olej pokládá 
za jeden z najlepších.

Aj ked ostatně olejnaté plodiny, ktoré sme tu meno- 
vite neanalyzovali, majú svoj význam, nebudeme ich 
jednotlivo analyzovat'..

Cukrová řepa a cukrová trstina

V relatívnom, indexovom vyjádření sa za olejnaté 
plodiny, čo do prírastku plóch zaraduje cukrová řepa 
spolu s cukrovom trstinou. Ich společný index rastu 
zberových plóch za sledované obdobie je 158, teda 
o čosi menší než v případe olejnatých plodin.

Ak skúmame, ktorá spomedzi týchto dvoch význam­
ných plodin má váčšiu zásluhu na tomto prírastku, je 
to takmer výlučné cukrová trstina. Jej plochy vzrástli 
za ostatných výše 30 rokov až 2-násobne: z 9 535 tis. 
ha na 19 302 tis. ha, čo je 9 767 tis. ba - index 202.

Za to samé obdobie vzrástli plochy cukrovej řepy zo 
7 576 tis. ha na 7 660 tis. ha, čo je absolútny prirastok 
iba 84 tis. ha, takže index prírastku je iba 101.

Prirastok plóch obidvoch týchto plodin vzrástol za 
posledných 30 rokov zo 17 111 tis. ha na 26 962 tis. 
ha, takmer výlučné vďaka prírastku plóch cukrovej trs- 
tiny. Přitom hodno pripomenúť, že hektárové úrody 
cukrovej trstiny vzrástli zo 49,39 t/ha na 62,93 t/ha, čo 
je index iba 127, avšak hektárové úrody cukrovej řepy 
vzrástli za to samé obdobie z 23,76 t/ha na 34,35 t/ha, 
index je 145, teda podstatné vyšší ako u cukrovej trs­
tiny.

Ked sledujeme, prečo prírastky hektárových úrod 
cukrovej řepy boli relativné vyššie oproti cukrovej trs- 
tine, je to zapříčiněné predovšetkým tým, že cukrová 
řepa je typická plodina rozvinutých krajin (až takmer 
88 % produkcie), kým cukrová trstina je výraznou plo­
dinou rozvojových krajin (až 93 % produkcie), cukrová
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řepa je typickou plodinou oblastí miernebo, chladnej- 
šieho pásma. Cukrová trstina je naproti tomu vyslove­
nou plodinou trópov a subtrópov. Cukrová trstina je 
oproti cukrovej repe „intenzívnejšia“ plodina, pretože 
dává dlhodobo z jednotky plochy až takmer 2-násobne 
váčšiu produkciu suroviny a primerane к tomu aj pod­
statné, 2-násobne vyššiu produkciu surového cukru. 
Okrem toho sa cukrová trstina vyznačuje, potenciálně, 
v istom zmysle, nižšou pracovnou a materiálovou in­
tenzitou na 1 tonu úrody, pretože pracovná a materiá­
lová intenzita, ktorá je na 1 ha cukrovej trstiny poměrně 
vysoká, sa „rozriedi“ v přepočte na 1 tonu výrobku. 
Ako sme uviedli, priemerné celosvětové hektárové úro­
dy cukrovej trstiny sú takmer 2-násobne vyššie oproti 
cukrovej repe.

Pri súčasnom , Jilade“ po cukre a z něho odvodených 
dalších produktech nečudo, že světová situácia v pří­
pade týchto dvoch plodin je taká, ako sme stručné na­
značili.

Zelenina

Za agregovanými skupinami olejnaté plodiny ako aj 
cukrová řepa spolu s cukrovou trstinou stojí (čo do 
relativného prírastku zberových ploch) zelenina s inde- 
xom 141. Absolútny prírastok je tu, s ohladom na Spe­
cifičnost a mimoriadnu intenzívnosť týchto plodin, tak- 
tiež pozoruhodný a představuje 9 406 tis. ha, čo je len 
o „čosi“ menej než v případe cukrovej řepy spolu 
s cukrovou trstinou.

Príspevok jednotlivých druhov zeleniny na tomto 
absolútnom a relatívnom prírastku je prirodzene roz- 
dielny. Najvačší príspevok predsa však len patři naj- 
dóležitejším druhom zeleniny. Sú to: rajčiaky, kapusta, 
cibufa, uhorky a paprika.

Týchto 5 druhov zeleniny (spomedzi 15 svetovo evi­
dovaných) představuje absolútny prírastok ploch o roz­
sahu 5 981 tis. ha, čo je takmer až 64 % z celkového 
prírastku všetkých ploch zeleniny. Inak, pravda, spo- 
ločný index prírastku zberových ploch týchto 5 plodin 
je 240, čo je až 1,7-krát rýchlejšie tempo než tempo 
prírastku zberových ploch všetkej zeleniny spolu. Spo­
medzi vyššie spomenutých 5 druhov zeleniny majú naj- 
váčší absolútny prírastok ploch - pochopitelné, rajčia­
ky - až 1 662 tis. ha, avšak najvyšší relativný prírastok 
ploch majú uhorky (index 368).

U vyššie spomenutých troch agregovaných skupin 
boli relativné (aj absolútne) prírastky poměrně vysoké 
a pohybovali sa v indexovom vyjádření od 167 (olej­
naté plodiny) po 141 (zelenina).

Ak chceme posudzovať pohyb dalších zberových 
ploch (budú totiž aj poklesy ploch), zisťujeme poměrně 
velkú „medzeru“ medzi vyššími troma a nasledujúcimi.

Strukoviny

Na 4. miesto, čo do tempa relativného prírastku zbe­
rových ploch, sa zaraďujú strukoviny. Společný index

rastu ich zberových ploch za ostatných výše 30 rokov 
představuje totiž iba 105.

V rámci tejto skupiny sú medzi jednotlivými struko- 
vinami, čo do prírastkov dost výrazné rozdiely.

Celkové zberové plochy vzrástli sice zo 68 274 tis. 
ha na 71 955 tis. ha, takže absolútny prírastok je iba 
3 681 tis. ha; to je asi len tolko, ako zberová plocha 
šošovice, ktorá inak nemá charakter dajakej vedúcej 
strukoviny.

U tejto agregovanej skupiny sa vari najviacej preja- 
vili v rámci celkového miernebo zvýšenia zberových 
ploch akési „skoky“ a „pády“ - smerom hoře a dole. 
Takže u takej fazule, ktorá je dnes daleko „najvedúcej- 
šou“ strukovinou, vzrástli plochy o 6 408 tis. ha, čo je 
index 129. Je to správná tendencia, pretože fazufa je 
v rámci strukovín vedúcou strukovinou rozvojových 
krajin; zohráva tam významnú úlohu v bilancii potravin 
- bielkovín rastlinného póvodu.

Pri druhej najvýznamnejšej strukovine - hrachu, 
stúpla mierne produkcia (index 107), avšak radikálně 
poklesli plochy až o 4 707 tis. ha, čo je v indexovom 
vyjádření iba 58. Znamená to, že táto změna bola vý­
sledkem výrazného zvýšenia hektárových úrod a ma- 
sívneho posunu jeho produkcie z rozvojových do roz­
vinutých krajin. Kým před 30 rokmi bol podiel 
rozvinutých krajin na produkcii hrachu ,Jba“ 64 %, 
dnes je to už 83 %.

Hrách sa stal v rozvinutých krajinách nielen vý­
znamnou zložkou výživy fudí, ale aj významnou vý­
chodiskovou surovinou na přípravu krmív a kfmnych 
zmesí pre hospodářské zvieratá, najmä tie typy zvierat, 
ktoré majú vysoký trofický efekt (ošípané, hydina).

Inak, pravda, prekvapujúco velký je absolútny roz­
sah zberových ploch strukovín - až 71 955 tis. ba, čo 
je, dajme tomu, viacej ako u hluznatých plodin (49 781 
tis. ha), ktoré sú celkom určité významnejšie vo výživě 
obyvatelstva najmä rozvojových krajin ako samotné 
strukoviny.

Relativný podiel strukovín na omej podeje „až“ 5,2 %, 
kým relativný podiel hluznatých plodin je „iba“ 3,6 %.

Nejde tu len o potenciálně vyššiu intenzitu hluzna­
tých plodin oproti strukovinám; přistupuje tu totiž aj 
další fakt, že na produkcii strukovín sa podiela najvyš- 
šou mierou fazufa, typická ,rozvojová“ strukovina 
s nízkými priemernými hektárovými úrodami (0,66 
t/ha), čo je oproti hrachu (1,77 t/ha) iba index 37.

Zrno viny

Hoci člověk by si myslel, že plochy zmovín (ako 
daleko najdóležitejšej agregovanej skupiny) by mali 
vzrastať v dlhodobom priereze najrýchlejšie, nie je to­
mu tak. V indexovom vyjádření sa nachádzajú až na 
5. mieste, majíc tento ukazovatel iba 104.

Člověk by si myslel, že s ohladom na velký podiel 
zrnovín na ornej póde (výše 50 %), a teda ich velký 
absolútny rozsah (výše 704 mil. ha) aj takýto „nepatr­
ný“ index znamená i tak velký prírastok absolútnych 
ploch v porovnaní s predchádzajúcimi štyrmi skupina-
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mi. Nie je tomu však tak. Prírastok zberových ploch 
všetkých zrnovín představoval za posledných 30 rokov 
na svete iba 27,8 mil. ha, čo je asi len tolko, ako spo- 
ločná zberová plocha ráži a ovsa (28,4 mil. ha).

Pravdaže, v takej významnej agregovanej skupině 
ako sú zrnoviny muselo dojsť к akémusi vnútornému 
prerozdeleniu ploch (a teda aj produkcie). To zasa sú- 
viselo a súvisí s významem jednotlivých zrnovín pre 
ludskú výživu, výkrm hospodářských zvierat, priemy- 
selné spracovanie; súviselo a súvisí s potenciálnymi 
intenzitnými ukazovatelmi, najma s ukazovatelmi rastu 
hektárových úrod ako aj inými dalšími skutočnosťami.

Keď podrobnejšie skúmame, u ktorých zrnovín do­
šlo к výraznému zvýšeniu zberových ploch za ostat- 
ných 30 rokov, sú to jednoznačné tieto tri vedúce zrno­
viny: pšenica, ryža, kukurica. Ich spoločné plochy sa 
zvýšili až o 81 046 tis. ha. Přitom daleko najviacej 
(relativné aj absolútne) vzrástli plochy nie u pšenice či 
ryže (ako dvoch najznámejších „chlebových“ zrnovín), 
ale „prekvapivo“ u kukuřice a to velmi výrazné. U ku­
kuřice sa totiž zvýšili zberové plochy až o takmer 40 
mil. ha (39 501 tis. ha), čo je v indexovom vyjádření 
140; relativný podiel zvýšených ploch kukuřice na ce- 
losvetovom zvýšení vedúcich troch zrnovín činil až 
takmer polovicu (48,8 %).

Za to samé obdobie sa zvýšila světová produkcia 
kukuřice z 216,1 mil. ton na 563,6 mil. ton, čo je index 
až 261. Je to teda daleko najvyššie absolútne aj relativ­
né zvýšenie produkcie spomedzi všetkých zrnovín. Při­
tom je zaujímavé, že na tomto obrovskom zvýšení pro­
dukcie má váčší príspevok zvýšenie hektárových úrod, 
než zvýšenie zberových ploch. Hektárové úrody totiž 
vzrástli z 2,17 t/ha až na 4,05 t/ha, čo je index 187. 
Kukurica sa stala v posledných desaťročiach najdyna- 
mickejšou zrnovinou; neslúži len ako potravina (najmä 
rozvojové krajiny), ale aj ako efektívne koncentrované 
krmivo (najmä rozvinuté krajiny).

U ostatných dvoch vedúcich zrnovín (pšenica, ryža) 
vzrástli zberové plochy spolu o 41 545 tis. ha, čo je len 
o čosi viac ako u kukuřice. Výrazné viacej vzrástli zbe­
rové plochy u ryže - o 25 958 tis. ha (index 121). Toto 
zvýšenie zberových ploch spolu s pozoruhodným 
vzrastom hektárových úrod: z 2,04 t/ha na 3,76 t/ha 
(index 184) spósobili, že světová produkcia ryže 
vzrástla z 253,2 mil. ton na 563,9 mil. ton, čo je velmi 
vysoký index rastu (223). Pretože ryža je vyslovenou 
zrnovinou rozvojových krajin (až výše 95 %), zvýšenie 
jej produkcie aspoň čiastočne přispělo к zlepšeniu vy- 
živovacej situácie tamojšieho obyvatelstva. Spomedzi 
troch vedúcich zrnovín je pšenica, čo do relativného aj 
absolútneho zvýšenia zberových plóch, až na 3. mieste. 
Činí ono 15 587 tis. ha, čo je index zvýšenia už len 
107. Na druhej straně však index vzrastu hektárových 
úrod bol najvyšší spomedzi všetkých zrnovín -212 
(úrody vzrástli z 1,21 t/ha na 2,57 t/ha), takže aj pro­
dukcia pšenice vzrástla primerane: z 254,5 mil. ton na 
579, 7 mil. ton (index 228).

Na druhej straně máme však tri kedysi dosť „vedú­
ce“ zrnoviny (raž, ovos a proso), ktorých význam v os-

tatných desaťročiach na svete klesá z roznych výrob- 
ných, ekonomických alebo aj úžitkových dóvodov. Ich 
společný pokles za ostatných 30 rokov bol výše 62 mil. 
ha, teda „len“ asi o 20 mil. ha menej ako bol prírastok 
ploch v případe vyššie spomenutých troch zrnovín.

Relativné najviacej poklesli zberové plochy ráži (in­
dex iba 39), absolútne to představuje 19 916 tis. ha. 
Táto kedysi velmi významná chlebová zrnovina najmä 
strednej, severnej a východnej Európy ustupuje zvlášť 
preto, že je ekonomicky a spotřebitelsky menej přitaž­
livá ako pšenica. Produkcia ráži za sledované obdobie 
poklesla z 33,8 mil. ton na 23,5 mil. ton (index 69).

Velmi poklesli v relatívnom vyjádření aj zberové 
plochy ovsa (index 53); v absolútnom vyjádření to či­
nilo 15 872 tis. ha. Ba aj produkcia výrazné poklesla 
zo 47,8 mil. ton na 30,8 mil. ton (index 64). To preto, 
že ovos mal spomedzi všetkých významnějších zrnovín 
najnižší prírastok hektárových úrod, z 1,43 t/ha na 1,75 
t/ha, čo je index iba 122. Zatiaf taká pšenica mala opro­
ti ovsu takmer relativné 2-násobne vyšší prírastok hek­
tárových úrod (index 212).

Produkcia ovsa poklesla na svete jednak pre jeho 
„extenzívnosť“, najmä však preto, že s postupujúcou 
mechanizáciou poklesli radikálně stavy koní, ako hlav- 
ných „konzumentov“ ovsa.

Najváčší absolútny pokles zberových plöch (spome­
dzi týchto troch zrnovín) sa však vyskytol u „starodáv­
ného“ prosa - až 29 251 tis. ha (index 56). Ono je dnes 
takmer výlučné záležitosťou rozvojových krajin, keďže 
sa tam dorába až okolo 87 % zo světověj produkcie. 
Üstup od jeho pestovania je popři inom zapříčiněný 
jeho neobyčajne nízkou intenzitou. Veď jeho hektárové 
úrody sú len okolo 0,75 t/ha, čo je 3,8-krát menej než 
u všetkých zrnovín (2,87 t/ha) a až 5,4-krát menej ako 
„u najúrodnejšej“ zrnoviny - kukuřici (4,05 t/ha). Aj 
tak však proso zohráva dosť výraznú úlohu vo výživě 
obyvatelstva rozvojových krajin, najmä určitých krajin 
Azie a Afriky.

Predtým analyzované agregované skupiny plodin 
boli onými skupinami plodin, kde za ostatných 30 ro­
kov - posudzujúc ich každú ako celok - vzrástli zbe­
rové plochy; niekde úplné prenikavo (olejnaté plodiny), 
niekde len „nepalme“ (zrnoviny).

Agregované skupiny plodin, o ktorých bude reč te­
raz, sú onými skupinami, kde index rastu zberových 
ploch je menší ako 100. Ide o tieto 3 skupiny: hluznaté 
plodiny, technické plodiny a ostatné plochy. Zaraz na 
začiatku připomínáme, že ich pokles nebol dajaký ra- 
dikálny, ale skór mierny až velmi mierny.

Hťuznaté plodiny

Najmenší pokles zberových ploch sa vyskytol 
u hluznatých plodin. Plochy tu „poklesli“ zo 49 820 tis. 
ha na 49 478 tis. ha; teda pokles o naozaj nepatrnú 
plochu 342 tis. ha. To je v indexovom vyjádřeni 99. 
Tak to, pravdaže, vyzerá, ak hovoříme o nich ako celku.
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Keď však sledujeme štyri najvýznamnejšie hluznaté 
plodiny, vidíme, že u dvoch spomedzi nich zberové 
plochy poklesli (relativné na rovnaký index) a u dvoch 
spomedzi nich vzrástli (taktiež relativné na rovnaký 
index).

Začnime najskór tými „klesnuvšími“ plodinami. 
V plošnej aj produkčně) štruktúre zaberajú dlhodobo 
1. miesto zemiaky. Ich podiel na světověj produkcii 
všetkých hluznatých plodin činí dnes okolo 46 %, 
avšak před 30 rokmi to bolo až takmer 58 %. Už toto 
číslo napovedá, že muselo dojsť aj к poklesu zberových 
ploch. Ich percentuálny podiel na všetkých plochách 
hluznatých plodin bol před 30 rokmi okolo 48 %, dnes 
je to však už len 37 %. Absolútne plochy zemiakov 
poklesli za skúmané obdobie z 23 725 tis. ha na 18 431 
tis. ha, teda o 5 294 tis. ha, čo je index poklesu 78. 
Další významný moment spočívá v tom, že pestovanie 
zemiakov sa v ostatnom období presúva stále viacej 
z rozvinutých do rozvojových krajin. Kým před 30 rok­
mi sa dorobilo v rozvinutých krajinách až 236,8 mil. 
ton, dnes to činí iba 208,1 mil. ton - absolutny pokles 
28,7 mil. ton a index 88. ZatiaT v rozvojových krajinách 
sa vtedy dorobilo iba okolo 46,5 mil. ton, dnes je to už 
však 89, 2 mil. ton - absolutny prírastok 42, 7 mil. ton 
a index 192. S tým súbežne sa změnili aj zberové plo­
chy v prospěch rozvojových krajin.

Ak kedysi v mnohých terajších rozvinutých kraji­
nách (najma v Europe) plnili zemiaky viacero funkcií 
(výživa ludí, výkrm hospodářských zvierat, priemysel- 
né spracovanie), tak dnes im tu zostala viac-menej iba 
prvá funkcia, výživa ludí. Pre rozvojové krajiny sa však 
za ostatně obdobie ukázali zemiaky ako dóležitá súčasť 
výživy obyvatelstva. Takmer masivně zanechanie pes- 
tovania zemiakov v rozvinutých krajinách súvisí, prav­
da, aj s inými okolnosťami. Spomedzi nich možno u- 
viesť najmá ešte stále doznievajúcu a pretrvávajúcu 
vysoké pracovnú a materiálové intenzitu pestovania 
v porovnaní s radom iných plodin.

Výrazné poklesli tiež zberové plochy batátov 
z 12 656 tis. ha na 9 172 tis. ha, teda o 3 484 tis. ha; index 
poklesu 72. Batáty sé, na rozdiel od zemiakov, takmer 
výlučné záležitosťou rozvinutých krajin, pretože sa tam 
dorába viac ako 98 % z ich celosvetovej produkcie.

Batáty majú - zaraz po zemiakoch, velmi vysoké 
potenciálně vlastnosti čo do zvyšovania hektárových 
úrod. Za ostatných 30 rokov sa totiž ich úrody zvýšili 
z 8,43 t/ha na až 15,19 t/ha, čo je daleko najváčší index 
zvyšovania úrod medzi všetkými hluznatými plodinami 
-až 179. Po nich, a to so značným odstupem, nasle- 
dujú zemiaky s indexom 135. Přelo si aj batáty udržali 
celkom slušné zvyšovanie produkcie zo 107,5 mil. ton 
na 139,3 mil. ton, čo je index 130.

Spomedzi všetkých hluznatých plodin sa za ostatně 
roky výrazné črtá na svetovom horizonte ďalšia „roz­
vojová“ subtropická a tropická plodina. A to svojou 
absolútnou produkciou, jej prirastkom a najma prírast- 
kom zberových ploch. Je to maniok. Před takými 30 
rokmi činila jeho světová produkcia len necelých 78,0 
mil. ton, teda o 29,5 mil. ton menej ako batáty - súput-

ník manioku. Teraz je však produkcia manioku už 
165,3 mil. ton, čo je prírastok o 87,3 mil. ton, index 
prírastku 212, daleko najvyšší spomedzi hluznatých 
plodin.

Maniok sa tak přesunul v štruktúre produkcie hluz­
natých plodin z 3. miesta na 2. miesto. Jeho produkcia 
oproti batátom je dnes přibližné o tolko vyššia, ako ona 
bola přibližné nižšia před 30 rokmi; okolo 26 mil. ton. 
Zberové plochy manioku vzrástli z 10 025 tis. ha na 16 544 
tis. ha, čo je prírastok 6 519 tis. ha - najváčší spomedzi 
všetkých hluznatých plodin; činí v indexovom vyjádře­
ní až 165.

Existuje viacero příčin, prečo sa světová produkcia 
manioku oproti batátom tak výrazné zvýšila. Najdóle- 
žitejšia je asi skutečnost, že zber manioku (na rozdiel 
od ostatných hluznatých plodin) sa móže vykonávat 
priebežne počas viacerých mesiacov, ako aj to, že ma­
niok vyžaduje na 1 ha a na 1 tonu menej práce ako 
batáty.

U ostatných hluznatých plodin ako yamy, taro a dal- 
šie (arrowroot, oca, lannia a iné) vzrástli súhrnne zbe­
rové plochy z 3 414 tis. ha na 5 336 tis. ha, čo je 
absolútny prírastok 1 922 tis. ha; ich společný index 
rastu je 156, teda menší ako u manioku, ale vyšší ako 
u batátov či zemiakov. Najváčší absolútny podiel na 
tomto raste majú yamy, kde zberové plochy vzrástli 
z 2 137 tis. ha na 3 196 tis. ha, teda prírastok 1 059 tis. 
ha. Tento prírastok představuje až 55,1 % z celkového 
prírastku ostatných hluznatých plodin.

Technické plodiny

Následuje teraz agregovaná skupina, ktorá by aj bola 
hegemónnou, nebyť tabaku. Okrem něho ide totiž 
o klasické technické plodiny, priadne rastliny. Keďže 
sme však pri najlepšej voli nemohli nájsť iné riešenie, 
„přiradili“ sme surový tabak do tejto agregovanej sku­
piny. Inak, pravda, je to „technická“ plodina, je však 
akosi „osamotená“ medzi ostatnými priadnymi rastlina- 
mi.

Celkové zberové plochy technických plodin poklesli 
za ostatných 30 rokov iba o velmi malú veličinu v po­
rovnaní s predchádzajúcou agregovanou skupinou - 
hluznatými plodinami. Kým tam bol súhrnný index po­
klesu iba 99, tu je len nepalme menší - 98. Pravda, aj 
v tejto agregovanej skupině sa budú vyskytovat relativ­
né aj absolútne „skoky i pády“, ktoré sa pokúsime vy- 
svetliť.

Zberové plochy všetkých technických plodin spolu 
činili před 30 rokmi 43 517 tis. ha a v súčasnom období 
je to len o málo menej - 42 559 tis. ha, teda úbytok 
958 tis. ha. Pravda, toto súhrnné číslo poklesu zakrýva 
u jednotlivých plodin poklesy alebo vzrasty.

Najskór si všimneme, u ktorých plodin sa vyskytol 
prírastok zberových ploch. Daleko najvýznamnejšou 
priadnou rastlinou medzi všetkými priadnymi rastlina- 
mi je bavlna. A právě u nej sa vyskytol najváčší abso­
lútny prírastok zberových ploch - 1 577 tis. ha (index
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105). Jej zberové plochy vzrástli totiž z 33 185 tis. ha 
na 34 762 tis. ha. Za to samé obdobie vzrástla však 
produkcia bavlny na svete z 10,9 mil. ton na 19,9 mil. 
ton, čo je v absolútnom vyjádření 9,0 mil. ton a index 
prirastku 182. Takéto výrazné zvýšenie produkcie bolo 
dosiahnuté najma vdaka zvýšeniu hektárových úrod ba­
vlny z 0,33 t/ha na 0,57 t/ha (index 173).

Druhou a zároveň aj poslednou plodinou, kde sa 
vyskytol absolútny a relativný prírastok zberových 
ploch, je surový tabak. Zberové plochy tu vzrástli z 3 909 
tis. ha na 4 517 tis. ha, teda o 608 tis. ha, čo je index 
116. Podotýkáme, že v posledných rokoch klesajú zbe­
rové plochy i absolutné produkcia tabaku v rozvinutých 
krajinách, ako výsledek zdravotníckej osvěty. ŽiaT prá­
vě v rozvojových krajinách stále rastů zberové plochy 
i absolútna produkcia.

U všetkých ostatných priadnych rastlín nastáva 
v poslednom období výrazný pokles zberových ploch 
v absolútnom aj relatívnom vyjádřeni; ba nastáva aj 
prudký pokles ich světověj produkcie.

Aj u druhej priadnej rastliny čo do významu (po 
bavlně) - juty - poklesli zberové plochy, avšak daleko 
menej ako u konopného a lanového vlákna a sisalu. 
Zberové plochy tu poklesli z 2 613 tis. ha na 1 828 tis. 
ha, teda o 785 tis. ha, čo je index 70. Avšak vdaka 
zvýšeniu hektárových úrod z 1,29 t/ha na 1,76 t/ha (in­
dex 136) poklesla celková produkcia juty z 3 371 tis. 
ton na 3 218 tis. ton (index 95), teda nie dajaká velká 
změna. Máme napokon kategóriu ostatně priadne rast­
liny, kde sa zaraduje velmi pestrá paleta plodin (abaka, 
agave, kenaf, рака, rosella a iné). Ich celková zberová 
plocha klesla úplné nepatrné: zo 404 tis. ha na 392 tis. 
ha (index 97). Ich celková produkcia sa však za ostat­
ných 30 rokov pozdvihla z 319 tis. ton na 431 tis. ton 
(index 135). Za toto celkom pěkné zvýšenie produkcie 
možno vdačiť zvýšeniu hektárových úrod z 0,79 t/ha na 
1,10 t/ha; index 139 je dokonca vyšší ako u konopného 
vlákna a juty.

Ostatně plochy

Zostala nám napokon ostatná, posledná, 8. agrego­
vaná skupina. My sme si ju - po náležitej úvahe - 
pomenovali radšej „Ostatně plochy“ a nie „Ostatně plo­
diny“.

Sem totiž spadajú nielen určité významné plodiny 
(kfmne okopaniny, jedno- a viacročné krmoviny atd.), 
ale aj úhory, prielohy, dočasné lúky a pasienky a po­
dobné.

Táto agregovaná skupina sa celkom inak javí čo do 
svojej štruktúry a intenzity využitia v husto obývaných 
rozvinutých krajinách a celkom inak zas v riedko osíd­
lených krajinách. Medzi týmito dvorná takpovediac 
„krajnosťami“ sa vyskytuje celá škála róznych spóso- 
bov využitia týchto ostatných plöch.

Vnútornú štruktúru týchto ostatných ploch nemóže- 
me, žial, bližšie poznat, pretože nie sú к dispozici! 
žiadne příslušné údaje. To, že absolútny rozsah týchto

ploch klesol z 337 720 tis. ha na 275 009 tis. ha, možno 
len privítať. Ich úbytok o rozsahu 62 711 tis. ha sa 
„přesunul“ v prospěch predtým analyzovaných plodin. 
Index poklesu týchto ploch je 81. Tento „úbytok“ sa 
podlá všetkého vztahuje na najextenzivnejšie kategorie 
ploch. S velkou pravděpodobnostem, ba celkom určité, 
ubudol najma rozsah úhorov, prielohov, dočasných lúk 
a pasienkov. Pokles týchto plöch svědčí z celosvětové­
ho hladiska o lepšom, intenzívnejšom využívaní ornej 
pódy.

Plocha 275,0 mil. ha zahřňa však aj nadalej velký 
rozsah vyššie spomenutých extenzívnych kategórií 
a činí až takmer 20 % z celkového rozsahu ornej pody 
na svete.

Vzniká otázka, kolko z tejto rozsiahlej plochy (před­
stavuje ona totiž až takmer 40 % zberových ploch zr- 
novín) připadá na intenzívnejšie kategorie plöch (najmä 
krmoviny na ornej póde) a kolko na extenzívnejšie 
(úhor a podobné).

Skúsme uvažovat. Krmoviny na ornej pode sa vy- 
skytujú najma v rozvinutých krajinách; aj to najmä 
v husto osídlených rozvinutých krajinách s rozvinutou 
a intenzívnou živočišnou výrobou, s rozvinutým ebo- 
vom hovädzieho dobytka (Europa). Poměrně menej kr- 
movín na ornej pode sa vyskytuje v rozvinutých, ale 
riedko osídlených krajinách (Austrália). V rozvojo­
vých, najmä riedko osídlených krajinách sa krmoviny 
na ornej pode takmer vóbec nevyskytujú.

Móžeme preto uvažovat, že v rámci kategorie „O- 
statné plochy“ ešte stále prevažujú extenzívně plodiny 
- plochy. Súdime, že na ne připadá asi 65 % a na inten­
zívně asi 35 %. V absolútnom vyjádření by to zname­
nalo přibližné 179 mil. ha versus 96 mil. ha. Z toho 
vyplývá, že na extenzívně plochy ornej pody připadá 
v celosvetovom meradle váčšia plocha (asi o 15 mil. 
ha) pódy, než aký je celkový rozsah ornej pody na 
celom jednom kontinente, v Afrike. Tam totiž plocha 
ornej pódy představuje asi 164 mil. ha.

Dalo by sa teda uzavrieť, že tých takmer 180 mil. ha 
extenzívnej ornej pódy by sa málo postupné presúvať, 
aj za cenu příslušných nákladov, v prospěch intenzív- 
nych kategorií - skupin plodin. To nech je trvalou vý­
zvou do budúcnosti.
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Změna publikačního jazyka ve vědeckých časopisech ČAZV

Předsednictvo České akademie zemědělských věd přijalo na zasedání dne 6. 4. 2000 usnesení, kde 
mj. doporučuje změnu publikačního jazyka ve vědeckých časopisech vydávaných pod gescí C.NZN. 
Předsednictvo navrhuje Vydavatelské radě C.MN zavést angličtinu jako jediný jazyk ve všech vědec­
kých časopisech od 1. 1. 2001.

Od 1. 7. 2000 redakce časopisu Zemědělská ekonomika přijímá příspěvky psané pouze v angličtině. 
Příspěvky přijaté do tohoto termínu budou ještě uveřejněny v češtině nebo slovenštině.

A change of publication language in Scientific Journals of the 
Czech Academy of Agricultural Sciences

At its session on the 6th April 2000, the Presidium of the Czech Academy of Agricultural Sciences 
adopted a resolution recommending, among other things, to change the publication language in scientific 
journals published under the Academy patronage. The Presidium proposed to the Publishing Board of 
the Academy to introduce English as the only language in all scientific journals from the 1st January 
2001.

The papers written exclusively in English are accepted by the editor’s office of the journal Zeměděl­
ská ekonomika (Agricultural Economics) from the 1st July 2000. The papers that were accepted before 
this date will be published in Czech and Slovak.
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